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曾 芬

“‘跑队长’，旋耕机‘趴窝’了，
几十亩地还在等着，能不能帮忙送
油救个急！”6月1日，湖南省长沙市
长沙县开慧村的种植大户陆大叔焦
急地致电湖南长沙石油志愿送油队
队长谢姣。不一会儿，谢姣便提着
沉甸甸的油桶，及时把油送到了田
间地头。

“三夏”生产启动后，湖南长沙
石油组建了志愿送油队，下设 9支
小队，他们把送油热线贴到各村口，
积极宣传惠农政策，助力乡村振
兴。谢姣和队员从早到晚送油不
停，日均送油 1000升，最远的客户
距加能站60多公里，最近的也有近
15公里。一天下来，谢姣要走 2万
多步，被农户亲切地称为田间地头
的“跑队长”。

“我承包了600多亩地，往年光
运油每天就得耗费很多时间和精
力。今年，志愿者直接把油送到田
头，需求量大的时候，油罐车还能开

到田埂边，省时又省力！”说起长沙
石油的助农服务，农户李大哥竖起
了大拇指。

送油上门只是惠农服务的一
环。每到农忙时节，不少农机手加
完油后，都会进站歇歇脚、喝杯水。

“你们服务太好了，不仅加油有惠农
优惠，而且累了能休息、有水喝，农
机小配件出问题，也能借用简易工
具应急。”李大哥说。

“我们提前备足柴油库存、延长
站点营业时间、开通农机专用绿色
通道，就是想实打实帮农户减负、抢
抓耕作黄金期。”长沙石油相关负责
人说。通过暖心、务实、高效的全方
位惠农举措，一座座加能站已然成
为“三夏”农忙路上农户最暖心的便
民驿站。

田间地头的“跑队长”

范伊娜 吴泓泽

芒种时节，川渝大地夏收、夏
种、夏管全面推进，农资原料需求迎
来高峰期。针对化肥企业持续满负
荷生产，天然气、硫黄需求大幅攀升
的形势，西南油气分公司紧扣农耕
生产刚需，扎实推进天然气、硫黄双
线稳产上产，以实打实的产能储备
和精准的保供举措，全力稳住农资
生产基本盘。今年以来，累计生产
天然气逾42亿立方米、硫黄逾17万
吨，为农资保供备足原料。

“天然气是氮肥生产的重要能
源和原料，硫黄是磷肥生产的关键
原料，两类产品的稳定供应，直接关
系夏种化肥保供能力。”西南油气分
公司油气销售中心经理王晟轶说。

该公司抓实稳产提质，在天然
气生产端，实行区块目标化精细化
管理，科学统筹新老区产能建设，加
快优质新井投产落地，常态化开展
老区老井动态监测、工艺优化和稳
产治理，深挖地层产能潜力，稳步提

升管网持续供气能力。在硫黄生产
端，严格落实全流程闭环管控，细化
岗位操作规范，精准调校装置运行
参数，增加设备巡检频次，加大产品
抽样化验力度，严把产品质量、产能
双关口，保障硫黄产品品质稳定、产
能足额释放。

保供服务环节，西南油气分公
司精准对接市场需求，量身定制“三
夏”专项保供方案，常态化跟踪化肥
生产企业情况，强化天然气产销动
态衔接，灵活调控供气额度，实现按
需配气、精准保供。同时，联动天然
气分公司、炼油销售公司等单位建
立协同保供机制，优化全域资源调
配体系，拓宽多元供应渠道，打通生
产、仓储、运输全链条壁垒，保障气
源持续稳定足额供应。

针对夏季高温汛期特点，该公司
还抓实设备夏季特护管理，全面开展
管网隐患治理、场站设备维保，加密
高温时段巡检频次，落实防暑防汛举
措，以设备安全平稳运行保障油气连
续稳产，全力护航“三夏”生产。

西南油气分公司

“双稳产”夯实农资底气

刘强军

“这天眼看就要下雨了，你们还
专门上门送货，真是太感谢了！”看
着屋檐下码放得整整齐齐的化肥，
农户张大叔拉着河南济源石油王屋
山加能站员工王硕的手，连连道谢。

当前，河南省已进入“三夏”抢
收抢种关键阶段。5月 29日，济源
市天气闷热难耐，乌云密布，一场雷
雨蓄势待发。王硕望着阴沉沉的天
心急如焚——他和张大叔约定当日
配送预订化肥，而张大叔家地处低
洼，一旦下雨，道路泥泞难行，化肥
就送不进去了。要是化肥赶不上抢
种农时，这季的收成就会受影响。

“抓紧时间，咱们趁雨落下之前
把化肥送过去！”王硕立刻联系同
事，备好货物就往村里赶。

村内道路狭窄，货车无法直达
院落，两人当即换乘三轮车，人工转

运、扛袋卸货。整整 20 袋、共计
1000公斤化肥，一趟趟搬运下来，
两人的工作服早已被汗水浸透。

经过半个多小时的忙碌，所有
化肥全部整齐码放在屋檐下。王硕
擦了擦额头的汗水，笑着对张大叔
说：“农时不等人，我们总算没耽误
您抢种！”

收拾好工具、关好车门，两人
正准备离开，大雨便倾泻而下。张
大叔连忙招呼两人进屋避雨，王硕
却婉言谢绝：“不用麻烦啦，隔壁还
有两户农户需要对接化肥订单，我
们趁着雨天再上门走访摸排一下
需求。”

自“三夏”农忙季启动以来，王
硕深耕乡村农资市场，坚持走村串
巷、上门服务。他随身的笔记本上
密密麻麻记满农户的化肥预订、配
送需求，一笔一画都是拓市攻坚、助
农惠农的痕迹。

“趁雨落下前把化肥送过去”

黄 炎 李康利

麦浪翻滚，夏收已至。当前，山
东各地全面进入“三夏”生产攻坚阶
段，农机连片作业密集开展，农业用
油需求持续攀升。为全力保障夏收
夏种顺利推进，扎实落实支农惠农举
措，山东石油全面启动“三夏”农业用
油专项保供工作，以稳定油品供应、
专属保供服务、暖心增值举措，全方
位筑牢农耕用油保障防线。

开设专属保供站点，畅通农机高
效通道。山东石油结合省内麦收作
业分布特点，科学优化保供网点布

局，在全省设立560余座农业用油专
属保供站。各站点专项开辟农机加
油绿色通道，配备专用加油机、加油
枪并张贴专属标识，落实农机优先
加油机制，大幅缩短农机等待滞留
时间，保障农忙时节供油高效、作业
顺畅。

叠加多元惠农举措，切实减轻农
民负担。针对“三夏”农机作业用油
需求，该公司精准推出农机柴油优
惠、会员专属权益等系列惠民活动。
开展跨界合作，联动第三方企业整合
服务资源、叠加专属福利，持续放大
惠农成效，有效降低农机作业生产成

本，让农户切实享受到实惠。
升级暖心助农服务，夯实一线保

障能力。相关市公司、县公司组建
农业用油保供突击队、田间送油小
队，针对偏远农田、集中作业片区开
展送油到地头上门服务，解决农机
跑路加油、误工误时难题。各保供
站点同步优化经营品类，增设农机
配件、化肥农资专区，精准对接农忙
刚需。依托站内司机之家，免费提
供休息、充电、洗漱、洗衣等便民服
务，全力打造暖心贴心的农耕服务
驿站，以优质高效的服务全力护航
丰产丰收。

封雪寒

芒种至，农事忙。作为二十
四节气中唯一直接指导农事的节
气，芒种一到，夏收、夏种、夏管便
进 入 最 紧 张 、最 关 键 的 攻 坚 阶
段。中国石化立足主责主业，联
动上下游，协同产供销，以充足的
资源保供、顺畅的全链条服务、暖
心的惠农举措，全力护航各地“三
夏”农事有序推进。

统筹资源，构建全方位保供
体系。“三夏”生产，物资先行。农
机要喝饱油，农田要吃饱“肥”。
中国石化有关企业紧扣农时，稳
住农资源头：化肥、农膜等原料满
负荷稳产、统筹调配，确保供应链
条不断档。加强能源保障，各保
供站紧盯农时，备足油品库存，开
通农机绿色通道，坚决杜绝油品
断供脱销。从生产端到供应端，
为田间抢收抢种筑牢资源底气。

予惠于农，落实实质性减负
措施。农机用油开支大，减负就
是增收。中国石化统筹谋划惠农
布 局 ，优 化“ 三 夏 ”专 项 营 销 机
制。发挥全产业链一体化优势，
落地农机专属优惠。不搞“花架
子”，只算“实账本”，真正把惠农
红利转化为农户手中实实在在的
收益。

暖心服务，打造田间地头便
民驿站。盛夏酷暑，为了让农机
手少跑路 、多休息，各保供站主
动 扩 大 服 务 范 围 ，针 对 偏 远 地
块 、抢收集中区，开展送油上门
服务。站内打造“三夏”便民服
务点，免费供应饮水 、防暑药品
与维修工具，为农机手提供休息
纳凉场所。用细致 、务实 、暖心
的举措，把石化温度送到田间地
头，让惠农服务更接地气 、更暖
人心，以央企担当全力守护“三
夏”颗粒归仓。

资源有保障
服务暖田间

JING JI ZOU BI
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编者按：芒种时至，万物竞秀。当前正值“三夏”关键农时，中国石化发挥全产业链优势，提前摸排农业生产用油、农资需求，畅通保供渠道，优化便民服务，为夏粮
丰产丰收保驾护航。本期刊发石化企业服务“三夏”的生动实践，敬请关注。

芒种时节农事忙 保供“三夏”助丰收

王 媛 汪作庆

连日来，中原油田普光气田天然
气净化厂装运现场一派繁忙，百余辆
运输车有序排队、整装待发，一车车
高品质硫黄源源不断驶出厂区，奔赴
全国各地化肥生产企业，为“三夏”农
耕生产输送关键原料。进入“三夏”
保供季以来，普光气田紧盯农业用肥
刚需，依托全流程智能化管控模式，
稳产量、提品质、畅物流，全力守牢农
资原料保供底线。截至6月 1日，气

田累计外供硫黄逾7万吨，保供量持
续稳中有升。

生产环节，该气田搭建“高清摄
像+大屏监测”智能管控平台，对硫
黄成型机组、储料仓、装车设备实施
24小时不间断在线监控，实时预警、
快速处置设备微小异常，保障装置始
终在高负荷、平稳工况下运行。技术
人员动态优化工艺流程，精细调控成
型罐水温等关键参数，将硫黄日产量
稳定在 4500 吨以上。产品纯度
99.99%、国标A级品率 100%，以高

纯度、高稳定性品质，精准匹配磷肥
企业生产标准。

物流销售环节，该气田通过智
能管控系统，实现客户预约、计划下
发、自动过磅、车辆出厂全流程自动
化闭环作业，大幅压缩车辆待装时
长，显著提升发运效率。该气田联
动炼油销售公司达州分公司，运用
大数据精准摸排粮食产区用料缺
口，构建定点、定向、稳定的保供网
络。统筹公路、铁路、水路多式联运
资源，累计发运货车1300余辆、船3

艘、铁路集装箱500余节，对重点化
肥企业开通直达专线，打通产销衔
接“最后一公里”，确保农时用肥不
断档。

“每一粒硫黄都连着粮食安全，
越是农忙时节，越要稳住产能、守住
品质。”普光气田天然气净化厂储运
车间主任张伟说。下一步，普光气田
将持续迭代智能化管控体系，优化产
运销协同节奏，动态适配市场需求变
化，以智能高效、稳定可靠的原料保
供，全力护航“三夏”农业稳产增收。

农技服务送田间
日前，南化公司组织工作人员深入田间地头，开展红三角牌化肥配套农技服务。工作人员现场查验施肥效果，收集

农户用肥反馈，同步摸排农户下季备肥计划，以全链条服务稳固市场。图为工作人员实地了解庄稼长势。
凌鹏飞 摄 裴 昱 文

志愿帮扶采摘鲜果
当前，安徽省淮南市王楼乡淮建村西红柿进入采收尾声，农户面临用工

短缺、鲜果急收困境。5 月 28 日，安徽淮南石油组织志愿者走进果蔬大棚开
展帮扶，高效完成鲜果采收。图为志愿者采摘西红柿。 葛如俊 摄

抢抓农时采收大蒜
近日，多轮阴雨天气延误江苏省徐州市睢宁县古邳镇万亩大蒜收晒进度。江苏

徐州石油迅速组织志愿者深入田间地头，抢抓晴好天气帮助农户抢收大蒜，以实际行
动解农户燃眉之急。图为5月31日志愿者帮助蒜农采收大蒜。 刘兹文 摄
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南京工程公司承办硫酸磷肥、
粉体工程设计专委会年会

本报讯 近日，由南京工程公司承办的
中国石油和化工勘察设计协会硫酸磷肥、粉
体工程设计专委会年会暨《硫磷设计与粉体
工程》期刊编委会在南京召开。

南京工程公司紧跟行业发展方向，深耕
传统硫磷粉体产业，持续攻坚关键技术工
艺，积极拓展磷石膏资源化综合利用、二氧
化碳矿化、生物质能等新兴领域，先后推动
多个标杆项目落地，实现二氧化碳化学链矿
化技术的工业化应用。同时，依托自有行业
期刊《硫磷设计与粉体工程》形成行业学术
交流平台，助力行业技术互通与成果共享，
持续发挥科研引领作用。 （程志莹）

山西朔州石油
易捷养车卡营销成效显著

本报讯 今年以来，山西朔州石油精准
把握市场需求，结合区域经营实际优化营销
举措，全力攻坚易捷养车卡市场推广，5月易
捷养车卡销量完成率达174%，排名省公司
前列。

该公司细化分解营销指标，常态化开展
营销竞赛，每日通报销售数据、晾晒工作业
绩，营造比学赶超、创先争优的浓厚营销氛
围。依托大数据分析客户消费特征，优化营
销模式，精准挖掘潜在客群，有效提升办卡
转化率。同时，该公司推行线上线下联动营
销模式，线上借助直播、社交平台广泛宣传
引流；线下深耕“六进”营销活动，针对企业
厂区、居民社区等重点场景定制差异化推广
方案，通过上门办理、组合购卡等多元服务
拓宽销售渠道，持续增强客户黏性。

（边伟涛）

胜利石油工程
渤海钻井公司刷新区块纪录

本报讯 近日，胜利石油工程公司渤海
钻井分公司北疆项目部承钻的胜利油田征
121井顺利完钻交井，完钻井深4736米，以
二开直井段平均机械钻速12.3米/小时的成
绩，刷新该区块4500米以深直井段机械钻
速纪录。

施工期间，项目部依托地质工程一体化
模式，组织多专业人员驻井实时跟踪钻井参
数，精准研判地层走势、动态优化施工方案，
筑牢井下安全防线。现场配套应用防斜打
快工艺与专用扩眼器具，严控井斜，减少起
下钻阻卡。因地制宜改良钻井液配方，强化
井壁防护。通过细化生产统筹、压缩无效工
时，全面提速钻井进程。 （谢朋辰）

西北油田
攻克换热器腐蚀难题

本报讯 日前，西北油田采油二厂采取
“结构优化+材质升级”方案，成功解决混烃
分馏脱硫装置进料换热器频繁腐蚀穿孔的
问题，为该厂轻烃生产安全平稳运行筑牢了
保障基础。

混烃分馏脱硫装置是轻烃生产核心单
元之一，进料换热器长期在含硫介质的环境
下运行。原有板式换热器的抗腐蚀、抗冲击
能力偏弱，存在腐蚀穿孔的隐患，影响装置
连续稳定运行。针对这一设备顽疾，该厂组
建攻关团队将原有的板式换热器升级为抗
冲击和抗腐蚀性能更强的管式换热器，并将
换热器材质更换为高耐蚀不锈钢，全面提升
设备防腐、抗硫性能，彻底消除了设备的安
全隐患。

目前，该装置运行平稳，参数稳定，轻烃
产品质量持续达标。此次攻关有效突破了
生产瓶颈、保障了安全生产，为同类含硫工
况设备防腐治理积累了宝贵经验。

（侯建平 胡 强）

中原油田普光气田“全智控”确保硫黄供应量稳中有升

山东石油“优服务”提供用油保障

企业快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯

化工销售公司
首次出口科鲁尔丙烯腈

本报讯 5月 29日，由齐鲁石化合资企
业科鲁尔公司生产、化工销售公司经销的
2000吨丙烯腈从江苏南通如东洋口港顺利
装船启航，标志着该公司正式打通该产品外
贸销售渠道，迈出开拓海外市场关键一步。

本次首单出口任务时间紧、环节多、标
准严、流程复杂。为高效推进出口工作，化
工销售公司丙烯腈业务团队充分发挥统筹
协调作用，联动化销华北、化销国贸、化工物
流等多家单位组建专项出口工作组，集中力
量攻坚首单外贸业务。工作组打破传统贸
易模式局限，创新采用“产地报检+异地集
港”出口新模式，持续优化通关、集港、发运
全流程，从严抓好合规审核、安全管控、质量
检验等关键环节。各单位分工协作、高效联
动，从客户对接、资质报备、货物组织、集中
仓储到检验放行、装船发运，全链条无缝衔
接、高效推进，顺利完成首批2000吨丙烯腈
合规、安全、准时出口发运。（张 栋 于德起）


