
▲河南石油设立 600座农机专供站，易捷便利店设立“三夏”商品专柜，向农机手赠送爱心礼包，服务农业生

产。图为 5月 25日河南南阳石油唐河城西加能站员工为农机加油。 姜明武 摄

▶连日来，湖北武汉受暴雨侵袭，抢收抢种迫在眉睫。5月 27日，湖北武汉市新洲区一名农户旋耕机燃油耗

尽，被困田间，湖北武汉石油接到求助后，立即组织员工将油品送至田间地头，化解了农户难题。图为武汉石油

员工为农户供油。 刘金荣 摄 陈艺婷 文

精准服务“三夏”保障颗粒归仓
今年全国“三夏”大规模小麦机收全面展开。石化企业积极开展油品保供服务，设立农机专供站

和加油绿色通道，实施惠农政策，送油到田间地头，以实际行动助力夏收。

▲“三夏”期间，安徽石油联合安徽省农业农村厅建立农用

油保供服务机制，设置农机专供站，实行 24小时营业。同时，开

展加油优惠、化肥促销、送货下乡等活动，保障夏收农业生产。

图为 5月 29日安徽阜阳石油颍凤加能站员工为农机加油。

凌静雯 摄 孙德荣 文
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以 二 次 创 业 推 进 高 质 量 发 展

贯彻落实集团公司工作会议精神 一线行动

张迎亚

5月 28日 8时，绵绵细雨笼罩巴山，中

国石化中原油田普光气田普光304集气站

员工冯波核对数值后，在计量凭证上写下

过去24小时与中国石油的结算气量。

控制室外，天然气管线曲折蜿蜒，管线

内流动着产自中国石化和中国石油的两股

天然气流。它们一同被输入普光气田天然

气净化厂接受深度处理，然后经由川气东

送管网惠及长江经济带，赋能千企万户。

我国天然气资源约三分之一富集于四

川盆地，其中，高含硫天然气的开发难度堪

称世界级。近年来，中国石油西南油气田

向高含硫天然气领域进军，而相邻的中国

石化普光气田经多年磨砺，已具备高含硫

天然气全产业链安全、绿色、高效开发的雄

厚实力。

中央企业是国民经济发展的“顶梁柱”

“压舱石”，协同保供推动能源自给能力持

续提升，是应尽之责。2023年，中国石油西

南油气田铁山坡气田原料气委托加工项目

正式签约，约定将原料气交由普光气田加

工处理。次年，合作范围扩大至中国石油

西南油气田七里北气田。

资源共享、设施共用，这一模式释放出

长效红利。产能提升方面，在七里北气田

原料气委托加工项目中，双方协同建设七

里北气田宣探1井区至普光 304集气站集

输管线。通过这条产能释放“高速路”，七

里北气田原料气被输送至普光304集气站，

此前普光气田老君区块原有管线通径窄、

运力低的“卡脖子”问题也被一举攻克。截

至目前，老君区块累产天然气超20亿立方

米，成为普光气田继普光主体区块、大湾区

块后的第三大产能阵地。

提质增效方面，开展合作3年来，中国

石化为中国石油处理原料气并生产净化天

然气和固体硫黄，普光气田集输系统利用

率提升 20%以上，净化系统利用率提升

8.3%，单位油气综合能耗下降7%，节能、低

碳特征更加彰显。中国石油则免去了新建

天然气净化厂环节，实现资源集约利用。

如果说天然气委托加工是“物理联

通”，那么基于合作而开展的技术互助，则

产生了更深远的“化学反应”。

“在四川盆地，中国石油西南油气田已

深耕近70年，是最核心的天然气勘探开发主

体，近年来更是凭借天然气产量快速增长，

实现了历史性跨越。”中原油田普光分公司

副经理刘长松说，“得益于‘中-中’合作的开

展，我们有效借助其在四川盆地长期积累的

天然气开发经验，为高含硫气田长期稳产和

新层系突破提供了‘他山之石’。”

双方在非常规天然气开发、高含硫气

田安全控制等多个领域各展所长，通过充

分的技术交流与经验共享，实现优势互补，

共同提升了川东北地区天然气开发水平。

双方以合作破难题、以协同增效益、以

创新促发展，打造了区域能源开发新典

范。下一步，中国石化将继续与中国石油

共担时代使命、共谋能源发展，聚焦高含硫

气田安全高效开发、非常规资源接替、绿色

低碳转型等领域深化合作，通过资源共享、

产能共建、工艺共研，共同推进川渝地区国

家天然气（页岩气）千亿立方米级产能基地

建设，为服务经济社会高质量发展作出更

大贡献。

“中-中”合作结出高含硫天然气增产硕果
在川东北地区，中国石化、中国石油通过开展委托加工、技术交流等合作，共同

推进川渝地区国家天然气（页岩气）千亿立方米级产能基地建设，助力保障能源安全

本报记者 张 炅 王 冲

近日，在某食品包装龙头企业的自动

化吹瓶生产线上，采用中韩石化低气味高

密度聚乙烯专用料生产的乳白色瓶坯，经

高温加热与高压吹气，变成洁净美观的饮

料瓶。凭借低气味这一差异化优势，该专

用料满足了高端食品包装对安全与品质的

严苛要求，成功撬开高端市场大门。“这款

专用料不仅气味等级达到行业领先水平，

而且热稳定性好，成功替代了进口原料。”

该企业生产负责人说。

这是中韩石化深耕高端聚烯烃材料领

域、加快新产品研发的一个缩影。面对国

内聚烯烃产品偏重通用料、高端产品依赖

进口的局面，中韩石化认真贯彻集团公司

工作会议精神，围绕构建“一基两翼三链四

新”产业新格局，大力发展新材料产业，与

化销华中紧密协同，构建“用研产销”闭环

机制，加快研发成果高效转化，增强产品市

场竞争力。

攻克高端市场，需要先找准客户痛点。

在食品包装行业，气味直接影响产品体验。

“客户反映有气味，但气味的具体类型和来

源都不清楚。”中韩石化新材料研发中心技

术员吴希回忆起产品开发过程，研发团队深

入客户企业生产现场，追踪从投料到成品加

工全过程，经过3次驻厂、数十次取样与气相

色谱分析，终于精准识别气味类型、来源和

产生环节，锁定了“气味等级更低、热稳定性

更高”的专用料开发目标。

目标明确后，中韩石化压减通用料产

量，将优质资源向高端专用料倾斜。研发

团队试验了数十种原料配比与工艺组合，

每次调整后均进行多轮气味盲测。“找不同

人闻、用仪器测、反复对比，一个参数有时

要调整10多次。”中韩石化新材料研发中心

副主任陈云静说。从催化剂选型、聚合条

件优化，到助剂复配与后处理工艺，他们逐

一破解难题，最终成功开发出超低气味、高

稳定性高密度聚乙烯专用料，一举打破高

端产品进口依赖。

同时，中韩石化联合化销华中，建立客

户常态化走访与即时响应机制，针对不同

客户企业的生产工艺差异，量身定制“产

品+服务”一体化方案，并提供全周期技术

服务，实现从“卖产品”向“提供解决方案”

转变。“客户生产线如果遇到问题，我们的

技术服务人员将在24小时内抵达现场，帮

助解决难题。”陈云静说。

凭借过硬的产品质量与优质服务，中

韩石化产品迅速积累了市场口碑。在新能

源车用改性塑料领域，这款低气味专用料

已通过某龙头企业内饰气味的严苛测评，

即将应用于高端车型。

今年以来，中韩石化在新产品开发上

持续发力：多峰高密度聚乙烯膜料稳定工

业化生产实现突破，占据区域市场主导地

位；高光泽聚丙烯表面光泽度指标较普通

产品提升30%，可应用于高端家电外观件；

高熔指线性低密度聚乙烯注塑料取得多项

国际权威认证，助力下游客户进军海外市

场。同时，中韩石化与武汉市政府共建新

材料研发实验室，搭建“实验室—中试—产

业化”成果转化平台，累计推出上百个牌号

树脂产品。

低气味专用料撬开高端市场大门

本报讯 记者吴树彬报道：

今年以来，河北石油深耕清洁能

源市场，持续优化网络布局、强化

资源保障、升级服务体验，实现

LNG业务规模不断扩大。截至5

月底，该公司LNG销量同比增长

21.3%，转型发展动能持续增强。

该公司紧抓货运市场复

苏、清洁能源需求攀升契机，大

力开拓LNG业务。在网络布局

上，聚焦省内多条高速公路、国

道及沿海港口、物流园区等货

运密集区域，科学规划LNG加

气站点，辐射能力与市场覆盖

范围持续扩大。

通过精细化物流调度与供

需动态匹配，有效降低采购成

本、提升供应效率，为销量增长

筑牢资源根基。同时，坚持精

准营销与客户深耕并行，组织

专职客户经理团队走访物流

园、大型车队等重点客户，落实

“一户一策”定制化销售方案；

依托加气站客户画像数据分

析，精准锁定目标客群，通过日

通报、周例会、月复盘机制，动

态优化营销策略，持续提升客

户开发与维护质效。

持续完善司机之家配套功

能，提供休息、淋浴、擦车、免费

餐食等增值服务，打造“加气+

休息+餐饮”一站式服务场景，

以暖心服务增强客户黏性，助

力LNG销量稳步提升。

本报讯 近日，化销华东开

出中国石化首张聚甲醛产品销

售订单，将新疆兵能新材料科

技有限公司聚甲醛产品销售给

下游客户，标志着化工销售与

新疆兵能的合作正式落地，实

现化工销售落实化工品业务

“延链补链强链”的新进展。

新疆兵能是新疆生产建设

兵团所属新材料企业，专注于高

性能聚甲醛研发生产，其核心产

品可应用于汽车、电子电器、日

用消费品等高端领域。在化工

事业部统筹、化工销售指导下，

化销华东加强与新疆兵能合作

交流，达成聚甲醛产品合作意

向。今年以来，化销华东合成树

脂营销团队充分发挥终端网络

和服务优势，开展市场调研，走

访20余家客户，积极推进聚甲

醛产品市场推广及客户开发工

作。此次订单销售创新采用自

营代理直发模式，通过轻量化运

营有效防范市场风险，为工程塑

料新业务拓展提供了新范本。

（童 亮 宋 磊）

本报讯 5 月下旬，荆门石

化自主研发的高端特种润滑油

产品——铝箔轧制油A80通过

国际贸易渠道，成功实现对欧

洲市场的首批出口，标志着国

产高端轧制油在国际铝材加工

领域取得新进展。

作为铝板带箔生产的关键

工艺介质，铝箔轧制油具有润

滑、冷却、清洗和防锈等功能，

其性能直接影响铝材表面质量

与轧制效率。长期以来，该产

品市场被欧美企业垄断。此次

出口的A80产品凭借优异的产

品性能和稳定的品质保障，成

功获得欧洲客户认可。

为精准响应客户需求，荆

门石化首次采用吨桶包装方

案，在保障产品安全运输的同

时，提升装卸与使用效率。公

司通过强化协同，联合相关单

位精心制定物流方案，有效打

通产品出厂全流程。在发货

环节，各部门协同配合，高效

完成灌装、检验和发运等各

项工作，有力保障订单按期

交付。

（蒲红霞 靳志淼 谢 谦）

荆门石化铝箔轧制油进入欧洲市场

河北石油LNG销量稳步增长

5 月 28 日，在“六一”国际儿童节即将到来之际，中国石化公众

开放日仪征化纤站开展“六一”专场活动，50多名少先队员和老师走

进仪征化纤红色教育基地站点，深入了解企业发展历程，传承红色

基因，厚植家国情怀。同时，少先队员现场观看消防实战训练、消防

器械展示，学习安全知识。图为活动现场。 刘玉福 摄 倪 倩 文

从“源头”到“心头”守护儿童成长
（详见2版）

导 读

本报讯 记者何翔任报道：5

月29日，集团公司在总部开展

“名医进央企，AI 赋能生活”

健康沙龙活动，邀请专家上门

为员工提供健康检测、体检报

告解读、健康生活体验等医疗

服务项目，300 多名员工现场

参与。

该活动是进一步做好“我

为群众办实事”工作、落实“体

重管理年”部署的一项举措，旨

在关心员工身体健康，倡导和

推动文明健康生活方式。活动

由百川公司联合北京大学口腔

医院、“人民网·人民健康”频道

等单位举办。

总部举行健康沙龙活动

化销华东实现首单聚甲醛产品销售

《前瞻布局和发展未来产业》

6月 1日出版的第 11期《求是》
杂志发表习近平总书记重要文章：


