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抢抓市场机遇提升锂电池隔膜料产量

今年以来，锂电池隔膜料市场需求大增，扬子石化科研开发中心快速响应，通过设备更新、技术改进等措施，有效
提升锂电池隔膜料产量。截至 5月 27日，该公司锂电池隔膜料产量提升约 50%，有力保障市场供应。图为工作人员检
查锂电池隔膜料产品质量。 陶 炎 摄 卞海珠 文

深山耕耘 底“气”倍增

销售华北推进资源池建设成效初显

中原油田启动通南巴区块开发工作以来，围绕地质勘探、开发工艺、地面建设等重点工作，形成成熟的复杂致密

气藏效益开发模式
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“新井的日产气量都超过了 5万
立方米！”5月 27日，看着中原油田通
南巴气田新井投产报表，该油田油气
开发管理部副经理罗周亮难掩欣
喜。随着今年的一批新井相继投产，
通南巴气田不仅刷新单井产气纪录，
而且整体日产气量突破 100 万立方
米，成为中原油田天然气增储上产的
重要增长极。

2018年，中原油田正式启动通南
巴气田开发工作。面对地质条件复
杂、钻井施工困难、外输条件受限、开
发成本偏高等多重挑战，中原油田坚
持地质研究破局、工程技术攻关、地面
建设配套“三路并进”，形成了成熟的
复杂致密气藏效益开发模式。8年深
耕之下，该气田总产量实现 10倍增
长，为国内同类型区块开发打造了可

复制、可推广的“中原范本”。

精细地质勘探
摸清地下“家底”

通南巴气田气层埋藏深、构造复
杂、储层致密、地层压力高，受先天条
件限制，长期被视作难以规模开发的

“鸡肋气藏”。
秉持增储保供的责任担当，中原

油田确立勘探开发一体化思路，打破
传统“背斜找气”的固有认知，转向向
斜区域开展综合评价。科研团队系统
厘清盆地油气成藏规律，形成“薄互层
断褶缝型”致密砂岩气藏高产富集模
式，彻底打开勘探局面。

在此基础上，团队搭建融合表征
技术体系，综合运用动态构造恢复等
技术，精准描摹地下地质形态，分层分
类开展储层精细评价，将致密砂岩气

藏有效动用孔隙度下限拓展至 3%，
持续突破储层开发极限。多项技术落
地后，通南巴气田多个探井陆续试获
工业气流，探明地质储量稳步攀升，进
一步充实了打造该气田“千亿立方米
级增储阵地”的底气。

攻关开发工艺
“磨刀石”变“压舱石”

“这里的致密砂岩储层坚硬无比，
常被业内称作‘磨刀石’，常规开采手
段难以见效。”中原油田油气勘探管理
部经理王学军说。为盘活地下储量，
中原油田立足全流程协同发力，推行

“钻—压—采”一体化攻关思路，沿着
钻井、储层改造、生产管护全链条破解
技术难题。

钻井环节运用特色工艺，有效解
决井壁失稳、钻井液漏失等问题，施工

效率显著提升。压裂改造坚持“一井
一策”，根据不同地层特点定制方案，
着力攻克超高压深井开发难题，让以
往难以动用的储量顺利投产。生产阶
段，搭建“考核+技术+管控”综合管理
体系，做实日常巡检与设备运维，有效
延缓气井产量自然递减。

不懈攻关下，致密储层开采难题
被逐一破解，单井可采储量较 8年前
大幅提高、产出能力显著提升，昔日无
人看好的难采地层，变身稳产增效的

“压舱石”。

打通输送脉络
从深山阻隔到管网畅行

通南巴气田地处深山峡谷，区域海
拔落差大、陡坡断崖密集，泥石流等地
质灾害频发，复杂的自然环境给地面工
程建设、天然气外输带来不小阻碍。

为打通能源输送“生命线”，中原
油田组建工作专班，统筹油气开发、科
研设计等多方力量协同推进集输管网
和场站建设，建立“季度战略推进会+
每周现场协调会”工作机制，逐项破解
建设中的重点、难点。工程建设阶段，
推行设计与施工深度联动的工作模
式，技术人员靠前踏勘、优化管线设
计，从源头减少施工变更；物资保障采
用标准化、模块化管理方式，理顺采购
流程、压缩供货时长，保障现场施工稳
步推进。

针对该气田部分偏远井距离主干
管网较远、气量无法外输的问题，中原
油田采用CNG（压缩天然气）充装运
输模式，补齐零散井输送短板。日前，
偏远井马17斜井应用该运输模式后，
每日产气量全部充装外输，做到了“产
得出、运得走”，为偏远井经济高效开
发提供了可行方案。

云南保山石油
充电量同比增长34.89%

本报讯 今年以来，云南保山石油聚
焦新能源充电业务发展，从场站运营、客
户开拓、服务升级三方面精准发力，推动
充电业务稳步发展。1月至4月，该公司
充电量同比增长34.89%。

该公司常态化开展充电设备巡检维
保，合理规划运营时段，持续优化现场通
行秩序，保障场站高效运转。销售团队主
动深入商圈、园区、乡镇拓展客源，重点挖
掘私家车、物流车队等潜在用户。同时，
立足车主需求，主动讲解优惠政策，提供
贴心服务，不断提升客户体验，增强客户
黏性，推动充电业务量效双升。

（杨晓珂 董明华）

天然气山东管道
诸城分输清管站投产

本报讯 5月 20日，天然气分公司山
东管道公司诸城分输清管站投产供气，
助推区域管线高效运行。

诸城分输清管站是山东管道公司东
干线的重要分输枢纽，可一站式开展气
质检测、计量调压、应急处置等作业。投
产前期，该公司多方对接统筹，细化投产
方案，完成设备、计量、自控系统调试校
验。投产期间，现场作业严守操作规范，
同步开展联锁系统测试，各环节管控到
位。该站点顺利平稳投运后，将为区域
稳定供气增添可靠保障。

（宋 静 樊美麟 李素珍）

湖南湘西石油
LNG销量稳步增长

本报讯 今年以来，湖南湘西石油将
LNG业务作为提质增效主攻方向，精准
研判市场走势，多措并举深挖市场潜力，
销量实现持续攀升。前 4个月，LNG销
量完成率达146.7%，排名省公司第一。

该公司坚持以客户为中心，推行“一
户一策”定制服务，客户经理主动上门对
接，做好客户开发与日常维护。针对货运
司机群体，升级司机之家配套服务，提供
餐饮、洗漱、休息等便民服务，不断增强客
户黏性。同时，实行网格化市场管理，逐
级压实经营责任，常态化开展营销技能培
训，持续夯实经营发展基础。（沈寒彬）

本报讯 记者李 新 通讯员向芳云
报道：5月25日，2500吨 95号京标汽
油从燕山石化顺利配送至北京石油长
辛店油库，标志着销售华北资源池建
设取得新的阶段性突破。

今年以来，销售华北以资源池为
统筹载体，发挥大区枢纽作用，集中整
合辖区炼销资源，针对性解决产销错
配、物流成本偏高等问题，最大限度释

放产业链价值。
依托资源池统一调度能力，该公

司牵头制定产品置换、流向优化一体
化协同方案。协调生产企业灵活调整
生产结构，精准保供。通过跨品号、跨
区域资源等量串换，一方面助力炼厂
优化产品结构、提升高附加值油品产
销占比，另一方面推进资源属地化供
应，大幅压降物流及采购成本，实现炼

油销售共赢。截至目前，销售华北已
联动燕山石化、天津石化、河南炼化等
5家辖区炼厂，在内蒙古、四川等多地
开展跨品号、跨区域资源串换业务，综
合节费成效显著。

下一步，该公司将坚持资源统筹
“一盘棋”思路，持续深化资源池建设，
丰富串换合作形式，把单点经验转化为
整体协同优势，深挖产业链创效潜力。

本报讯 记者常换芳 通讯员马 倩
报道：5月 21日，河南油田技术人员
运用北斗定位设备对埋地公用燃气
管道开展精准检测、实时回传数据，
标志着河南油田成功开拓公用管道
检测技术服务市场，进一步拓宽了技
术服务增收渠道，为后续规模化拓展
外部检测市场奠定坚实基础。

今年以来，面对竞争多变的检测
技术服务市场，河南油田充分发挥特
种设备检验检测的技术、人才优势，

主动对接地方市场需求，积极拓展外
部业务，成功落地本土首个公用管道
检测项目，实现业务领域新突破。

本次服务覆盖南阳市宛城区、官庄
工区83条公用管道，主要开展管道腐
蚀、漏失隐患排查等检测工作，项目工期
紧、标准高、任务量大。为高质高效推进
项目实施，河南油田组建工作专班，提前
开展技术培训、资质核验等前期准备工
作，严格规范现场作业流程，全力保障检
测数据精准可靠、作业全程安全有序。

河南油田开拓公用管道检测技术服务市场

本报讯 日前，胜利油田临盘采油
厂创新应用单体泵组网注水工艺，替
代传统压驱注水模式，有效补齐老油
田地层能量短板，实现产量增、成本降
双突破。应用后，该工艺区块注水成
本下降50%，见效井组产量提升80%。

临盘油田大芦家区块属于典型
老断块油藏，存在地层破碎、长期能量
亏空等问题。传统压驱注水方式受地
质条件限制，存在波及范围有限、层间
矛盾突出、运行成本高等弊端，难以满
足老区稳产增效开发需求。该厂技术

团队打破传统开发思维，创新探索闲
置单体泵组网低成本补能新工艺。通
过“就近组网、单泵带多井”的灵活模
式，按需调配注水产能，精准匹配油藏
补能需求。项目实施过程中，该厂统
筹盘活闲置野外单体注水泵，科学优
化管网布局，联动保障24口注水井稳
定注水。该新工艺4月初落地投用，
目前运行状态稳定、增效成果显著，为
同类老旧断块油藏经济稳产、高效开
发提供了可复制的技术样板。

（菅李峰 夏凤宪）

胜利油田临盘采油厂应用注水新工艺

本报讯 记者高 蓬通讯员曲 凯
报道：近日，川维化工顺利完成第四
轮天然气化工全产业链产品碳足迹
核算，成功取得聚乙烯醇、乙酸乙烯
酯-乙烯共聚乳液等多款主力出口产
品的碳足迹认证证书，为该公司产品
出海再添绿色低碳“通行证”。

碳足迹是量化产品全生命周期
碳排放的重要指标，也是衡量产品绿
色属性、参与国际贸易竞争的重要依
据。为持续深耕绿色低碳发展，川维
化工组建节能降碳团队，搭建全流程

碳排放管控体系，将碳减排、碳管控
全面融入生产经营各环节。通过淘
汰低效产能、推进工艺技术革新、实
施节能改造等一系列硬核举措，从生
产源头压降碳排放，实现碳排放总量
与强度持续降低。

依托成熟的碳资产管理模式，川
维化工连续10年在全国及重庆碳市
场零差错、零成本完成履约。同时，
该公司高效盘活碳排放配额资源，积
极开展集团内部碳配额交易，成功实
现生态效益与经济效益的共赢。

川维化工完成天然气化工全产业链产品碳足迹核算

本报讯 今年以来，化销华东紧盯
市场变化、深耕甲基叔丁基醚（MT-
BE）主业市场，持续拓宽销售渠道、
优化经营策略。前4个月，MTBE销
量同比增长 70%，创历史同期新高，
销量、效益同步提升。

化销华东实时跟进生产企业装
置运行负荷与入库进度，提前布局产
销衔接，确保将生产企业新增产能全
部纳入统销体系。通过灵活调整营
销策略、持续开拓终端渠道，快速将

资源增量转化为市场销售增量。发
挥与化销国贸一体化协同优势，精准
把握国际行情波动窗口期，积极拓展
东南亚、欧洲等海外市场，出口签约
量快速攀升。

在保供国内市场方面，化销华东
动态研判区域供需格局，精准对接系
统内企业生产需求。通过加大外采
力度，拓宽优质货源渠道，结合库容
前移、车船联运等物流优化举措，持
续提升资源调配效率。（郑晓东）

化销华东甲基叔丁基醚销量创新高

李文琴 陈童花

“多亏了你们，不然我这片油菜真
不知道要怎么办才好。”近日，贵州省
黔南布依族苗族自治州瓮安县的农户
王阿姨开心地对贵州黔南石油瓮安公
司的志愿者说。

当下正值油菜籽集中收割的关键
时期。王阿姨家中子女常年在外务
工，只剩老两口留守家中，几亩油菜地
人手严重不足。油菜籽日渐成熟，若
不及时收割很容易落粒减产，眼见村
里其他农户都完成了采收，王阿姨心

里越发焦急。
黔南石油瓮安公司深耕乡村市

场，日常通过走访沿线村落、固定客
户，持续拉近与周边农户的联系。经
理饶克翔在入户走访、对接用油需求
时，得知了王阿姨的难处，当即宽慰
道：“王阿姨，别着急，我们可以来帮您
收。”回到公司后，他迅速发起倡议，
10余名员工主动报名，组建志愿小队
上门开展抢收帮扶。

当天一早，饶克翔带领志愿者来到
田间。大家挽起衣袖、拿起镰刀，分工
割秆、搬运、码放，现场忙碌而有序。田

间道路泥泞湿滑，众人裤腿沾满泥土，
却始终干劲十足，没有一人叫苦停歇。

“大家加把劲，争取中午前全部收
完！”饶克翔一边劳作，一边为大家鼓
劲。经过数小时通力协作，整片油菜
全部收割完毕。

看着码放整齐的油菜秆和收拾干
净的田地，王阿姨满心感激：“太感谢
你们了，真是解了我的燃眉之急。”

王阿姨家的油菜，收完了

紧盯季节风险
抓实夏季安全管理
刘焕荣

进入夏季，高温、暴雨、雷电天气频
发，是安全生产事故高发期。持续闷热、
降雨的天气，容易造成户外作业人员身
心疲惫、思想松懈，出现操作不规范、劳
保用品穿戴不到位等问题，为安全生产
埋下隐患。生产企业应深刻认识夏季安
全生产面临的挑战，主动防范季节风险，
抓实夏季安全管理。

强 化 责 任 意 识 ，压 实 安 全 管 理 链
条。安全生产事关人员生命与企业发
展，容不得半点松懈。安全管理要融入
生产运行全过程，各级管理人员要坚持
常抓不懈，主动深入基层班组、作业现
场，细致排查各类隐患。对发现的问题
及时督促整改，做到防微杜渐，将事故风
险消除在萌芽状态。

强化预防意识，做到防患于未然。事
故并非不可预判，夏季安全风险有着明显
的季节特征：高温天气易引发人员中暑；降
雨增多，户外施工需注意雷暴风险；沿海区
域还需防范台风侵袭。企业管理要摸清风
险规律，结合作业区域、工作特点提前谋
划，因地制宜制定防控举措，主动应对季节
性安全挑战，实现风险前置管控。

强 化 执 行 意 识 ，严 守 安 全 行 为 底
线。安全生产法、道路交通安全法及企
业各项规章制度，是安全工作的基本准
则。所有人都需要严格依规作业，摒弃
麻痹思想和侥幸心理。企业应结合夏季
工况完善应急预案，常态化开展安全培
训与应急演练，不断提升员工应急处置
能力。以严谨态度落实各项制度，以刚
性执行堵住管理漏洞，全力保障夏季生
产安全平稳有序。

黄平华

5月 24日清晨，重庆永川区突降
特大暴雨，短时雨水迅猛汇聚，城区道
路瞬间积水成洼。重庆永川石油大陆
加能站内，突如其来的大雨让几名进
站加油的车主，纷纷走进便利店临时
避雨。

雨势持续暴涨，防汛压力骤增，站
经理唐华撑着雨伞开展全站安全巡
查。当巡查至出站口时，她发现低洼
处积水已达25厘米，一辆私家车半个

轮胎被积水淹没，处境十分危险。
唐华立刻返回便利店询问：“请问

出站口那辆小车是哪位车主的？”
一名中年男子连忙应声，快步走出

便利店准备挪车。可到达现场后他发
现，持续上涨的积水已经漫过车辆排气
管，车辆完全无法启动。看着不断上涨
的积水，车主手足无措，焦急不已。

“您别着急，我们帮您把车推到高
处避险！”唐华一边安抚车主，一边迅
速叫同事帮忙。

几人当即挽起裤脚，毅然踏入冰

凉浑浊的积水中，顶着滂沱大雨合力
推车。雨水肆意打湿衣衫、灌满裤脚，
他们全然不顾，成功将车推移至站内
地势较高的安全区域，化解了汽车泡
水受损的危机。此时，几名员工早已
浑身湿透，成了雨中的“落汤鸡”。

1个多小时后，暴雨渐停，路面积
水慢慢退去。临行之际，中年男子满
心感激地说道：“太谢谢你们了！今天
要不是你们冒雨帮忙推车，我的车肯
定要遭受重大损失，中国石化员工真
是靠谱暖心！”

近日，湖北石油开展易捷养车专项培训，聚焦汽车服务全链条开展专业技
能与服务素养提升培训，着力培育专业服务人才，助力构建高品质汽车服务新
生态。图为学员在维修技师指导下练习更换轮胎。 张克志 摄

暴雨中助顾客推车解困
湖北宜昌石油
加速布局重卡充电网络

本报讯 今年以来，湖北宜昌石油大
力拓展充电业务，加速新能源网络布
局。截至 5月 27日，月充电量逾 380万
千瓦时，其中，重卡充电站贡献近半数电
量，成为充电量增长的重要引擎。

该公司发挥本地物流优势，瞄准重
卡电动化趋势，在交通干线、物流园区附
近布局重卡充电站，市场覆盖面持续扩
大。深耕大客户市场，出台多元化优惠
政策，升级司机之家便民服务，以优质服
务稳固客源，不断激发市场活力，重卡充
电运营成效突出。 （龚华林 熊 璇）


