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自研“神器”收纳灭火器喷管
汪 义

“大型推车式灭火器的喷管收纳
问题，一直困扰着我们。”近日，在湖北
恩施石油松树坪加能站，站长唐晟轩
指着 35公斤推车式灭火器上的白色
喷管说，“这种喷管较长，以往只能将
它盘卷在推车车架上，长期风吹日晒
很容易老化，且不便于收纳，时常滑落
掉在地上。”

这一困扰员工的难题在今年2月
初迎来了转机。“能不能给喷管做个

‘壳’保护起来？”一线员工的一句提
议，为恩施石油安全环保部与庹锐创
新工作室的创新能手点明了思路。

创新团队将“办公室”搬到松树坪加
能站现场，围着灭火器实地测量、反
复研讨。

创新工作室带头人庹锐从普通
PVC 管和不锈钢卡箍中找到了灵
感。“原理很简单，就是给喷管装一条

‘滑道’。”他一边比画一边说，“将喷管
预折叠收纳于PVC管内，再通过卡箍
固定在推车车架背面，使用时顺着标
识箭头一拉即可展开，回收时一推就
能顺畅归位。”

很快，首套“喷管收纳神器”安装
调试完毕。恩施石油员工刘兴亚现场
体验：握住喷枪轻轻一拉，折叠弯曲的
喷管顺势展开，没有任何缠绕；使用完

毕轻推复位，胶管便整齐“藏”入管内，
干净利落、便捷高效。

“如今不仅收纳整齐，而且应急
处置效率也大幅提升。”唐晟轩感慨，

“遇到紧急情况我们无须先整理喷
管，拉出来就能直接用，关键时候能
节省好几秒时间。”目前，该“喷管收
纳神器”已通过现场验证，正在恩施
石油所有加能站推广，以小创新筑牢
安全防护网。

楚天舒

“陈经理，自行拖车已到位，模块
各项检测全部合格，是否启动运输？”
4月 12日清晨，十建公司石家庄基地
工程项目部工程部长丁发发在施工现
场说。

项目经理陈运忠抬头望向预制
场内的“庞然大物”，语气坚定：“启动
运输！306米路程，每一步都要稳，确
保一次精准就位。”一场超大型钢结
构框架模块的运输，在石家庄炼化 1
号常减压装置检修改造项目现场拉
开序幕。

此次运输的钢结构框架模块是常

减压装置检修改造的关键构件，单体
长30米、宽8.7米、高 26米，重达750
吨。如何将这一“庞然大物”平稳运至
安装位置，是项目团队面临的难题。

“前期我们多次开展方案评审、路
线推演，仅场地验算就做了8次，最终
确定最优运输方案。”丁发发指着运输
路线图介绍。说话间，自行拖车缓缓
驶入预制场，稳稳托住模块，向安装位
置移动。

最艰巨的挑战，是穿越 1号常减
压装置旁的狭窄通道。“这段路两侧障
碍物密集，经过精准勘测，模块通过时
每侧净距仅余7厘米。”项目部总工程
师徐志勇说，“为确保万无一失，我们

提前3天完成准备工作。”
“拖车左侧与旁边障碍物距离较

近，是否调整方向？”现场操作人员的
声音传来。丁发发立即上前，俯身查
看间隙：“缓慢调整转向，控制行进速
度，保持车身水平。”一旁的陈运忠紧
盯监测数据，补充道：“每次移动都要
做好记录。”

经过近 4小时的平稳行进，钢结
构框架模块顺利抵达安装位置。随
后，自行拖车启动液压顶升系统，模块
被精准安装到指定位置。“此次钢结构
框架模块的运输安装较原计划提前完
成，为常减压装置早日投产赢得了时
间。”陈运忠说。

超大型钢结构框架模块平稳安装就位

夯实技能根基 筑牢安全防线

西北油田将专业技能培训与安全管理等重点工作深度融合，组织员工常态化开展技术攻关研讨，精准破解现场作
业难题，持续抓实岗位练兵，不断提升员工实操水平与应急处置能力，全力筑牢安全生产防线。图为近日完井测试管
理中心技术人员讨论投球式射孔丢枪装置操作。 刘红新 摄

胜利油田集约式智能分层注水技术取得突破
本报讯 近日，胜利油田石油工程

技术研究院技术团队在集约式智能分
层注水技术领域取得突破。团队在成
功研发有缆智能分层注水技术的基础
上，创新推出“中枢+执行”调控模式
与“一控多”集中控制系统，有效降低
成本、提高调控效率，为油气田智能化
开发提供有力支撑。

随着油田进入特高含水开发阶

段，传统分层注水技术难以满足油藏
动态精准监测与快速响应需求。为
此，技术团队攻关形成有缆智能分层
注水新技术，实现井下数据实时采集、
各层注水量精准调配，推动分层注水
技术从周期测量调整向远程实时测控
转变。

同时，团队创新构建“中枢+执
行”调控模式，通过优化关键工具结

构、差异化配套管柱等举措，形成低成
本、高效率的集约式智能分层注水解
决方案。结合同井场、同平台集中管
控的实际生产需求，团队采用多路分
时复用技术研发出“一控多”集中控制
系统，实现一套控制系统对多口智能
井的实时监控。目前，该技术已在胜
利海上油田 11口分层防砂智能分注
井成功应用。 （任厚毅 张 凯）
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“三向发力”跑出物资供应加速度
华北油气分公司物资供应中心聚焦产能建设提速提效，强化技术攻关，优化采购流程，创新物资供应机制
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让采购全链条优化
成为降本增效的硬招
黄 圣

近日，《中国石化报》报道了中原油
田坚持系统性思维优化采购工作，助力
企业提质增效。这一实践表明，要跳出

“就采购谈采购”的狭隘视野，让采购全
链条优化真正成为企业降本增效的硬招
实招。

要将优化贯穿采购全链条各环节。
采购工作环环相扣、紧密衔接，企业需强
化前瞻谋划，统筹内外市场，加强市场调
研，既精准研判宏观经济形势，又紧密匹
配企业生产需求。从策略编制、供应商
选择，到动态监管、结果复盘，全流程坚
持优化导向，推动采购工作转变为融合
技术、管理等的价值创效活动。

精细化管理是实现全链条优化的关
键抓手。在市场竞争日趋激烈的形势
下，唯有精打细算、精益求精，方能汇聚
点滴节约成效为可观效益。中原油田推
行“一物一策”采购策略并实现系统自
动匹配，将复杂问题简单化、简单问题标
准化、标准问题流程化，以规范制度管理
推动采购工作从经验驱动向精细化管理
转型。

开展全链条优化离不开系统理念革
新。向管理要效益已成为企业共识，但
实施路径选择考验着企业智慧。部分企
业在降本增效中易陷入误区，通过简单

“压指标”进行降本，往往顾此失彼。降
本要靠流程优化，增效要靠精细管理。
全链条优化需要企业打破部门壁垒、整
合资源要素，以系统思维重构管理流程，
通过制度创新持续释放管理效能。

浙江石油
打造易捷金牌人工咖啡店

本报讯 今年以来，为深化“人·车·生
活”生态圈建设，推动易捷便利店向复合
型商业空间转变，浙江石油通过场景升
级、员工培训等举措，持续强化现制饮品
门店差异化竞争优势。截至目前，已在
全省建成15家易捷金牌人工咖啡店。

易捷金牌人工咖啡店采用“堂食点
单+自取外带”双模式，设置咖啡堂食区
域，部分门店引入“易捷速购”等服务，并
在线上销售冻干咖啡、鲜萃咖啡液等多
元产品，不断拓展咖啡业务覆盖范围。
同时，该公司在加能站入口、便利店前厅
等区域设置门店指引牌，完善配套设施，
营造便捷温馨的休憩空间，并利用电子
屏滚动介绍咖啡信息及优惠活动。公司
还组织员工开展系统化培训，规范咖啡
制作流程，持续提升客户消费体验与门
店运营效能。（乔婷婷 朱兆成 张 翔）

化销国贸
大力开拓POE海外市场

本报讯 近日，化销国贸成功与某海
外大型工厂签署POE（聚烯烃弹性体）批
量出口订单，进一步助力中国石化开拓
高端新材料海外市场。

该公司确立“三个选准”“基础+高
端”发展策略，持续将海外推广资源向高
附加值产品倾斜。聚焦海外合成树脂市
场，公司强化与化销华南紧密协同，依托
专业营销团队与海外服务网络，精准对接
区域重点客户需求，抢抓市场机遇，顺利
实现POE产品出口，推动公司业务从“卖
产品”向“提供综合解决方案”转型升级。

（余 爵 佟 洋）

山东潍坊石油
机出零售量超计划进度

本报讯 今年以来，山东潍坊石油统
筹施策、精准发力，一季度成品油机出零
售量完成计划任务的106.5%，同比增长
7.2%，完成进度与同比增幅均位居省公
司前列。

该公司积极开展“首季开门红”劳
动竞赛，将任务指标细化到站、量化到
人，配套出台专项激励政策，凝聚全员
攻坚合力。牢固树立全员拓客理念，开
展大客户开发维护专项行动，以客户经
理、现场经理及站长为骨干，组建市公
司、县公司、加能站三级攻坚团队，深入
一线走访客户，制定针对性开发策略，持
续深耕市场。实施精准营销，大力推广
高标号汽油，推出多样化营销活动，持续
增强客户黏性。着力提升服务品质，持
续优化现场服务流程，组织开展服务技
能培训，因地制宜增设便民服务点，免费
提供热水、应急药品、车辆应急维修工具
等暖心服务。 （陈 庞 张学庆）

赵楚月 宋翔宇

4月 10日，华北油气分公司东胜
气田锦 58 井区 JPH-570 井顺利完
井。与此同时，一批为该井“量身定
制”的压裂物资已在东胜气田供应站
整装待发，随时准备运往井场，实现物
资即需即配、即时发运，保障施工作业
各环节紧密衔接。

面对产能建设再提速、再提效的
任务要求，华北油气分公司物资供应
中心围绕加快产能建设目标，通过强
化技术攻关，优化采购流程，创新物资
供应机制，持续提升物资供应效率，为
油气增储上产提供坚实支撑。

向外打通技术堵点，提升施工质效

“压裂液与地层的配伍性不佳，

会影响压裂施工速度与效率，拖慢整
体进度，必须尽快解决！”近日，该中
心副主任李坤雨紧盯压裂投产运行
跟踪表上的“配伍情况”一栏，语气坚
定地说。

鄂尔多斯盆地地质条件复杂，每
口井的矿化度、地层温度不同，对压裂
液配伍性提出极高要求。压裂液与地
层适配效果，直接关系地层压裂改造
成效，进而影响气井产量。

围绕“提升压裂液配伍性”这一
问题，物资供应中心技术人员主动协
同公司工程技术部门对合成压裂液
所需的不同厂家、不同性能的一体化
乳液与黏土稳定剂开展全覆盖“排列
组合”式配伍试验，筛选出配伍性能
最优、供应保障最稳定的组合开展现
场试验。同时，深化与石油工程技术
研究院合作，通过专题讨论、技术交

流、样品联合分析、现场试验等举措，
快速、准确地配伍出适用不同地层的
压裂液，用技术赋能提升压裂液配伍
可靠性。目前，该公司压裂液配伍性
合格率大幅提升，有力推动压裂施工
效率提升。

向内拧紧制度阀门，优化采购流程

“采购环节往前赶，投产就可以早
一步！”该中心生产运行室经理孙若尧
说。为提升采购全流程衔接效率，该
中心对采购各环节实施刚性管控，创
新推行“33771”管理法——接到需求
计划3天内完成采购方案编制，3天内
完成招标公告提报，7天内完成技术
协议签订，7天内完成图纸确认，1天
内完成现场验收。

各环节定人定责，设立确切的完

成时限，推动流程高效有序运转。同
时，建立“一标一会审”机制，每个招标
项目启动后，立即组织生产、技术、采
购等多方开展项目会审，公司采购周
期平均缩短 7天，推动物资采购效率
大幅提升。

“当制度变成习惯，大家心里就
都有一张倒计时表。每个人主动往
前多走一步，整个物资供应链条就能
高效运转。”孙若尧说，“别看只缩短
了 7天，却能实实在在地抢出产量和
效益。”

向前做细物资预配，夯实保供基础

“目前我们采用‘物资预配’机制，
提前将物资分门别类配套打包，大幅
缩短现场分拣时间。”该中心大牛地气
田供应站站长李小宁说。

2025年，在国内首个乙烷回收联
产 LNG工程——大牛地气田乙烷回
收工程动火连头作业期间，面对工期
紧、物资种类繁多的挑战，该中心首
次探索建立“物资预配”机制，联合生
产单位、供应商、施工及运输单位，依
据项目类别、作业面编号等要素分区
存放物资，并提前按照施工需求和技
术标准将法兰、垫片、螺栓等配件配
套打包，物资现场分拣及配送时间缩
短了30%。

“乙烷回收工程的物资保供实践
为我们积累了宝贵经验。今年，‘物资
预配’模式已从地面工程全面拓展至
钻井施工、投产运行等产能建设各环
节。”李小宁说，“我们将在实践中不断
完善配套机制，全力打通物资配送‘最
后一公里’，推动物资供应全流程更高
效、更顺畅。”

截至 4月 16日，中天合创聚烯烃仓库分布式光伏电站自投运以来累计发电
超 1000万千瓦时，节能降耗效果显著。该项目采用“自发自用”运营模式，利用
厂区聚烯烃仓库屋面闲置空间建设光伏电站，所发电量全部用于化工装置生产
用电，既实现能源高效自给，又大幅降低生产成本。图为中天合创聚烯烃仓库
分布式光伏电站。 曾伟杰 摄 陈宏佑 李 阳 文

本报讯 4月 8日，仪征化纤与京
东政企业务在北京签署战略合作协
议。双方将聚焦产业链融合、数字化
转型、物流供应链优化、社会责任践
行、企业文化建设与人才培养等重点
领域开展深度合作，共同打造能源化
工产业与数字经济深度融合的创新
生态，助力企业高质量发展。

根据协议，仪征化纤将借助京东

政企业务数字技术与供应链体系优
势，全面升级运营管理、产业链协同
与绿色发展能力；京东政企业务则将
深化能源化工行业服务布局，提升工
业品赛道竞争力，实现产业资源与数
字技术的双向赋能。此外，双方还将
推动企业文化融合与人才储备升级，
实现互利共赢、长期稳定发展。

（刘玉福 王丹丹）

仪征化纤与京东政企业务签署战略合作协议

本报讯 今年以来，扬子石化紧抓
负极焦市场机遇，持续强化原料采
购、参数调控、工艺优化、质量检测等
各环节精细化管理，全力增产负极
焦。截至4月16日，该公司负极焦产
量实现稳步增长。

该公司各部门紧密配合、高效联
动，专门成立由技术骨干、技能大师
和资深班组长组成的攻关小组，精
准破解生产难题，动态跟踪关键生
产指标，严格控制加热炉温度，实时

调整燃料供给与燃烧状态，精准控
制吹汽时长和蒸汽流量，通过建立

“原料—参数—产品”联动分析模
式，及时优化调整工艺参数，保障装
置安稳运行。质量管控方面，公司
构建全流程质量管理体系，采用在
线设备实时监测关键指标，并加强
人工采样核对，构建“采样—分析—
反馈—调整”生产过程管理机制，持
续提升产品质量。

（沈鹏年 陶 炎）

扬子石化负极焦产量稳步增长

本报讯 今年以来，化销华北联合
齐鲁石化、北化院以深化一体化协
同、提供定制化服务为抓手，强化市
场开拓，加快打造高附加值化工产品
效益增长点。一季度，氢化丁腈橡胶
销量同比增长28%，创该产品装置投
产以来单季销量新高。

聚焦氢化丁腈橡胶市场变化趋
势，化销华北坚持以市场为导向，
精准对接客户在应用场景、性能指

标等方面的需求，量身定制专属解
决方案，联合生产企业优化发货流
程，全力满足客户对耐高温等特殊
性能指标要求。同时，销售团队聚
焦胶管、胶辊等新细分市场，加大
客户走访力度，持续完善产品牌号
矩阵，成功与细分行业头部企业签
下订单，推动业务向更广领域、更
高层次延伸。

（陈夫亮 田 蕾）

化销华北氢化丁腈橡胶销量同比增长

本报讯 今年以来，重庆石油聚焦
高标号汽油市场，深入开展场景化营
销工作，大力推广爱跑98汽油，品牌
影响力持续提升。一季度，爱跑 98
汽油销量同比增长59%。

该公司统一规范爱跑品牌站点
标识标牌与地面动线设计，建立“标
准引车引导、客户进站识别、需求挖
掘沟通、精准推介展示、引导体验成

交、售后跟进维护”的标准化服务流
程，为客户提供优质、规范的服务体
验。聚焦产品关键信息、性能优势与
适配车型开展员工培训，通过“理论
讲解+情景模拟+分组演练+现场考
核”的专项培训模式，有效提升员工
高标号汽油营销能力，为增强客户黏
性奠定坚实基础。

（蒋宗浇 聂 犇）

重庆石油优化服务增销高标号汽油

本报讯 今年以来，安庆石化紧抓
苯乙烯市场机遇，优化产品产销节
奏，全力组织增产苯乙烯，持续提升
企业创效能力。一季度，苯乙烯产量
同比增加近7%。

该公司成立由技术人员和班组
操作人员组成的协同攻关小组，加强

与设计单位和设备厂家沟通对接，精
细优化关键工艺参数，在确保安全稳
定的前提下，最大程度提升产品收
率。同时，密切跟踪下游客户生产需
求和乙烯原料动态，优化管输、水路等
出厂物流路径，提升整体运营效益。

（檀文盛 张 耀）

安庆石化紧抓市场机遇增产苯乙烯
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