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四川石油首个洗衣中心在成都投运

近日，四川石油首个洗衣中心在四川成都羊西南加能站投运，打造以“1个洗衣中心+26个收衣门店”的服务体系，
采用“集中洗护+就近取送”模式，为成都区域客户提供专业的衣物干洗、水洗、熨烫护理等服务。该站易捷养车、易捷
咖啡等配套服务同步投运，为客户带来全新消费体验。 唐亚军 摄 刁玉婷 文

优化服务助力成品油业务拓市扩销

项目车辆实现智慧调度

多家石化企业获湖北省科学技术奖

安徽合肥石油将会员运营、爱跑98汽油、柴油等业务作为拓市扩销的重要路径，2025年成品油自营机出

零售量创新高
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实施“动态循环”
让物资“活起来”
顾家瑞

近日，《中国石化报》报道了胜利油
田物资管理配送中心通过构建“物资大
循环”模式，精准储配套管、优化质量管
控、循环利用闲置物资，有效盘活存量资
产，为企业降本增效开辟新路径。这一
实践表明，推动物资管理从“静态仓储”
向“动态循环”转变，是提升供应链韧性、
实现精益化管理的关键一步。

精 准 调 整 储 配 ，使 资 源 流 动 更 智
慧。面对油田生产区域广、物资需求多
样等特点，传统“按井备料”的粗放模式
易导致库存积压风险。可对套管等大宗
物资实行网格化、差异化储备策略，依托
物资管理信息化平台实现物资跨区域、
跨项目的精准调拨，将库存转化为高效
流转的“活资源”，持续提升关键物资保
障能力及资源配置效率。

全 程 严 格 管 控 ，使 质 量 基 石 更 牢
固。实行“物资大循环”模式必须以质量
安全为前提。要将质量管理贯穿于采
购、仓储、配送、回收、再利用全流程，严
格执行入库检验与在库巡检标准，严格
评估物资性能，确保物资符合安全技术
规范。通过建立并完善物资管理档案，
实现物资来源可查、去向可追、状态可
知、责任可究，为“物资大循环”的顺畅运
行筑牢坚实的质量根基。

高 效 循 环 利 用 ，使 闲 置 物 资 再 增
值。唤醒“沉睡”的闲置物资是挖掘降本
潜力的重要抓手。可对企业内的闲置物
资、工程余料等进行全面摸排、统一鉴
定、分类评估与专业化修复，通过建立共
享动态信息库、搭建物资调剂平台等多
种举措，推动物资在企业内部及更大范
围内实现重新配置，推动废旧物资的价
值再生。

胜利油建中标
玉环大麦屿LNG管道工程

本报讯 近日，石油工程建设公司胜
利油建公司成功中标浙江省台州市玉环
大麦屿能源（LNG）中转储运项目外输管
线工程（玉环支线）一期管道工程，该项
目对完善区域能源管网、增强供气保障
能力具有重要意义。

该工程起点为玉环大麦屿 LNG 首
站，终点接入甬台温天然气管道，沿线设
多座分输站与清管站。项目建成后，将
有力保障台州玉环、温州乐清等地的天
然气稳定供应，提升区域供气灵活性与
可靠性。此次中标是公司对接国家“双
碳”目标与地方能源政策的重要成果，未
来公司将继续发挥专业优势，高标准推
进项目建设，助力区域绿色发展与能源
安全。 （王明月 郭子钰 单清楠）

石家庄炼化完成
光伏停车场改造

本报讯 近日，石家庄炼化完成停车
场光伏车棚改造，实现并网发电。该项
目采用“自发自用”模式，将太阳能光伏
系统与停车场设施相结合，在对土地资
源集约化利用的同时，实现清洁能源的
高效利用。

此项目于2025年8月1日启动建设，
预计年发电量为77万千瓦时。为保障项
目安全推进，该公司严格落实安全管理要
求，紧盯施工环节，精准排查隐患，及时处
置各类问题。经过多轮设备调试与试送
电操作，该项目光伏系统实现并网，所产
生的电能成功接入高压电网。（支玉铭）

广东江门石油
大力发展直分销业务

本报讯 2025年，广东江门石油坚持
精准破局，全力拓展直分销业务，全年新
增终端客户数较上年增长5%。

该公司聚焦市场精准发力，坚持向机
制要活力、向服务要黏性、向效率要空间，
创新组建“英雄连”“尖刀班”两支客户经理
团队，激发员工内生动力；进一步开展市场
挖潜，推行网格化营销与客户走访，深化战
略合作，推动直分销量超计划完成；持续提
升客户服务，构建联动维护机制，以精细服
务增强客户黏性。 （谭玉珍 区力丹）

重庆永川石油
年充电量创新高

本报讯 2025年，重庆永川石油紧跟
新能源发展趋势，大力推进充电业务，全年
充电量较上年增长19.33%，创历史新高。

该公司按照“内外并举”思路，加快
自营自建站充电终端建设，大力拓展站
外市场，建成多座站外充电站。加大新
开业充电站引流力度，依托易捷加油
APP等平台，持续扩大营销活动触达范
围。提升充电桩兼容性，适配更多新车
型，因地制宜为客户免费提供休息、空
调、茶水等服务，提升客户消费体验，增
强客户黏性。 （杨 涵 黄平华）

本报记者 孙德荣

面对复杂严峻的市场环境，安徽
合肥石油坚持“眼睛盯住市场、功夫下
在现场”，以“油是基础、气是重点、氢
是方向、电是趋势、服是未来”为工作
思路，持续巩固“稳油”策略，将会员运
营、爱跑98汽油、柴油等业务作为拓
市扩销的重要路径，2025年公司成品
油自营机出零售量创新高，成品油零
售总量居安徽石油首位。

坚持用心服务，持续深耕会员网络

“每周五充值有优惠，在这里加油
划算又省心。”近日，在合肥石油中心
加能站，老客户张先生使用石化钱包

支付后说道。这是该公司完善会员服
务体系、提升客户体验的缩影。

该公司持续深化会员运营，构建
线上线下融合、覆盖多元场景的差异
化服务体系，精心打造多项常态化汽
油营销活动，有效将“头回客”转化为

“回头客”。同时，该公司建立市公司、
县公司、加能站三级联动的立体推广
网络，组织员工开展“六进”活动，将会
员“流量”变为“留量”。2025年，该公
司新增会员数较上一年增长140.1%。

个性化、贴心式的服务是巩固客
户关系的关键。合肥石油芜湖路加能
站经理唐俊熟记老客户的加油习惯，
并及时向他们推送相关优惠信息。“唐
经理记得我常加98号汽油，有活动总
是第一时间提醒我。”客户刘女士称赞

道。2025年，合肥石油加油持卡率大
幅提升。

强化精准服务，多措推广爱跑98汽油

“通过加能站的宣传，我了解了爱
跑98汽油的优势。”在合肥石油精心
打造的爱跑品牌主题加能站——巢湖
华松综合加能站，车主陈女士分享了
选择爱跑98汽油的原因。

该公司将推广爱跑 98汽油作为
价值创造的重要方向。他们充分利用
大数据，针对客户需求开展精准营销，
持续提升营销效率。“我们就像是客户
车辆的‘营养师’，为不同需求的汽车
匹配更合适的‘动力套餐’。”巢湖华松
综合加能站经理刘明说。

针对不同客户群体，合肥石油配
套推出爱跑会员日等营销活动，有效
促进了爱跑98汽油销量提升，提升了
爱跑品牌影响力。2025年，该公司爱
跑 98汽油销量比上一年增长 4.2%，
成为提升创效能力的重要力量。

提供专业服务，科学布局柴油业务

“我们货车司机最看重实惠和方
便。中国石化不仅有优惠，而且很多
加能站延长了营业时间，深夜也能随
时加油，省心又省钱！”近日，货车司机
刘师傅在合肥石油巢湖花集加能站加
注柴油时说道。

围绕柴油客户的消费需求，该公
司紧跟市场节奏，提供定制化解决方

案。同时，进一步完善市场动态监测
与快速响应机制，2025 年累计对 48
座站点进行营销策略调整，实施超
800次优化。

该公司通过“新加能站精准赋能”
与“老加能站灵活提效”双轮驱动，持
续优化柴油客户服务网络。在新加能
站投运前，开展深度市场调研、配套完
善相关设施、加大优惠力度，成功开拓
市场。对32座非24小时营业站点实
施改造，为柴油车司机提供贴心服务。

“我们希望每一位客户在任何时
间、任何站点，都能感受到中国石化
服务的温度。”该公司零售管理部经
理瞿永飞说。2025年，该公司经过营
销策略调整的加能站柴油销量比上
年增长24.1%。

张 铭

1月4日清晨，沙特贾夫拉沙漠风
沙掠过，十建公司承建的天然气处理
装置项目建设工地秩序井然。车辆调
度员沙胡尔的手机屏幕上，车辆智慧
调度APP正实时更新每辆车的位置
与任务状态。随着他的指尖快速滑
动，多项施工车辆任务的统筹分配在
短时间内快速完成。

“车辆调度是工程建设的重要一
环，半点都不能耽误。”沙胡尔用流利
的中文说，“但沙漠里风沙一大，能见
度就会降低，温差还容易导致车辆出

故障。更麻烦的是，车辆信息太分散
不好调度。”他日常负责保障各类车辆
的有序调度，可沙漠恶劣的环境，让车
辆调度成了块“硬骨头”。

以往施工高峰期，用车需求通过
电话、对讲机、口头传达等多种渠道涌
来，沙胡尔只能依靠人工记录，有时会
出现车辆重复安排等情况。为此，他
利用业余时间，梳理出项目车辆调度
的关键环节，反复优化车辆使用方案，
最终开发出车辆智慧调度APP。

“目标很简单，就是让车辆‘在哪、
给谁用、什么时候到、任务有没有变’
都看得见。”沙胡尔指着 APP 界面

说。此外，车辆保养、证照日期等信息
也能通过APP实时查询，告别了依赖

“手写记录”的车辆管理方式。
如今，这款车辆智慧调度APP已

在项目部稳定运行。面对繁杂的用车
需求，员工打开APP，便能通过定位快
速锁定附近可用车辆，极大提升了调
度效率。软件投入使用两个月以来，
车辆使用效率较以往提高了65%。

孔守曾

晨曦微露，大漠寒风扑面，刺得人
生疼。西北油田采油一厂270万立方
米装卸油站已是一派繁忙景象：10座
卸油台满载运行，从于奇超稠油区块
驶来的原油罐车排成长龙，有序等待
卸油。

“小张，YQX1-1车即将进站，按
流程检查。”班长李荣刚一边安排工
作，一边走向卸油台。

记录好进站时间、检查完防火罩

后，员工张志荣背起空气呼吸器，沿悬
梯登上罐车。“铅封完好，编号与拉油
票一致……”他仔细核对着罐口铅
封。这个小小的金属块，守护着原油
运输的安全。

完成检查，李荣刚也佩戴好空气呼
吸器、系牢保险带，和张志荣一同爬上
2米多高的罐顶，向罐内加注蒸汽以加
热稠油。近日，大漠气温持续低于零下
10摄氏度，部分单井拉运的稠油需要
经过加热降黏，才能顺利流入卸油箱。
一上午，这样的操作他们重复了多次。

“咱们这工作，一点都马虎不得。
我们装卸的不仅仅是原油，更是一份
责任。”李荣刚对张志荣说道。

作为原油集输的关键环节，卸油
站既承担卸油任务，也负责装掺稀
油。截至当晚 7时，该卸油站共卸油
67车，装稀油26车。

“李班长，辛苦了！”一位从于奇区块
拉油过来的罐车司机向李荣刚打招呼。

“路上注意安全！”李荣刚心头一
暖，望着繁忙的站区，他信心满满，“新
的一年，油田产量一定能节节攀升！”

大漠卸油保供忙

近日，针对海上大风寒潮天气，胜利油田海洋采油厂海上平台落实防寒防
冻措施，组织干部员工增加易冻部位和伴热带巡检频次，充分利用自动化监控
系统准确掌握加热器、热媒炉等保温设施运行状态，筑牢海上安全生产防线。
图为 1月 11日胜利油田中心三号平台员工巡检热媒炉运行情况。 张 灿 摄

本报讯 1月 4日，湖北省科技创
新大会发布了2025年度湖北省科学
技术奖获奖名单，石化企业共获得湖
北省科学技术进步奖二等奖 3项、三
等奖1项和技术发明奖三等奖1项。

其中，石化机械主导、中原石油工
程参与的“绿色智能化电动修井成套

装备关键技术及其应用”，石化机械参
与的“超深层复杂油气藏高效开发固
完井关键技术及应用”，润滑油公司参
与的“高端装备用抗氧化减摩润滑油
脂研制与应用”等研究成果获湖北省
科学技术进步奖二等奖。石化机械主
导、中原油田及工程质量监测公司参

与的“大型高抗硫压缩机系列化装备
研制与示范应用”研究成果获湖北省
科学技术进步奖三等奖。中原油田参
与的“碎屑岩优势储层形成过程模拟
与定量预测关键技术及应用”研究成
果获湖北省技术发明奖三等奖。

（吴 州 胡 琼 谢松宜）

本报讯 2025 年，化销华北全力
服务企业和客户，在拓市扩销、排产优
化、渠道建设等关键环节精准发力，助
力高桥石化合成橡胶产品年销量比上
年增长17%，创投产以来历史新高。

该公司加强市场研判，统筹考虑原

料成本、相关胶种价格及供需情况等，通
过市场信息反馈机制及时向生产企业
提出优化排产建议，引导企业调整产品
结构以满足市场需求，有效保障高桥石
化合成橡胶产品稳定生产销售。持续
优化销售渠道，大力开拓优质客户，把握

新装置投产机遇，积极开展技术交流。
深耕细分市场，精准开展新产品推广，针
对客户定制化需求，联合生产企业优化
产品指标与服务质量，推动低顺式聚丁
二烯橡胶A65AE等新产品销量比上年
提升65%。（马 玥 王顷吉 田 蕾）

本报讯 2025 年，扬子石化积极
推进物流管理模式由“局部优化”向

“全局优化”转变，围绕原料、成品油、
其他炼油产品及塑料产品等物流实
施降本举措，物流成本大幅降低。

该公司紧扣生产经营业务实际，
扎实推动外包转自干、各项费用压减
等工作落实，为优化资源配置、提升
市场竞争力筑牢坚实的物流保障。
持续强化大船通行保障，实施码头货
种调整策略，推行“零等待”靠离泊模
式，错峰安排装卸作业，进一步提升
码头装卸船效率。

科学统筹产品出厂节奏，确保产
品有序出厂。调整趸船进坞检验时

间，完成混合碳四外储与运输任务，
推进环氧乙烷装车台除盐水运输降
本项目，调整改造烷基化油出口流
程，精准对接成品油出口业务需求，
持续压减租罐费用，并优化辅助物流
外包业务。针对塑料产品出厂，2025
年塑料智能仓库全面建成并投用，加
快塑料产品出厂流转，全年塑料产品
运输成本和租库费用实现大幅降低。

该公司充分发挥物流对生产的
服务保障功能，与相关企业开展储运
设施协同优化，充分利用外部储运资
源，积极拓展资源渠道，为后续生产
加工环节提供有力支持。

（张希铎 陶 炎）

本报讯 2025年，沧州炼化以污水
回用作为降本增效重要抓手，通过全
链条攻坚推进水资源高效利用。全年
污水回用率比上年增长57.7%，创历
史新高，新水用量比上年降低15.9%。

该公司组建“节约新水”大优化
团队，制定11条流程优化举措，将节
水指标按月分解、责任到人，构建闭
环管理体系；推进6项重点节水改造
项目，打通污水回用各环节堵点；推
行“班盘点、日统计、周分析、月考核”
精细化管理模式，形成上下联动、全

员参与的节水体系，为提升污水回用
水平奠定坚实基础。

推动技术升级，该公司依托高效
沉淀池、臭氧氧化等全流程污水处理
工艺，实现含油污水全回用、含盐污
水 100%达标排放，深度处理后的再
生水水质稳定可控。同时，该公司深
挖非常规水资源潜力，通过推行雨水
回收与污水系统联用模式，2025年累
计收集回用雨水 22万吨，全年非常
规水资源利用率较上年增长200%。

（王立梅）

本报讯 2025 年，黑龙江石油抢
抓市场机遇，以“文旅＋能源”融合发
展为抓手，大力发展充电业务，持续
提升“石化易电”品牌影响力，全年充
电量较上一年增长151%。

黑龙江石油通过精准落实分时
定价策略，挖掘充电消费潜力，全力
构建便民服务网络。依托爱心驿站，

从硬件升级、服务细化、场景拓展等
方面发力，打造高品质充电服务体
系，优化全链条服务，提升客户体
验。启动服务升级行动，在重点充电
站设置特色商品区域，实现“充电+消
费”一站式体验，进一步增强客户黏
性，持续完善充电服务体系，推动充
电业务实现增长。 （王海桔）

本报讯 近日，安庆石化积极应
对市场变化，成功实施硫黄地脚料回
炼攻关，累计处理积存物料 105吨，
在创效的同时节约了危废处置成
本，实现经济效益与环保效益的双
提升。

安庆石化紧跟国内硫黄市场动
态，迅速组织技术力量开展专项攻
关，对炼油二部硫黄回收装置在开停

工及检修过程中产生的积存硫黄地
脚料进行集中回炼，使闲置资源转化
为实际效益，为同类物料的资源化利
用积累了技术和管理经验。同时，该
措施有效减少了固体废物的外运处
置量，从源头降低了环境风险，是安
庆石化践行绿色清洁生产、推动可持
续发展的具体实践。
（李丁玲 卢 平 刘振涛 曾雅艳）

化销华北助力高桥石化合成橡胶销量提升

扬子石化物流成本管控成效显著

沧州炼化污水回用率创新高

黑龙江石油年充电量大幅增长

安庆石化回炼硫黄地脚料推动节能增效


