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“这手提兜里包含7瓶饮料，一
共才33块，注册会员用券后还能再
优惠，比单买便宜不少呢！”河北沧州
石油黄骅第四加能站里，加油员递过
一个透明手提兜，里面整齐码着王老
吉、脉动、红牛等饮料，阳光透过袋
子，把饮品包装衬得格外鲜亮。

客户王女士接过兜子试了试，
提手柔软不勒手，当即笑着注册会
员：“以前买饮料得一瓶瓶挑，还凑
不够满减，现在拎着兜就能走，太省
心了！”

这个让客户赞不绝口的手提
兜，是沧州石油的水饮助销“小法
宝”。该公司通过市场调查，敏锐地
发现不少自驾出游的客户会在便利
店囤水饮，但总纠结“买几瓶能凑满
减”“买多了不好拿”。他们抓住商
机，根据水饮销售数据，挑出最受欢
迎的 7款饮品进行打包出售，控制
组合总价，确保刚好能用上会员的
满减券。试点营销第一天，就有不

少客户拎走了“组合兜”，其中多人
当场注册了会员。

不同站点还根据客户特点做了
定制化改造：高速公路路口的加能
站，在兜子里加了方便面；社区周边
的站点，推出了洗漱百货组合兜，牙
刷牙膏、纸巾湿巾一应俱全。“以前
凑单得翻遍货架，现在想买速食，拎
着兜就能去结账，省了不少时间。”
常来加油的李先生，如今每次都会
顺手带一个“组合兜”。

手提兜的小巧思，渐渐显露出
大效果。便利店营业额显著增长，
不少客户还主动问：“下次能不能出
点零食组合兜？”员工记录下这些建
议，又开始琢磨新的“兜子方案”。
在他们看来，这小小的手提兜，装的
不只是商品，更是贴近客户需求的
用心。

小提兜成了助销“小法宝”
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近日，海南炼化 3号聚丙烯装置成功开发抗冲共聚新产品 HN7116，并产出 400吨合格粒料。这是该公司今年开
发的第 13 个新牌号产品，该产品具有中熔融指数、中高抗冲性能的特点，主要应用于家电、汽车零配件等，可进一步
丰富该公司聚烯烃产品结构、增强市场竞争力。图为员工巡检聚丙烯装置。 高 一 摄 邱元广 文

海南炼化成功开发抗冲共聚新产品

企业快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快快讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯讯

责任编辑：封雪寒 联系电话：59963223 E－mail：fxhan@sinopec.com 审 校：周 欣 版式设计：巩宝贵

锡安达防爆电机
与世界同进步

中 国 石 化 供 应 商

电话：0510-83591888 83591777

网址：http://www.xianda.com

单位：江苏锡安达防爆股份有限公司

本报记者 王维东 通讯员 徐海峰

日前，胜利油田一台服役25年的
抽油机通过技术改造，系统效率提高
3%、使用寿命延长15年……这条完整
的“回收—再制造—再利用”绿色产业
链，是该油田以系统性思维优化资源配
置的生动实践。

今年以来，胜利油田聚焦资源高
效利用，打破部门壁垒、革新管理模
式、破除机制障碍，构建起覆盖协同创
效、精准管控的全链条资源配置体系，
在资源利用效率提升的同时，推动油田
发展从规模速度型向质量效益型转变，
为老油田拓展了新的效益增长空间。

优化整合聚合力，协同作战激活
资源效能

今年以来，胜利油田聚焦价值创

造，打破资源壁垒，激活协同效能，积
极构建开放共享的资源生态。5月，
胜利油田电力分公司和胜大石油建设
工程有限责任公司组建电力工程项目
部，以“资质共享+能力互补”合作模
式，通过跨单位协作将分散的资源聚
合为创效优势。截至目前，项目部共
签订4个订单，合同额突破百万元，实
现“单打独斗”到“协同共赢”的转变。

这种“1+1>2”的资源聚合效应，
在页岩油开发中体现得更为显著。胜
利济阳页岩油具有低硫、低酸、高含
蜡、高油气比的独特品质，虽年产量不
足油田总产量的 2%，但在物以稀为
贵的市场中具备价格优势。胜利油田
一改以往“大锅烩”式销售方式，统筹
产供储销各环节资源，建立“分质输送
—分类仓储—精准分销”的全链条管
理体系，推动原油销售从指标导向向
价值导向转变。

“过去原油销售就像杂粮混卖，什
么油都一个价，无形中降低了高品质
原油的价值；现在按品质分类定价，高
附加值原油能卖出‘精细粮’的价钱。”
胜利油田企管法规部副经理倪峰说。

精益管理挖潜力，精准施策释放
资源价值

长期以来，胜利油田存在“黄河北
产气富余、黄河南用气紧张”的结构性
矛盾，产气足的区域平价卖气，缺气的
区域却高价买气，一进一出，造成效益
流失。今年，胜利油田加快天然气管
网建设，搭建贯通南北、辐射东西的天
然气管网，用自产气代替外购气，全力
降低用气成本，截至目前，外购气量同
比减少2980余万立方米。

胜利油田锚定价值最大化，坚持
向管理要效益、向资源找潜力。围绕

核心业务和高价值资源，加强投资管
控，精细分解投资项目构成，科学分析
内部专业化队伍承揽潜力，增加自营
比例，让投资项目成为拉动增收创效
的增量资源。强化土地运营，盘存量、
扩增量，通过政府收储、统筹调剂、综
合整治、挂牌转让等土地创效措施让

“寸土生寸金”，大幅降低征地成本。
优化物资采购，研判市场行情，精准调
控采购节奏，建立价高减储、价低增储
的动态采购机制，实时优化经营策略，
让物资采购买得物超所值，采购资金
显著降低。

破立并举激活力，机制革新打通
资源堵点

区域资源优化涉及跨部门、跨单
位、跨主体，在协作中难免会出现推诿
现象。胜利油田破立并举，针对资源

优化过程的痛点、难点、堵点问题，明
确19个链长，形成项目链长负责、节
点协同推进、任务主体落实的立体化
架构，实现部门单位从管理服务者向
价值共创者的转变，有效激活资源优
化的活力。

由于体制、机制障碍，胜利油田沉
淀大量闲置设备难以流转。今年，胜利
油田搭建闲置资源储备库平台，追溯设
备的服役时间和轨迹，精准判定设备状
态，实现闲置设备的自动识别，促进资
源高效流通。上半年，累计盘活利旧抽
油机639台，节约投资上亿元。

在勘探开发领域，胜利油田将分
属勘探、开发的12项审批权限整合至
地质工程一体化项目组，构建“目标储
层—井位部署—工程方案”联审制度，
胜利济阳页岩油国家级示范区建井周
期缩短39%，百万吨产能建设投资持
续降低。

湖南石油
“易享节”销售额创新高

本报讯 湖南石油以“易享节”店庆
日为契机开展营销活动，全力扩销增
量。截至 10月 15日，该公司基础品类
营业额排名销售企业前列，同比增幅达
720%，增幅排名区内企业第一，创历史
最佳业绩。

为最大化释放“易享节”营销势能，
该公司构建多维度营销矩阵精准拓市，
创新采用“线下销售+线上直播+门店经
营+店外拓展”的立体化营销模式，同步
开展社群营销、大客户品鉴、直播带货、
农资化肥推广、汽车销售等活动，快速扩
大业务覆盖范围。同步开展“销售之星”
评比、团队攻坚赛，组织员工走进社区、
企业、物流园区开展上门推介，实施阶梯
式业绩奖励机制，充分激发员工创效热
情，形成全员参与、全域拓市的营销氛
围，为销售额突破筑牢根基。（肖 志）

本报讯 近日，胜利石油工程公
司钻井液技术服务中心研发的“一
种环硫醚化合物的制造方法及其应
用”获得国外专利授权，标志着该公
司钻井液技术具备参与全球技术竞
争的自主创新能力。

该发明聚焦钻井液润滑性能升
级，通过对植物油进行结构改性，大
幅提升润滑剂的热稳定性与极压润

滑性，可有效降低钻井过程中的设
备摩阻、减少部件磨损，直接助力钻
井效率提升与施工成本降低。其核
心技术优势在于创新采用活性硫化
体系，能在低温、短时间内完成植物
油硫化反应，让硫化植物油保持更
优流动性与润滑效能，为超深井、复
杂地层钻井作业提供技术支撑。

（梁子波 罗云凤）

胜利石油工程钻井液中心一技术获国外专利授权

石化机械助力
科威特南部钻井项目首口井完钻

本报讯 日前，由国际石油工程公司
科威特分公司牵头，石化机械江钻公司
参与的科威特南部钻井大包项目首口
井顺利完钻，标志着中国石化在中东市
场的首个钻井大包项目首战告捷。在
该井施工过程中，石化机械江钻公司钻
头钻具实现一趟完钻，产品性能稳定可
靠，为大包项目的顺利完工提供了关键
装备支撑。

科威特地区地层条件复杂，存在软
硬交错、井下震动剧烈、易发生漏失等难
题，对钻头钻具性能提出极高要求。自
首口井井位确认后，石化机械江钻公司
迅速组织专家团队，结合当地地质特征
优选钻头钻具型号，量身定制专属施工
方案；开钻后，安排技术服务人员驻井跟
踪，根据实时钻进工况动态优化参数，以
精准服务保障施工效率，最终赢得甲方
及合作方高度认可。（刘 莹 申建龙）

上海石化强化隐患排查
筑牢管线安全防线

本报讯 为精准排查管线腐蚀隐患、
保障生产装置安全稳定运行，上海石化
自 2022年起全面推广脉冲涡流扫查技
术。截至目前，已完成 4995 个部位检
测，有效筑牢设备安全防线。

化工生产装置物料管线的腐蚀隐患
具有较强隐蔽性，传统检测手段难以实
现全面覆盖。脉冲涡流扫查技术在管线
密集、管网复杂、排查任务重的场景中优
势显著，能高效穿透保温层等结构，精准
定位腐蚀缺陷，目前该技术已在公司下
属各生产单位广泛应用，成为隐患排查
的重要技术支撑。

在此基础上，上海石化进一步依托
设备集中管理平台，以数智化手段强
化管线腐蚀全周期管控。通过对所有
静设备进行跟踪监测，实时掌握管线
腐蚀动态变化，预判作业风险并优化
管控措施，形成“技术检测+数智监
管”的双重保障体系，为生产安全提供
持续支撑。 （顾彦晖）

胜利油田聚焦资源高效利用，打破部门壁垒、革新管理模式、破解机制障碍，推动油田发展从规模速度型向
质量效益型转变

优化资源配置 拓展效益增长空间

本报讯 9月，燃料油公司联合化
工销售国贸公司及华东公司在全球甲
醇燃料第一大需求港——上海港，连
续实现甲醇供应业务突破，单月累计
向来往上海港的国际航行船舶供应甲
醇燃料资源5100吨，刷新上海港甲醇
燃料单月供应量纪录。

随着国际海事组织、欧盟对国际
航行船舶碳减排目标和举措趋于严
格，燃料油公司将甲醇、LNG、生物质

燃料等船舶新能源燃料作为第二增长
曲线并积极布局探索。为抢占新赛
道，公司以党建共建为纽带，联合化工
销售组建业务党支部协作机制，充分
整合燃料油公司的港口合作资源与化
工销售的供应链优势，成立市场攻关
小组聚焦上海港大客户开发。

攻关过程中，团队依托燃料油公
司与上海港的战略合作基础，多次深入
港口对接客户，精准解决船期衔接等问

题；1个月内连续3次统筹调配甲醇资
源，以稳定的供应能力与高效服务，构
建起常态化供应体系。这种产业协同
模式不仅实现资源优化配置，也推动船
舶新能源产业链合作落地见效。

下一步，燃料油公司将持续深化
与各大港口的战略合作，加快完善甲
醇燃料供应链，为航运业低碳转型提
供更坚实的能源保障。

（宋雅文 王 雪）

燃料油公司联合化工销售刷新上海港甲醇供应纪录

本报讯 记者何翔任 通讯员马 良
报道：近期，“米娜”“桦加沙”“博罗依”

“麦德姆”四个台风接连登陆华南沿
海，其中超强台风“桦加沙”“麦德姆”
最大风力分别达 12级、14级。广东
省启动一级应急响应，21个城市实施

“五停”措施，极端天气导致华南油品物
流调运受阻。面对挑战，销售华南快速
响应，全面落实防风措施，全力保障油
品供应，打赢连续台风防御战。

三级防御筑牢安全防线。销售华
南构建“公司党委—区域中心—基层
油库”三级防御体系。公司党委班子
成员分赴“双示范”联系点，深入油库、

码头等一线靠前指挥，紧盯排水系统、
应急物资等关键环节；区域中心党政
工团组建党团突击队，24小时驻库值
守，全面排查雨排阀状态，严格执行雨
污分流，杜绝环境风险；基层油库提前
加固储罐、设备，备足沙袋、水泵等防
汛物资，确保台风期间无安全事故。

精准调度抢运保资源。针对台风
间隙短、作业窗口窄的特点，销售华南
以小时为单位统筹调度，在多个台风
的间隙见缝插针组织油品抢运，调配
1万吨级以上大型运力，完成海南炼
化汽油装船任务；启动“一港一岸、一
库一策”机制，实时追踪台风路径与港

口动态，优先保障汽油等重点资源抢
卸，确保市场供应“不断档”。

协同联动夯实保供基础。销售华
南携手炼厂、省市公司构建“一盘棋”
保供格局：运用AI大数据分析旅游热
点，针对性垫高汽油库存；召开物流保
供会议，及时解决一线难题；推动炼厂
精准增产，茂名石化加急生产95号汽
油，应对高标号油品爆发性需求；协调
广西石油、云南石油等企业发挥油库
二次发运能力，通过“广西—贵州”“云
南—四川”跨省（区）铁路联运，圆满完
成区域油品保供任务，彰显中国石化
上下游协同的强大合力。

销售华南多措并举应对台风保障油品供应

山西运城石油
精准施策开拓直分销市场

本报讯 今年以来，山西运城石油深
耕直分销市场，通过精准施策持续提升
业务竞争力。前 3个季度，直分销业务
销量近10万吨，其中汽油销量计划完成
率 124%，分销客户同比增加 30 余户，
多项指标排名省公司首位。

该公司结合实际优化客户经理考核
机制，以“赛销量、比客户”激发团队活
力，推动客户经理主动深耕市场。实施

“队组制”走访模式，依托省公司“大走访
大开发”方案，组建由业务骨干牵头的专
项走访小队，对 259座社会站实施挂图
作战，通过建立社会站档案数据库，靶向
攻坚潜在客户及近半年流失客户，通过
定制化团购方案、点对点配送服务等举
措，成功盘活市场存量资源。建立市场
动态响应机制，实时监测价格波动，精准
调整营销策略，为直分销业务发展筑牢
市场根基。 （薛 爽 杨 锐）

当前正值“三秋”生产关键期，山东淄博地区连日的阴雨天气给秋粮晾
晒、收储带来了不小的挑战。山东淄博石油迅速组建送油服务队，冒雨为辖
区内储粮站及农业大户提供上门送油服务，解决农机作业用油难题，以贴心
高效的服务保障粮食顺利入仓，用实际行动践行企业社会责任。图为该公
司员工为储粮站上门送油。 王 玮 摄 王 聪 文

本报讯 10月 14日，催化剂公
司与化工物流公司签署战略合作协
议，标志着双方全面合作迈入新阶
段。根据协议，化工物流公司将逐
步承接催化剂公司的原料采购和产
品销售物流服务，双方携手加强产
业链协同，构建催化剂“生产—储运
—销售”全链条闭环管理模式。

催化剂具有高货值、低运量、多
客户的商品特性。依托化工物流公
司的专业平台优势，推动物流管理
由“分散”向“集中”转变，可实现催

化剂产品“生产即交付”的运营目
标。双方将充分发挥各自在催化剂
销售资源、化工物流运作方面的产
业优势，释放一体化效能，探索运力
优化、仓储网络布局优化、绿色低碳
包装方式等创新举措，为客户提供
更高效、更安全的服务解决方案，促
进产业链供应链提质增效。目前，
双方已完成首车催化剂产品发运，
并成功打通北京、天津、大连等地区
发运流程，实现业务平稳承接、综合
物流费用降低。（孙亚楠 赵一晨）

催化剂公司与化工物流签署战略合作协议

（上接第一版）

一体化协同：打造海外项目新标杆

海外 EPC项目的高效执行依靠

一体化协同管控，设计、采购、施工等

环节如齿轮般精准咬合运转。这在南

京工程公司最大海外 EPC项目——

AMIRAL中得到充分体现。项目经

理沈超说：“设计图刚定稿，采购便启

动全球寻源；设备还在运输途中，施工

方案已细化到安装节点。没有部门

壁垒，只有‘大兵团’协同作战。”

实现各环节“无缝衔接”，需要有

效打破壁垒。2021年，南京工程公司

撤销国际业务部，将海外业务全面融

入本部职能部门，实现系统化、一体化

协同管控，提升资源调配效率。面对

中东市场复杂的合规环境与经营风

险，该公司企管与法律部系统梳理429

项核心制度，汇编海外业务管控制度，

为规范化、合规化运营奠定基础。目

前，该公司正加速构建完整的属地化

产业链，2023年完成中东公司“分转

子”、2024年成立中东公司制造分公

司、2025年筹建中东公司设计分公司。

穿越漫天黄沙，记者来到位于沙

特朱拜勒工业城的管道预制厂，自动

焊的焊花正在现代化白色厂房内飞

溅。“这是我们打造现代化制造基地的

关键一步。”南京工程中东公司总经理

李鹏介绍，“不仅为员工创造了良好作

业环境、降低了现场作业成本、受到沙

特阿美等业主青睐，而且收获了韩国

现代等国际合作伙伴的订单。”该厂管

道寸口预制年产能近100万寸，是该

公司推行属地化经营、拓展国际市场

的生动实践。

近年来，南京工程中东公司荣获

沙特住建部承包商管理局颁发的“沙

特籍劳动力发展奖”“创新培训奖”，获

得中国驻沙特大使馆授予的“优秀中

资企业”称号，5个项目被评为“优秀

中资项目”，6人被评为“中沙友好合

作先进工作者”。


