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集团公司部署安全隐患排查整治“雷霆行动”

以来，各石化企业积极响应、迅速行动，深入开展

隐患排查整治工作，全面强化安全管理，严守安全

防线。

图1：中原油田组织专职安全员，深入各采油

厂生产一线，聚焦设备泄漏风险等 10项重点，开展

拉网式排查。图为 8 月 29 日员工在文留采油厂文

一中转站排查设备系统隐患。

赵奕松 摄 丰建法 文

图2：销售华北深化“人机互保+精细维保”双重

保障机制，采取现场检查、远程督查等方式，着力加

强对库站重点区域、部位和环节的检查。图为近日

该公司天津储备库新河分库员工在巡检设备。

本报记者 胡庆明 摄 李 新 刘 宁 文

图3：金陵石化结合当前安全生产形势和企业

自身特点，加大隐患排查整治力度，全力扫清安全

死角。图为 9 月 2 日该公司消防保卫支队员工对

照“雷霆行动”专项检查表内容对设备进行检查。

曾 敏 摄

开展“雷霆行动”深入排查隐患
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本报讯 记者栗 阳 单 路 通讯

员索朗江措报道：9月3日，集团公

司党组副书记钟韧前往西藏班戈

县调研对口支援工作，深入学校、

医院等了解帮扶情况，出席教育、

医疗帮扶活动，看望慰问援藏干部

和一线员工。

钟韧前往上海石化结对帮扶

的班戈县初级中学，出席香港公

司、上海石化联合举办的捐赠仪

式，详细了解帮扶项目推进情况及

取得的成效，并与县委县政府负责

人共同启用智能书柜项目，向学生

代表发放学习大礼包。他表示，要

把教育帮扶作为助力乡村振兴和

对口支援的重点，持续提升学校教

育配套水平，助力办好“老百姓家

门口的学校”。

钟韧前往县人民医院，出席援

建项目——“班戈中国石化共建医

院”揭牌仪式，参观医院放射科、检

验科等重点科室，实地了解医疗设

备配置和诊疗服务开展情况。他

指出，要不断巩固拓展助力乡村振

兴成效，持续提升医疗服务质量，

进一步增强各族群众获得感、幸福

感、安全感。

其间，钟韧还看望慰问中国石

化援藏干部和一线员工，高度肯定

他们的拼搏奉献精神；与班戈县委

组织部进行交流，表示要持续推动

党建与基层服务融合创新。

钟韧赴西藏班戈县调研对口支援工作

本报讯 8 月 31 日，第四届中

央国家机关会计知识大赛在北京

落幕。中国石化代表队从 230余

支队伍中脱颖而出，以小组赛第一

名、中央企业总分第一的成绩晋级

决赛，最终斩获第二名，实现中国

石化在该项赛事中的突破，并获得

代表中央国家机关赛区参加第四

届全国会计大赛的资格。

作为会计领域全国最高级别

赛事，本届大赛是检验全国财会

队伍专业能力的试金石和展现央

企财会水平的重要平台。中国石

化第一时间成立专项领导小组，

集团公司财务部牵头统筹协调，

全系统联动推进选手选拔、集训

培养等各项工作，深入研究赛事

规则与核心方向，为备赛工作提

供全方位保障。

（聚 财）

中国石化在中央国家机关
会计知识大赛中获佳绩

本报讯 8 月 31 日，由工程建

设公司总承包、十建公司承建的中

国石油吉林石化炼油转化工转型

升级项目120万吨/年乙烯装置一

次开车成功并产出合格产品，标志

着中国石化乙烯技术在中国石油

首次成功应用。

此前，工程建设公司总承包的

吉林石化100万吨/年裂解汽油加

氢装置、45万吨/年芳烃抽提装置

均一次开车成功。

（王桂根）

中国石化乙烯技术
在中国石油吉林石化成功应用

本报讯 8 月 28 日，国家数据

局在2025中国国际大数据产业博

览会“高质量数据集主题交流活

动”上发布高质量数据集典型案

例。自评选启动以来共收到 663

份申报案例，经严格评审最终遴选

出 104个具有行业代表性的典型

案例。经国务院国资委推荐，中国

石化报送的“石油化工领域高质量

数据集”从激烈竞争中脱颖而出，

成功入选。

中国石化以“一套方法论+一

组工具套件+一批数据集”为核

心，建设了覆盖数据全生命周期的

行业级高质量数据集解决方案，数

据集建设效率提升超40%。基于

炼油化工领域高质量数据集，中国

石化完成第一轮长城大模型训练，

经中国信息通信研究院评测达到

“引领级”，长城70B模型性能较原

生模型提升10.24%，700B模型提

升6.89%。同时，该数据集已支撑

1600余个智能应用开发，其中2项

成果亮相 2025 世界人工智能大

会，入选中国人工智能产业创新成

果展，为油气勘探、炼化生产等场

景提供智能化解决方案。

（康效龙）

中国石化建设的数据集
亮相国际大数据产业博览会

本报记者 秦晓耕

9月 4日，山西太原石油滨河加能站

内，加油车辆络绎不绝。一个多月前，以

“唱游山西·爱跑同行”为主题的 2025中

国石化爱跑节暨“三个一号公路”自驾游

活动在这里开幕，这是山西石油以“油游

融合”带动自驾游消费增长的有益尝试。

活动开展以来，该公司高标号汽油销量占

比进一步提升，创近年来最高水平。

今年以来，面对国际油价震荡、能源替

代加速、市场竞争加剧等形势，山西石油坚

持“油”立基石、“气”补柴油、“电”启未来，

加快综合能源网络发展，以多元化发展推

动企业转型。1月至8月，利润、成品油经

营量、天然气、充电量、易捷服务基础品类

营业额均超计划完成，实现量效双增。

“油”立基石，做强成品油核心业务

日前，临汾客户张女士在临汾石油城

东加能站抽中爱跑 98汽油大奖，成为山

西石油“豪抢整吨油，集字抽大奖”活动开

展以来的第 12位幸运车主。今年以来，

该公司通过“豪抢整吨油，集字抽大奖”、

养车卡权益、加油送咖啡、加油送 7折券

等活动，有效带动成品油消费，让顾客享

受“加油即获福利”的消费体验。

山西石油坚持“油”立基石，积极开展

各类营销活动，2022年以来，成品油市场

份额连年增长。今年1月至 8月，在区域

成品油消费量下降的情况下，该公司机出

汽柴油销量分别同比增长2.8%和4.1%。

根据市场实际，该公司建立市场网格

化开发、客户网格化维护机制，创新实施

爱跑汽油差异化营销、“跟着悟空游山西”

主题营销等措施，深挖汽油大站增量潜

力，持续加大农村网点机出小额配送力

度。同时，组建市场研究小组，建立价格

预测模型，推动资源采购从经验型决策向

智能化决策转变，为采销高效联动提供有

力支持。

“气”补柴油，打造当地LNG“龙头”

8月以来，晋城石油长晋高速公路加

气站销售数据持续攀升，天然气日均销量

环比增长61%。

面对柴油市场消费下行态势，山西

石油积极响应“气化山西”战略，强化天

然气业务经营增量创效，通过优化网络

布局、强化资源统筹、深化精准运营等措

施，抢抓机遇、开拓市场，围绕“两纵五

横”国省道主干线规划，稳步推进加气站

建设，在营加气站由 2021年的 1座增至

目前的 47 座，形成覆盖高速公路沿线、

国省道主干线的 LNG走廊。前 8个月，

天然气销量同比增长142%。

同时，山西石油积极构建多元化资

源供应体系，建立以直供、外采为主，集

采为辅的采购模式。在与主要气源企业

建立长期稳定合作关系的基础上，灵活

开展市场化外采，通过优化调度方案、建

立库存预警机制等措施，保障市场稳定

供应。成立跨部门协同的天然气运营小

组，实行动态管理机制，深化精准运营，

积极推进“易捷+”业务融合，1月至 8月

累计开发新客户 3.85 万户，带动销量明

显增长。

“电”启未来，构建多能互补服务生态

8月下旬，山西石油临汾、运城两地单

日充电量均首次超 10万千瓦时，创单日

新高。

近年来，山西石油坚持以充电业务为

支点，推动综合能源服务生态加速成型，实

现新能源供应网络从单点布局转向网络覆

盖、从规模增长迈向质效双升的实质性突

破。截至目前，投运乘用车充电站194座、

重卡充电站60座，重卡单日充电量从年初

的4万千瓦时跃升至32万千瓦时。

该公司针对乘用车与重卡两类充电

市场实施差异化策略，乘用车充电坚持

“自建自营为主、站内站外同步推进”，重

卡充电围绕矿产运输、干线物流等场景重

点实施“基地+网点”布局，构建起辐射11

个地市的“多能互补、场景适配”综合能源

服务网络。其中，重卡充换电形成“四纵

九横”布局，有效盘活低效站点土地资产，

让旧网络产生新价值，实践案例被销售公

司评为2024年度十大创新事件。

坚持“油”立基石、“气”补柴油、“电”启未来，利润、成品油经营量、天然气、充电量、易捷
服务基础品类营业额均超计划进度

山西石油三轮驱动实现量效逆市增长

本报讯 记者曾文勇报道：9月 1日一

大早，广州石化计划经营部副经理曹敬松

带着生产经营优化团队来到炼油四部加

氢裂化装置现场，与生产作业部技术管理

人员一起，对前一阶段增产航煤优化措施

进行“回头看”。“得益于深度优化，装置运

行更稳、产品结构更优，前 8个月公司累

计实施优化项目 53个，将任务清单实实

在在地转化为成效清单。”曹敬松说。

集团公司年中工作会议召开后，广州

石化认真学习贯彻会议精神，锚定全年目

标任务，坚持平稳第一抓生产管控、事前

算赢抓深度优化、效益优先抓拓市扩销，

推动生产经营提质提效，不断开创“双示

范”企业建设新局面，1月至8月累计效益

位居炼化企业前列。

广州石化深植“安全是最大的效益”

理念，每周组织HSE工作专题研讨，研究

解决HSE工作堵点难点，一体推进本质

安全环保水平提升。在日常生产过程中，

常态化抓实3个最大风险、3个最大隐患、

3个最薄弱环节“三个 3”管控，全面识别

风险、消除隐患。实施“三基”工作考核评

价机制，层层压实安全生产责任，持续提

升专业安全管理水平。狠抓工艺预警率、

自控率、分散控制系统报警率、装置运行

平稳率“四率”管理，最大限度减少生产波

动，在集团公司开展的主要炼油装置平稳

率竞赛中排名靠前，乙烯装置平稳率稳居

榜首。

该公司把加强一体化统筹运行、完

善系统优化格局作为生产经营的重要着

力点，成立生产经营优化工作专班，建立

“日优化、周分析、旬总结”运行机制，以

“增航、稳汽、转化、做特”为原则，持续加

强优化测算，统筹抓好低成本油转化、差

异化油转特，做实有效益的加工量，通过

对加氢裂化装置实施原料轻质化、增加

尾油循环量、提高反应深度和裂化床层

催化活性等优化措施，提高航煤收率。

发挥“油大化小”资源优势，融合用好

SPYRO（乙烯裂解炉模拟软件）与 PIMS

（过程工业建模系统），测算裂解原料最

佳比例，降低化工原料成本和装置能耗，

双烯收率、当量乙烯收率、高附加值产品

收率同比实现增长。

聚焦拓市扩销增效，该公司会同炼油

销售公司、化工销售公司加强国内外市场

分析研判，立足国内市场份额不丢、开拓

海外市场力度不减，坚持面向终端客户需

求，大力拓展沥青、乙苯、环戊烷等产品出

口业务，根据客户提出的指标要求开展技

术攻关，通过严控原料品质、优化生产运

行、把好关键指标、精调工艺参数，保障出

口产品质量。1月至 8月，先后打通沥青

产品销往新加坡、中国香港流程，累计出

口沥青超 9万吨，为 2024年全年出口总

量的3.5倍，有效提升了中国石化沥青在

国际市场的竞争力和美誉度。乙苯产品

首次销往中国香港，环戊烷产品先后进入

波兰、荷兰市场。三元膜料推广取得积极

进展，高端管板材料销量稳步提升。精心

运营石油焦分储分销业务，高价值石油焦

销量同比增长16.4%。

广州石化深度优化推动生产经营提质提效

贯彻落实集团公司年中工作会议精神

本报讯 记者霍良振报道：9月

4日，中国石化与招商局集团在总

部签署战略合作框架协议，集团公

司董事长、党组书记侯启军与招商

局集团董事长、党委书记缪建民进

行会谈并见证签约。

双方在会谈中互致感谢，表

示中国石化与招商局集团长期以

来保持着良好的合作关系，也有

巨大的合作潜力。未来，双方将

继续深入贯彻落实习近平总书记

重要指示精神，以此次签约为契

机，全面加强沟通协调，积极发挥

各自优势，创新合作模式，拓展合

作空间，实现资源共享、优势互

补，共同为保障国家能源安全、加

快推进高质量发展作出新的更大

贡献。

集团公司副总经理、党组成员

吕亮功，招商局集团副总经理、党

委委员冯波鸣代表双方签署协

议。集团公司副总经理、党组成员

牛栓文，招商局集团总会计师、党

委委员吴泊参加。

图为签约仪式。

本报记者 胡庆明 程 阳 摄影报道

中国石化与招商局集团签署战略合作框架协议
侯启军与招商局集团董事长缪建民进行会谈并见证签约


