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四机赛瓦自研技术攻克
超深层含硫油气开发难题

本报讯 近日，石化机械四机赛瓦公司
自主研发的防硫封层桥塞，在中原油田铁
北 1侧HF井，攻克超深层含硫油气开发
技术难题，完成高压井筒临时封堵作业，
验证了国产高端完井工具在超深层极端
工况下的可靠性，为同类超深层含硫页岩
气井的安全高效开发提供可复制的经验。

铁北1侧HF井垂深5300米，是我国
目前埋藏最深的页岩气水平井，面临高
压、高应力差、复杂灰岩夹层及含硫化氢
等世界级开发难题。针对极端工况，石化
机械四机赛瓦公司基于在普光气田积累
的成熟经验，对封层桥塞进行定制化设
计，选用抗硫材质，优化外径尺寸。生产
团队高效协同，现场服务人员全程驻井跟
踪指导，顺利打通生产通道，助力该井实
现高产。 （朱 岩 李梦蝶）

福建漳州石油
成品油零售业务量效齐增

本报讯 今年以来，福建漳州石油聚焦
成品油零售市场，坚持“量效兼顾、量价双
收”原则，积极挖掘零售经营新的增长点，
全力巩固零售经营规模，实现量效齐增。
1月至7月，零售量计划完成率、机出零售
量同比增幅、全口径零售量同比增幅3项
指标均排名省公司第一。

该公司创新视频营销模式，加大与短
视频媒体平台合作力度，成立视频营销小
组，策划拍摄系列营销推广短视频，宣传
汽油会员日等活动内容，今年前7个月站
级营销视频播放量累计突破百万次，成功
引流客户。运用“量价模型”划分柴油量
效区域，实现竞争销售数据分析与营销决
策模拟，提高市场响应速度和决策精准
度，为零售提量增效助力。因地制宜推进
司机之家建设，为货车司机提供临时停车
休息、加水、洗衣等便捷服务，不断完善服
务功能，增强柴油客户黏性，有效推动柴
油机出销量提升。 （王鸿儒）

山西晋中石油
天然气销量超进度完成

本报讯 今年以来，山西晋中石油围绕
市场需求，统筹优化运营与定价策略，增
强市场竞争力，前7个月天然气销量完成
率达105%，排名省公司第一。

该公司于6月成立天然气工作专班，
锚定“销量破局、服务升级、客户提升”目
标，推行“一站一策”销售运营模式，针对4
座加气站特点定制方案，全力推动区域天
然气业务发展。依托数据模型实施精细
化定价，通过每日追踪、每周研判，灵活调
控价格。聚焦客户体验，开展“夏日送清
凉”活动，为司机提供西瓜、饮品及驿站休
息服务，受到客户广泛好评。建立市公
司、县公司、加能站三级联动客户摸排机
制，常态化走访10公里内物流企业等重点
客户，深挖需求并提供定制化服务方案，
精准拓展增量客户，助推天然气销量持续
增长。 （李聪聪）

辽宁营口石油
多项经营指标显著增长

本报讯 今年以来，辽宁营口石油深耕
市场挖潜增量，截至7月底，直分销量同比
增长24%，LNG销量同比增长191%，多项
经营指标显著增长。

该公司依托市场动态监测与大数据
分析，构建精细化客户走访体系，深入了
解客户需求，解决痛点难点，有效增强客
户黏性。深化“六进”营销，组织职能部门
全员跑市场、访客户，成功开发68家汽油
团体客户，新增会员逾9000人，有效带动
汽油增量。结合营口、盘锦两地沿海旅游
城市特点，在景区周边加能站组织党员帮
扶，提高车辆通过率，提升现场服务水平，
推动汽油销量同比增长5%。通过引入地
方白酒品牌，丰富商品品类，借助“水饮
节”“车友节”等营销活动，强化宣传推广，
激发员工销售热情，易捷服务业务实现稳
步增长。 （栾 玉 高 兰 韩 平）

本报记者 石建芬 通讯员 汪 睿 王 燕

8月5日，江汉油田江汉采油厂广
斜77井场上，两排太阳能集热器在阳
光映射下格外醒目，这是江汉油田首
个“光热+”多能互补清洁能源应用现
场，折射出该厂破解能耗难题的创新
智慧。

今年以来，江汉采油厂聚焦降能
耗、提能效，围绕举升、注水、集输三大
系统，打出节能“组合拳”，357项节能
措施落地生根，创效显著。

“云端”管井+设备升级
巧治举升系统耗电难题

“马 36斜-9-1井耗电量终于降
了！”7月 30日，江汉采油厂采油工艺
研究所采油室主任周庆江高兴地
说。这口曾经低产、低液、低泵效的

三低井，日耗电量从 98 千瓦时降到
77 千瓦时，成了举升系统节能改造
的“标兵”。

举升系统是油田生产的“动力
源”，效率水平直接影响能耗。

破解举升系统的能耗难题，秘诀
藏在“云端”里。该厂大力实施举升系
统信息化管理，实时传输井口耗电数
据，动态显示生产参数，同步提供地层
供液特征，让每口井的耗电曲线、泵效
变化一目了然，能耗问题无所遁形。

光靠精细管理还不够，还得给
老旧设备换“新装”。“以前抽油机皮
带老打滑，既费电又得频繁换，现在
这‘无皮带’电机光是减少的摩擦损
耗，就让举升效率提了一大截。”在
王场采油管理区，操作工王正指着
半直驱永磁电机介绍道。截至目
前，厂里这样的电机有 20 余台，节
电率达 32.6%。

泵体改造+管线通堵
助推注水系统减负提效

“注水泵就像注水系统的心脏，一
旦跟不上，整个系统都得‘瘫痪’。”8
月 1日，采油工艺研究所注水室主任
蔡俊指着该厂王一站4号离心泵说，

“你看，现在它‘跳’得多平稳！”
这台离心泵曾是出了名的“电老

虎”，机组效率低下不说，高昂的电费
更是让人头疼。技术团队拿着全日注
水动态记录表反复测算，最终定下“因
泵施治”的改造方案。“有的泵是阀门
漏，就换耐高压的进排液阀；有的是柱
塞大，就换成适配的小柱塞，让每台泵
都‘吃多少干多少’，避免浪费。”蔡俊
说。今年以来，全厂已改造58台注水
泵、140台单井泵，泵效提升近20%。

人体血压过高，会引发诸多问题，
注水管线亦如此。“管压过高，既浪费

能量，又埋下隐患。”对此，技术人员细
致摸排注水系统，对王一站、张港站等
站点的重点井恢复注水或增加注水
量，让“能者多劳”；对压降大的管线实
施清洗或局部更换，清除污垢“通经活
络”。“管线通了，管道内压力低了，能
耗自然就降下来了。”蔡俊说。

调整时间+优化温度
节省集输系统“保温电”

8月 5日8时整，王场采油管理区
中控室里，操作工轻点电脑屏幕，13公
里外的拉油点储油罐的电加热器应声
关闭，拉油车刚好稳稳停在罐区旁。
45分钟后，伴着泵机的轰鸣，罐里的原
油顺着管道流进油罐车。

“这时间卡得比闹钟还准！”现场
拉油的周矶站站长周石军说。在江
汉采油厂，像这样的偏远拉油点有

82个，它们如同散落的“孤岛”，无法
依靠原油集输系统，全靠储油罐加电
加热器“保温”，才能让原油顺利装上
拉油车。

“以前为了保持罐内原油温度，
要整夜开加热器，白白浪费电。”周石
军说。

为节约电费，工艺所集输室技术
人员算起了“时间账”：如果凌晨4时
到早上 8时加热，刚好可以在拉油车
到岗前把油温提上来，装完油就关加
热器，既不耽误事，又能少用 4个小
时电。

“不仅算时间账，而且得抠温度
差。”集输室主任李书元说。该厂坚持
严管控、细管理的原则，优化储罐电加
热器温度、时长等指标百余次。截至
目前，该厂集输系统累计节电163万
千瓦时，让所有电都用在油气生产的

“刀刃”上。

今年以来，海南炼化聚焦装置节能降耗、工艺操作优化及目标产品收率提升等环节精准施策，在解决反应器入
口温度波动问题的同时，有效降低加热炉燃料气消耗量，实现降本增效。图为 8 月 5 日操作人员调整提升加热炉燃
烧效率。 朱仁俊 摄 邱元广 文

赵春国 王 庆 李吉建

“谢谢！太谢谢热心施救的中国
石化师傅了。”8月1日，经纬公司胜利
测井公司测井项目部办公楼前，迎来
了几位手拿锦旗的村民。

原来，几日前，该测井项目部勘测
9队正在胜利油田樊18－侧斜6井进
行测固井施工。突然，不远处一阵急
促的呼救声打破了现场的忙碌——一
辆小轿车因操作不慎滑入路边的水渠
中，只见车身迅速倾斜，车内司机被
困，情况危急。

“有车落水，快救人！”勘测9队队
长贾新平将现场施工妥善安排好后，
带领2名队员携带救援工具奔赴现场
进行救援。在隔壁进行钻井施工的胜

利石油工程西南分公司钻井队队员也
闻讯赶到。几人仔细观察发现小轿车
半个车身已落入水渠中，水渠深度目
测超过2米，若不快速施救，不仅车辆
会继续下沉淹没，而且车内司机也会
有生命危险。

凭借丰富的现场经验和专业的设
备操作能力，几人短暂商量并快速制
定方案：利用测井工程车的强大动力，
利用高强度吊带对落水车辆实施拖曳
救援。

在确保安全的前提下，他们精准
地将吊带固定在车身的承重部位，并
指挥工程车缓慢发力。“踩油门！慢一
点，注意平衡！”随着一声声沉稳的指
令，吊带逐渐绷紧，落水车辆被稳稳拖
离水面。救援过程中，队员始终将车

内司机安全放在首位，待车门可开启
时，第一时间将司机救出并护送至安
全区域，随后继续作业，最终将落水车
辆安全牵引至路边空地。

“幸亏有你们在，否则就麻烦了。”
车主连连道谢。

几人朴实地回应：“遇到困难伸手
帮一把，这都是我们应该做的！”

几天之后，获救的村民经过多方
打听，驾车100余公里，把写着“无私
救援不求回报，鼎力相助一心为民”的
锦旗送给几人，并再三表达对石化员
工的感激之情。

邱丽莉 芮玉惠

7月 29日傍晚 6时左右，浙江绍
兴石油嵊州分公司客户经理尹路的手
机突然响起。“尹经理，出大事了！我
们工地上 3台进口挖掘机同时报警，
显示柴油硫含量超标！明天中午验收
组就要来检查了，如果真的有问题，怕
是要停工…… ”电话那头，某重点工
程项目部王经理急得声音都变了调。

“我马上过来！”挂断电话，尹路立
即联系化验室值班人员和技术主管，
启动应急预案。随后，拿着检测工具
箱直奔客户工地。

工地上，3台价值近千万元的进
口挖掘机静静地停在那里，十几个工
人围在旁边不知所措。

尹路仔细检查每台设备的油路接
口后，敏锐地发现了关键线索：“王经
理，这批设备是不是上周刚做过保养？”

“对，就在上周五，厂家来做了定
期维护。”王经理连忙回答。尹路点点
头，又爬上2米高的储油罐取样。取样
过程中，他发现油箱传感器接口处有
拆卸痕迹：“这里动过？”“是的，厂家升
级了尾气处理系统。”操作工证实道。

取完样，尹路驱车返回公司。半
夜12时，检测结果出来了，油品质量

合格。尹路立即判断：“是尾气处理系
统参数设置问题。”

第二天，天刚蒙蒙亮，尹路就带着
连夜制定的解决方案重返工地。他指
导维修人员重新校准系统，联系厂家
获取了技术参数，还把连夜整理好的
12页技术手册交给王经理：“这是设
备维护要点，以后遇到类似情况可以
参考。”

中午验收组抵达时，3台挖掘机
已正常运转。王经理握着尹路的手感
叹：“中国石化这服务，真靠谱！不仅
油品质量好，而且有这么专业的售后
服务，难怪大家都认你们！”

本报讯 广州石化抓住沥青市场
需求旺盛的有利时机，强化产销协
同，汽运、船运、铁运三管齐下，实现
沥青“优产快出”，今年前7个月道路
沥青出厂量同比增长 12%，7月份出
厂量创历史新高。

今年以来，广州石化生产经营部
门加强市场研判，以常态化精细测算
为基础，动态优化沥青生产计划，严
格管控油种选择、加工流程、调和储
存、分析化验及销售出厂等各个环
节。生产装置严格执行沥青生产方
案，按照工艺卡片和操作规程要求，
精调、细调、慢调关键参数，确保工艺
参数平稳，产品指标满足质量要求。

今年初，广州石化 15 号罐区沥
青装车台拆除用作安全绿色高质量
发展技术改造项目用地后，沥青出厂
由原来的双车台改为单车台作业。
该公司加强与炼油销售公司合作，优
化汽运、船运和铁运等措施，进一步
梳理沥青装车流程，完善沥青装车工
序各个环节，采取错峰轮班方式，合
理安排装车力量，提高装车效率。沥
青出厂过程中，装车台岗位人员仔细
核对产品信息，严格按照操作规程进
行装车作业，确保装车过程安全、平
稳、高效，最大限度保障了生产后路
畅通。

（曾文勇 秦丽娟）

本报讯 连日来，河北多地遭遇持
续强降雨天气，河北石油立即启动应
急预案，以最快响应、最实举措全力投
身防汛救灾一线，保障库站安全平稳
运营。

强降雨致使部分加能站受灾，河
北石油紧急组织员工清理站内积水、

淤泥和杂物，对设备设施进行全面检
查和维护，目前所有站点已恢复正常
运营。积极支援抗洪救灾工作，设立
抗洪救灾保供站，开辟24小时绿色通
道，保障防汛救灾车辆随到随加，并组
织4辆油罐车直接送油到抢险和施工
一线。组织 150余名党员成立 10支

志愿服务队，在救灾一线指引车辆、加
油、登记、搬运物资。他们还将600提
瓶装饮用水、100箱方便面紧急送往
受灾严重的承德兴隆六道河、滦平巴
克什营等地区，为当地救灾官兵、村民
发放物资。

（吴树彬）

本报讯 近日，化销华中接到中
韩石化苯抽提装置原料亟待出库的
消息后，立即启动应急响应机制，第
一时间组建专项工作组，通过剖析行
业数据、调研客户需求，短时间落实
近 2800 吨粗苯产品走向，成功化解
库存压力，保障企业生产后路畅通。

为确保粗苯产品顺利入市，该公司
多维度筑牢保障体系。在市场定位上，
聚焦周边客户应用场景，优化关键分析

指标，提升产品市场辨识度，提高核心
竞争力。在客户管理方面，依托大数据
技术筛选潜在客户群体，组织客户经理
主动走访重点企业，破解需求痛点，大
力开展线上竞拍，激活销售动能。在物
流保障层面，产销两端协同落实HSE
管理制度，提前制定详细装运及应急方
案，协调运输资源，确保粗苯产品从出
厂到交付全流程高效运转。

（苏 琼 李 享）

今年以来，湖南衡阳石油聚焦新能源业务，精准拓客引流，创新融合业态，
推动充电业务提质增效，1月至 7月，充电量同比增长 455.97%。图为酃湖加能站
员工为客户车辆充电。 蔡 昕 摄 冯 玲 文

独具“降”心解能耗难题

江汉油田江汉采油厂围绕举升、注水、集输三大系统打出降低能耗“组合拳”，357项节能措施创效显著

海南炼化优化流程降低加热炉燃料气消耗

“靠谱服务”解客户燃眉之急

测井队紧急救援获赞誉

广州石化沥青单月出厂量创新高

本报讯 今年以来，川维化工自主
搭建“数据治理—智能分析—可视化
决策”的智能化分析系统，通过“数据
驱动”模式推动产品销量增长。1月
至7月，川维化工VAE（乙酸乙烯酯-
乙烯共聚乳液）产品销量同比增长
20%，精醋酸甲酯产品出口销量同比
增长24.8%，管理效能同步显著提升。

该智能化分析系统创新核心算
法，并依托该公司数据中台强大的数
据集成能力，自动整合ERP（企业资
源计划）、业财系统等多源数据，打破

数据壁垒，实现对产品销售数据的实
时抓取、整合与深度分析，为销售决
策提供精准及时的数据支撑。

在精准营销方面，该系统借助地
图热力图、动态趋势线、客户贡献排
名等可视化工具，生成多维分析图
表，实时追踪销售动态。针对客户与
产品管理，该系统能精准识别潜力客
户与重点产品，助力销售人员定向提
供定制化服务，有效助推产品销量持
续增长。

（黄 静）河北石油全力做好防汛救灾工作

化销华中全力保障中韩石化生产后路畅通

川维化工信息化技术赋能市场销售

物探院技术助力
华北油气新增石油探明储量

本报讯 近日，物探院充分发挥技术优
势，为华北油气分公司彬长探区中生界－
古生界立体勘探提供高精度的地震资料与
井位部署支撑，累计新增石油探明储量超
千万吨，推动地震成像质量与油气储量“双
提升”。

针对工区地表－地下“双复杂”条件
带来的地震成像与致密碎屑岩储层预测
挑战，项目团队坚持处理解释一体化，形
成具有物探院特色的黄土塬单点资料人
工智能初至拾取与复杂静校正等 4项关
键技术。与华北油气分公司紧密结合，优
选有利圈闭，为多层系高效勘探提供可靠
目标。新资料成像效果较前期老资料明
显提升，井点构造预测误差率小于 3‰，
实现华北区域致密碎屑岩油气藏的高效
勘探。 （周士博）

本报讯 南化公司贯彻落实集团
公司关于区域资源统筹优化的要求，
着力提升外供氢气保障能力。今年
前7个月，管网外供氢气总量同比增
长 96.9%，为南京地区炼化企业高效
生产提供有力支撑。

为确保外供氢气的稳定与高
效，南化公司制定制氢系统稳定运
行方案，将氢气外供量、纯度等关键
指标与绩效挂钩，全面调动员工生

产积极性。组建专业技术团队对设
备实施全流程特护管理，压实设备
管理责任。优化原料含水指标，保
障外供氢气纯度。建立氢气与合成
氨产量动态平衡机制，根据外供量
动态调整内部生产负荷，在保证系
统内企业用氢连续性的同时，实现
公司生产流程协同高效，推动区域
资源利用效率最大化。

（郑 瑞 陈 婷）

南化公司提升外供氢气保障能力


