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品牌资讯

品牌故事

□杨 敏 王宏伟

近两年，贴有“中小原”商标的系列产品悄然走
红，不仅热销中原油田，而且所属地濮阳市也处处
有“中小原”身影。

中原油田机关服务中心一直致力推出自有食
品，随着市场竞争加剧，为进一步拓宽市场渠道、提
升自有食品知名度，2022年 9月，依托“中原服务”品
牌体系，申请注册了“中小原”自有品牌商标及 logo
标识。

谈及名字的由来，中原油田机关服务中心副经
理李军民说：“既要体现中原本土特色，又要表现一
个个‘小产品’承载着‘中原服务’这一品牌体系的
大宗旨。”

“中小原”logo图案由中原油田机关服务中心宾
馆图形、“中小原”三个艺术字及“中原服务”品牌标
识三部分组成。设计理念既突出了机关服务中心
的宾馆主营业务，又艺术性地体现了“中小原”这一
商标的主要内容，形成了庄重大气、易于辨识又不
失特色的风格。

中原油田机关服务中心与有实力的企业合作
开发，打造特色产品链条，针对中高端客户开发产
品，形成独有的特色品牌优势。近年来，已先后开
发了粽子、月饼、元宵、杂粮、禽蛋、烘焙糕点等多个
品种的“中小原”系列产品。

“‘中小原’种类丰富，满足了我们吃客的多样
化需求。”中原油田员工段振勇说。

在不断开发、完善产品的基础上，中原油田还
在油区开设了数个“中原服务生活馆”，为广大员
工家属和周边居民提供“中小原”系列产品服务，
并积极与中国石化易捷公司合作，不断拓宽经营
渠道。

2022 年 9 月，中原油田机关服务中心中原服务
生活馆（五一店）盛装开业，标志着中原油田机关服
务中心在延伸服务链条、创新经营方式、服务广大
员工家属方面又迈出坚实一步。2023 年 7 月，中原
服务生活馆（中原店）喜庆开业，形成了南北两店互
为补充的市场格局。

中原油田机关服务中心以此为契机，不断加强
产品研发，丰富产品链条，推出了更多物美价廉、富
有特色的“中小原”产品，做好线上有赞商城和线下
销售一体化经营，提高市场占有率，传播“中原服
务”美名，扩大社会影响力，树立了良好的市场口
碑。

中 原 处 处 有
“中小原”身影

——品牌故事案例4
□黄 俭 张存存 文/图

近日，在国家管网集团广东省天然气管网
项目招标中，石油工程建设公司中原建工公司
凭借卓越表现，连续中标多个重要标段，再次
验证了“以现场换市场”品牌战略的有效性和
强大竞争力。

现场管理，夯实品牌基石

2021年，中原建工部分在建长输管道重
点项目遭遇困境。由于项目管理团队对“以
现场换市场”认识不足、生产组织效率低，导
致投产推迟，施工能力和品牌信誉受到业主
严重质疑。

“我们必须以问题为导向，狠抓项目管
控，坚决打赢项目攻坚战，真正实现‘以现场
换市场’的目标。”该公司执行董事、总经理米
长利在经验教训总结会上严肃地说。

现场管理是企业生存和发展的根本，中原
建工为此制定了一套涵盖工效分析、单元法施
工、项目管理信息化三个方面的现场管理制度。

在工效分析方面，该公司通过综合汇集
管道规格、地形地貌、焊接工艺等数据信息，
编制工效分析大表，找出影响工效的原因，进
而采取有效的改进措施，提高施工效率和质
量，实现项目施工全程管控。

在单元法施工方面，该公司结合项目线路
踏勘、重难点分布等实际，将线路划分为多个
施工单元，分解任务、安排计划和配置资源。

在项目管理信息化方面，该公司以西三
线闽粤支干线、济青管道项目为试点推行项
目管理系统上线工作，目前已完成EPS建立、
项目维护、岗位部门维护、人员权限分配、流
程测试等工作，待试点项目运行正常后，所有
在建项目将统一推广使用。

国家管网西三线闽粤支干线项目自
2022年 10月开工以来，通过推行现场管理
制度，在 3个标段的施工中进度名列前茅。
由于成绩突出，项目团队获得国家管网优秀
承包商称号。“我们将单元法施工和流水化作
业相结合，不仅超额完成计划工作量，而且焊
接、防腐、下沟、水工保护、回填及地貌恢复等
多个环节均一次性完成，焊接质量一次合格
率在98%以上。”项目经理吴卓开心地说。

技术创新，提升品牌价值

中原建工从路桥建设起步，进入安装领
域较晚，但经过30年不懈努力，已形成独树
一帜的“土建+安装”一体化技术优势。该公
司副总经理孙孝峰说：“技术创新是核心驱动
力，推动了土建与安装技术深度融合。”

白9块储气库项目施工地位于黄河滩区，
地下水位高、流沙地质条件差；工序交叉多、安
全风险高。听说只能花三个多月的时间完成
储气库建设并达到投产条件，大家眉头紧锁、
忧心忡忡。项目负责人吉文华着急地说：“这
可怎么办？按常规方法根本无法完成！”

该公司技术质量部引入公路工程施工理
念，优化桩基设计方案，提前与混凝土方桩厂
家对接落实货源，针对狭窄作业面，组织专业
队伍采取交叉作业等措施，提前 3天完成全
部桩基施工，为后续施工争取了宝贵时间。

新气项目地坝梁隧道工程洞身坡比达

41%，在隧道内自低向高掘进几乎不可能;
广东茂名—云安项目穿越段土质松软、含水
量高，且两侧落差高达10米，完成顶管作业
几乎不可能……面对复杂条件下的各种施工
难题，中原建工技术团队没有退缩，夜以继日
地研究方案，不断试验。技术质量部经理杨
伟回忆说：“最难的时候，我们吃住都在工地，
满脑子都是技术参数和解决方案。”

目前，除了广东茂名—云安项目尚未完
工，白9块储气库项目获得优秀焊接工程奖、
两项省部级工法、两项国家实用新型专利；新
气项目获得优秀焊接工程奖、两项省部级工
法、3项国家实用新型专利。技术的创新突
破，为这些项目的顺利推进筑牢了坚实根基。

通过多年的技术积累和探索实践，中原
建工在“土建+安装”施工方面实现了优化组
合，收到了“1+1＞2”的协同效果，成功研发
了一系列具有自主知识产权的技术成果，其
中国家级QC成果3项、省部级工法10项、省
部级QC成果29项。这些成果不仅提高了施
工效率和质量，而且成为企业赢得更多市场
份额最有力的说明。

绿色施工，打造环保工地

“我们积极实施绿色企业行动，倾力打造
绿色工地项目，以减污、降碳、扩绿、增长为目

标，为高质量可持续发展奠定坚实的绿色基
础。”该公司HSE管理部经理苟建军说。

项目施工初期，该公司便以高度的责任
感深入项目施工段的每一寸土地，展开一场
全面而细致的“绿色探索”。

“我们不仅徒步踏勘，而且运用无人机航拍
和GIS地理信息系统，对项目建设的地形地貌进
行全方位、多层次的扫描与分析。”苟建军介绍。

他们尤为关注植被与生态敏感区，通过
大数据处理与智能分析，精准绘制了生态保
护的“红线图”。

西气东输三线闽粤支干线、普光气田湿
气增压等10余个项目，无一例外都选定了一
条既符合经济效益又能最大程度减少对周边
环境影响的最佳施工线路，确保了项目启动
之初就踏上“无痕施工”绿色环保之路。

他们还运用高精度无人机与BIM（建筑
信息模型）技术，实现施工过程精准模拟与优
化，有效避免了因设计变更或施工误差导致
的资源浪费。

7月10日，广东省梅州市光德镇副镇长陈
崇茂对西气东输三线闽粤支干线展开实地考
察。面对长达17公里的管道沿线，他对生态
复绿成效赞不绝口：“自然地貌恢复得如此完
美，几乎让人难以察觉这里曾有施工的痕迹。”
随后，他代表镇政府向该公司颁发了“绿美光
德·感恩有您”助力“百千万”工程荣誉证书。

共享东营分公司
“量体裁衣”提供智能化解决方案

本报讯 近日，共享东营分公司RPA（机器人流程自
动化）开发团队走进青岛炼化，对接新的智能化助手开
发测试工作，这是该公司RPA开发团队第13次进驻青
岛炼化。截至目前，该公司已为青岛炼化开发了需求计
划管理达标率分析、权限配置/到期提醒自动化、原料油
价格周报自动创建等 27个RPA，应用后均收到良好成
效。

一直以来，该公司积极履行“提供卓越服务，成就客
户价值”的企业使命，针对企业需求和发展实际，通过现
场调研、主动对接、合作开发的方式，“量体裁衣”推进
RPA等智能化工具研发工作，RPA应用涉及财务、人力
资源、综合管理、安全环保等多个领域。上半年，该公司
共推出市场化RPA程序75个，为青岛石化、海南炼化等
9家集团内外企业提供了高效高质智能化解决方案，得
到客户普遍认可。 （舒 品 毛美玲 张翼麟）

四川石油新增“无感用券”功能
为顾客智能推介最优折扣券组合

本报讯 近日，四川石油在全省521家易捷便利店新
增“无感用券”功能，顾客只需提供手机号，店员通过录
入商品名称，系统便能通过智能算法推介顾客券包中针
对购物车商品的最优折扣券组合，实现一次性核销。在
整个过程中，顾客不需要手动查券、选券，操作流程大幅
简化，消费体验也显著提升。系统还新增了“自动领取
新券”功能，顾客使用一张券后，会自动推送一张同样的
券到券包，这一设计有助于提高服务效率。

作为销售系统首家试点上线CRM电子券的单位，
四川石油加强技术攻关，对易捷便利店商定天下7.0系
统和CRM系统电子券模块进行深度集成，创新实现了
CRM折扣券的自动查询、计算、核销和补发功能，让顾
客在易捷便利店享受到了“无感用券”的便捷。

（祁 芸 刁玉婷）

南通石油强化客户走访
多项经营指标排名江苏石油第一

本报讯 江苏南通石油认真践行“市场是跑出来的”
理念，做实做细客户走访工作，直分销市场份额不断提
升。7月，直分销量完成率、毛利完成率均排名江苏石油
第一，新客户开发量也位居第一。

该公司定期组织召开客户经理会议，梳理潜在客
户，寻找增量点。客户经理集中精力抓过程、抓机会、抓
细节，加大客户走访力度，深挖潜在价值，提高服务水
平；每日分析市场行情，真正将“一户一策”落实到位，持
续开发和维护好各类重点客户。 （陈明军 陈 旭）

□陈飞飞/文 韩福英/图

吃 口 热 乎 饭 、歇 歇 脚 、洗 个 热 水
澡……这些看似稀松平常的事，对长年奔
波在外的货车司机来说却是一种奢望。
为解决他们“吃饭难、喝水难、休息难、如
厕难”等急难愁盼问题，贵州贵阳石油建
设了集“司机之家”“爱心驿站”于一体的
综合加能站。

该站位于贵阳市息烽县小寨坝镇，是
贵阳石油息烽公司首座集加油、购物、洗
车、“司机之家”“爱心驿站”于一体的综合
加能站，占地面积 1805 平方米，有 4 台加油
机 12把加油枪，可加注 92号、95号汽油和 0
号柴油，配备 1 台全自动洗车机，每年服务
货车司机、户外劳动者两万余人次。站内
免费提供休息室、淋浴间、洗衣机、小厨房、
手机充电、续水、轮胎充气、小药箱、简易维
修工具等“14+X”暖心服务。

“我们长年在外跑长途，饭菜总是吃不
惯，有了‘司机之家’提供的小厨房实在太
好了，我也能自己掌勺做出家乡的味道。”
来自四川的货车司机王师傅开心地说。

“每次跑长途经过这里，我都会进来休
息一会儿，这里有空调、热水、免费 WIFI，
还能洗衣服、洗澡，环境干净整洁，员工服
务周到，有家的温暖。”货车司机杨师傅感
慨。

“自加能站建成以来，这里 24 小时开
放，很受货车司机欢迎。”站经理韩福英说。

小寨坝综合加能站用心用情为广大货
车司机等户外劳动者提供便捷贴心服务，
受到地方政府和社会公众广泛好评，2023
年荣获“贵州省城区户外劳动者综合服务
站省级示范点”称号。

“驿”路相伴，享受“家的温暖”

本报讯 近日，江汉石油工程公司厄瓜多尔
项目部在PAKANORTE油田新增4口井钻井工
作量，同时签订了3口井钻井油套管外贸协议。
因为在PAKANORTE油田首口井钻探中“一战
成名”，该项目部有了更多工作量。

今年 5 月，厄瓜多尔 WAYRA 公司启动
PAKANORTE油田勘探开发，此前，已有多家油
公司在此作业。WAYRA 公司的第一口探井
PKNB-019井由江汉石油工程公司厄瓜多尔项
目部 SP219 钻井队和 SP1011 钻井液技术服务
队共同施工，两支队伍深入开展地质研究，优选
钻井液配方，细化施工方案，密切配合、高效施
工，仅用14天就完成了钻井施工，创下区块相同
井深最短钻井周期纪录。

该井由业主的作业队试油求产，单层日产量
超过125吨。业主预测，双层合采日产量有望超
过 250吨，成为WAYRA公司单井日产量最高
的生产井。

SP219钻井队和SP1011钻井液技术服务队
在为业主提供油气勘探开发服务中，既擦亮了中
国石化品牌形象，又为江汉海外“工技贸”一体化
发展作出了贡献。

7月25日，中国石化国际石油工程厄瓜多尔
子公司和厄瓜多尔WAYRA公司共同组织召开
PAKANORTE 油 田 钻 完 井 项 目 推 进 会 ，
WAYRA公司总经理高度赞誉了SP219钻井队
在该油田首口井施工中展现的精湛技术、安全管
理水平和生产运行保障能力，对取得的钻探效果
表示非常满意。江汉石油工程公司厄瓜多尔项
目部作为WAYRA公司在该油田第一口探井的
施工方，作了施工经验交流并汇报了下口井的技
术优化方案，获得业主高度认可。

（姜立臣 邱加镛）

以高质量施工
赢得更多工作量

石油工程建设公司中原建工公司坚持一切管理行为围绕项目运行，不断提高项目全生命周期管理水平

“以现场换市场”铸就特色品牌

正在施工建设中的茂名-云安项目。

茂名-云安项目质检人员对焊缝质量
进行检测。

▲站经理为在司机之家休息的司机
送上糕点。

▼贵州贵阳石油息烽小寨坝综合加
能站。

江汉石油工程厄瓜多尔项目部

品牌之窗

●●名名 称称：：

贵阳石油息烽小寨坝综合加能站贵阳石油息烽小寨坝综合加能站

●●坐坐 标标：：

贵州省贵阳市息烽县小寨坝镇贵州省贵阳市息烽县小寨坝镇

●●特特 色色：：

集集““司机之家司机之家”“”“爱心驿站爱心驿站””于一于一

体的综合加能站体的综合加能站


