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今年以来，随着航煤市场需求增长，江苏南通石油不断提高航煤发货
效率，保障航煤稳定供应。截至 5月 21日，南通石油江海油库向周边机场
提供航煤量同比增长 40.8%，创历史新高。图为罐装车在江海油库接卸航
煤。 张 燕 摄 陈明军 文

江苏南通石油江海油库航煤发货量创新高

本报讯 今年以来，安庆石化紧贴
市场需求及产品价格变化，优化产品
结构，围绕降低柴汽比目标，减产柴
油、增产汽油，截至目前，柴汽比降幅
明显，有效提升公司整体效益水平。

该公司充分发挥新建重油催化
裂解（RTC）装置潜力，增加柴油回

炼量，回炼后柴油转化率保持较好
水平。优化装置加工流程，调整蜡
油加氢装置操作条件，适当降低反
应苛刻度，为下游催化装置增产汽
油创造条件。在重油加氢装置投用
渣 油 加 氢 - 催 化 裂 化 双 向 组 合
（RICP）技术，精准控制渣油加工量，

为催化装置提负荷增产汽油创造条
件。降低RTC装置主提升管反应苛
刻度，汽油收率较去年累计收率提
高5.9%。投用连续重整碳七塔塔顶
物料去芳烃抽提装置流程，提高加
工负荷，在增产增效的同时增加汽
油产量。 （彭家玮 程香玲）

编者按：今年以来，面对物流重卡 LNG 加注需求增长、柴油需求下降等交通能源市场变化，中国石化突出市场导向，牢牢掌握生产经营主动
权，着力提高汽油和航空煤油产量，减少柴油产量，增加 LNG供应，全力实现能源保供和生产经营双赢。本版分享 7家企业生动实践，敬请关注。

因“市”而动 优化交通能源供应结构

本报讯 今年以来，天然气分公
司大力发展LNG加气站直供业务，
与销售公司、燃料油公司共同深化
拓展“石化气-石化运-石化用”一体
化直供经营模式，截至5月21日，天
然气分公司累计向销售公司所属
230余座LNG加气站直供液化天然
气，占销售公司整体零售量约50%，
打造了一条稳定、优质、高效资源分
销渠道。

该公司紧密结合市场形势，积极
调研下游零售用户需求，尤其是高速
公路、国（省）道、港口等重要交通枢
纽，聚焦LNG物流重卡、长途快运等
潜力市场，统筹考虑天然气上中下游

全产业链发展，积极走访内陆地区具
备开展LNG代加工条件的液化天然
气工厂，结合销售公司加气站点布
局，持续完善加注网络资源供应布
局。以满足客户需求为出发点，协同
销售公司、燃料油公司，通过热情周
到、专业细致、响应及时的服务，增强
客户黏性，进一步扩大优质稳定客户
群体。同时，加快构建客户服务标准
化体系，加强供应链与服务链协同，
发挥一体化优势，推进“产品+服务+
市场”策略落地，强化一站式服务、综
合性服务。持续优化设施布局，在内
陆地区，实现宁夏、安徽、湖北、陕西
等地LNG代加工设施布局新突破；

在沿海地区，充分利用自有、国家管
网及第三方LNG接收站设施，满足
供应区域范围内LNG加气站需求，
基本实现沿海省份LNG加气站直供
业务全覆盖。

下一步，天然气分公司将进一
步完善资源供应体系，加强资源供
应保障，会同销售公司共同优化
LNG加气站经营策略，深入市场了
解客户需求，提供个性化服务。携
手燃料油公司做好中间供应环节资
源运输衔接，优化运力安排，保障
LNG槽车运输安全，合力推动中国
石化天然气产业链高质量发展。

（丁大鹏 林园洪 王卓然）

本报讯 扬子石化坚持以销定
产，持续跟踪市场变化并提前预测
价格走势，及时调整产品结构，主动
研判制定最优生产方案。5月以来，
该公司遵循效益优先、节能并重原
则，着力优化催化柴油加氢回炼工
艺，实现增汽减柴，柴汽比降低超
20%。

该公司围绕调整柴汽比目标，
组织专业技术人员对新建炼油结构

调整项目催化裂化装置进行优化，
不仅提高汽油转化率，而且增强高
标号汽油生产能力，充分利用炼油
结构调整项目新增加氢柴油产能，
消除柴油胀库风险。

为确保改造后的新流程尽快投
用，他们紧锣密鼓开展管线工艺处
置，管理人员专班值守确保直接作
业环节风险受控，最终新流程于5月
7日顺利投用。流程投用后，该公司

成立专项小组开展技术攻关，降低
柴油到汽油的转化“门槛”，装置汽
油产量明显增加，历时4天汽油收率
达到设计最大值，每小时增产汽油
近8吨。下一阶段，该公司将持续跟
踪评估催化裂化装置回炼运行效
果，进一步增加加氢柴油回炼量，通
过优化供给侧产品结构，更好实现
降本增效。

（刘琦玮 陈艳秋 鲁荟宇）

本报讯 今年以来，石家庄炼
化坚持价值牵引，加强市场研判和
效益测算，适时调整生产组织方
案，提升企业优化创效能力。截至
5 月 20 日，航煤产量同比增长
7.2%，实现全产全销。

面对航煤市场逐步回暖的有
利条件，该公司立足总部计划，结
合装置生产能力，优化两套常减压
装置操作，严格把控航煤重点指

标，提高航煤收率，航煤加氢装置
实现高负荷稳定运行，最大程度释
放航煤产能，截至 4月底，航煤产
量达到本轮生产周期峰值。销售
部门持续优化产销衔接，提高周转
效率，积极对接中航油等外部公
司，根据需求优化发运节奏，足额
落实配置计划，确保航煤产品实现
全产全销。

（支玉铭 屈湘淋）

安庆石化降低柴汽比增产汽油

扬子石化优化工艺以销定产

天然气分公司大力发展LNG直供业务

石家庄炼化
释放航煤产能实现创效

聚焦 着力点

■压减柴汽比

■增供LNG ■增产航煤

河北承德石油
深挖潜力做大直分销量

本报讯 今年以来，河北承德石油深挖
成品油直分销市场潜力，强化市场调研，
实现直分销量大幅增长，前4个月直分销
量完成计划任务的 110%，计划完成率排
名省公司第一。

该公司大力开展客户走访、电话营
销，以客户调查开发专项行动为抓手，对
客户分级分类精准画像，以此为基础为客
户提供定制化服务。不断提升客户服务
水平，着力解决审批时效、出库数量、配送
及时性等客户关心的问题，实现客户满意
度和销量双升。 （许 静 袁瑞刚）

浙江湖州石油汽油零售
增幅排省公司第一

本报讯 今年以来，浙江湖州石油紧盯
目标任务，强化汽油零售工作，全力提升
汽油经营业绩，前4个月汽油零售量实现
同比增长，增幅排名省公司第一。

该公司深入研判汽油零售市场，通过
优化营销方案、强化增值服务、精准开发
潜在客户等举措，推动汽油销量稳步提
升。制定完善培训考核体系机制，扎实开
展“好站长”“销售能手”等评比工作，营造
比技能、比服务、比业绩的浓厚氛围。

（徐 婕 王建良）

贵州六盘水石油
紧抓时机提升易捷营业额

本报讯 今年以来，贵州六盘水石油紧
抓市场向好有利时机，拓宽销售渠道，提
高经营质量，截至4月底，易捷营业额同比
增长143%，年度任务完成率达76%。

该公司深挖市场需求，积极开发潜在
客户，开展“六进”活动，提升易捷品牌知
名度，夯实销售基础。以年货节、车友节
等活动为契机，大力开展主题营销，提前
做好氛围营造及商品准备工作，多措并举
调动全员营销积极性，提高年货、汽车用
品等核心商品销量。积极开展商品介绍
等培训，提升现场服务水平，提高进站客
户满意度，推动易捷营业额进一步提高。

（王必绚）

本报讯 截至目前，由胜利油田石油工
程技术研究院研发的油田开发解堵增产酶
制剂在临盘、孤东等采油厂开展30多井次
现场应用，提高单井产能 30%以上，其中
临盘采油厂盘 32-平 19井开井后日产油
10.5吨。

新钻井完井投产前需要解除泥浆等堵
塞。近年来，油田开发的解堵增产酶制剂
在油井增产提产中发挥着越来越重要作
用。相较于酸、氧化剂等常用解堵方法，生

物酶制剂具有绿色、高效、降解温和、解堵
彻底等优点。胜利油田依托国家重点研发
计划课题，攻关油田生物酶技术，解决“卡
脖子”难题，目前已在酶品种、耐温性、酶制
备、入井液优化等现场应用工艺方面取得
突破性进展。下一步，科研人员将迭代升
级生物酶产品体系，进一步增强油藏适应
性，扩大生物酶降解范围，建立以酶为核心
的解堵增产一体化工艺技术。

（任厚毅 陈琼瑶）

本报讯 近日，中原石油工程公司西南
工区 70127钻井队承钻的焦页 157-1HF
井顺利完钻，刷新白马区块6000米以深井
三开机械钻速最快、水平段机械钻速最快、
三开周期最短、全井钻井周期最短4项纪
录。

焦页 157-1HF井设计井深 6430米，
设计水平段长 2000米，存在地质条件复
杂、页岩层不连续、井壁稳定性差等多项技

术难点。为应对复杂多变的井下状况，西
南工区严格落实各项技术措施，加强设备
运转间隙保养检查，动态调整钻井液性能，
确保井眼清洁。加强与技术专家沟通，制
定高效PDC钻头+等壁厚螺杆+地质导向
的提速方案，强化钻井液封堵、防塌功能，
消除井壁失稳对提速提效的影响，顺利实
现优快钻进。

（魏园军 付磊磊）

胜利油田开发解堵增产酶提高单井产能

涪陵页岩气田首口
页岩油转抽井完井

本报讯 日前，涪陵页岩气田首口页岩
油自喷转抽油井泰页 1-2HF 井顺利完
井，标志着气田页岩油开采进入新阶段，
为后期同类型施工井积累了宝贵经验。

泰页 1-2HF井已累计产油446立方
米，为更好地保障稳定生产，改为下泵抽
油排采，设计泵深 2496米。由于该井既
产气又产油，且凝析油易挥发、燃点较低，
存在易发生闪爆着火等风险。为确保施
工安全，从施工准备阶段起，该公司组织
相关人员先后进行多次现场技术交流沟
通和视频安全技术协商，并组织专人进行
现场踏勘，做好前期准备工作。施工过程
中，该公司采取现场运行专人负责、关键
岗位专人盯防、密集劳动全员上手等安全
措施，确保施工运行安全高效完成。

（楼小梅 汪胜波 张 艳）

湖南株洲石油
直分销量同比增长63%

本报讯 今年以来，湖南株洲石油抢抓
机遇，积极扩大直分销经营规模，大力开
拓终端市场。截至5月21日，直分销量同
比增长63%，客户数同比增加45家。

该公司大力开展网格化营销，用“网
格”紧盯区域内重点项目建设，开展分级
走访调研，锁定目标市场及潜在客户，建
立客户动态管理档案。贯彻落实“2+6+
X”高价值服务模式和高效率服务标准，积
极满足客户多元化需求，持续提升客户满
意度，增强客户黏性。截至 5月 21日，提
前10天完成当月直分销经营任务，完成率
103%，排名省公司第一。

（符雨薇）

中原石油工程刷新白马区块4项纪录

以过硬油品质量赢得客户信赖

于海玲

“你们的油把我的车都用坏
了，你们得赔偿我的损失！”近日，
安徽阜阳石油市场部客户经理高
丽接到一通电话，电话里传来的是
一个男子的怒吼。“你立即来现
场！其他什么也不要说了！”男子
生气地说。

该男子是安徽某施工地负责
人郑先生，也是高丽多年来一直
维系的老客户。挂断电话后，高
丽立即驱车赶往郑先生的项目施
工现场。

一抵达现场，高丽立刻安抚客
户道：“咱们合作也不是一天两天
了，您相信我，中国石化油品质量
有保障，出入库都有严格的程序化
验，如确实有质量问题，我们包赔
一切损失。”

随后，她立刻开始了解事情原
委。原来，郑先生项目的一辆施工
车出现故障，送去维修时，修车人
员说是油品问题，这才引起后续的

问题。
了解清楚事件经过后，高丽按

照流程对客户储油罐里剩余的油
进行抽样，带着样品和客户一起立
即赶往阜阳石油阜阳油库化验室
进行化验。

经过一个多小时的等待，化验
结果出来了：油品各项指标合格没
有任何问题。

看到这个结果，郑先生对油品
质量的疑虑打消了：“不是油品的
原因，那是怎么回事儿呢？”

为搞清楚到底问题出在哪个
环节，高丽又带着客户前往汽车维
修厂求证。她仔细地询问修车人
员，修车人员表示应该是油品里有
水导致的。

为了再次确认油品质量，高丽
从出现故障的车辆上进行油品抽
样，再次带着客户和抽样油品赶往
阜阳油库化验室。

这次检验结果显示油样含有
水分，不合格。“我就说是你们的油
品有问题吧！”面对这个结果郑先

生生气地说。
高丽一边安慰客户，一边询

问：“你们的车有没有加过其他公
司的油？”

“前几天因为车辆临时缺油加
过一次，难道是因为这个？”郑先生
回忆道。

了解到这个细节后，他们又设
法到临时加油的站点采了样，对油
品进行了化验，果然质量不合格。

化验结果出来时已是第二天
凌晨，高丽发信息告诉郑先生结果
后，才放心休息。

早上刚上班，她又来到客户的
施工现场。“是我错怪你了，为了确
认油品质量安全，你昨天忙了一
天。有你这样的服务，以后加油我
就认准中国石化了。”郑先生真诚
地说道。

海南炼化发挥集团公司一体化优势，拓宽资源获取途径，深挖 2号加氢
裂化装置运行潜力，主动消化中国石化系统内柴油组分，将其转化为轻重石
脑油。截至 5月 21日，今年已在系统内采购柴油超 1万吨。图为技术人员检
查 2号加氢裂化装置运行情况。 曹海锋 摄 王梦璐 马洪波 文

海南炼化主动消化系统内柴油组分

重 庆 石 油 积 极 打 造“ 涪 气 名
片”，发挥从 LNG（液化天然气）工厂
到加能站的长链优势，持续提升产
业链一体化运营能力，截至 4 月底，
LNG工厂投产以来累计为长江经济
带各省市供应 LNG118 万吨，LNG
零售量同比增长 133%。图为重庆
江津石油安稳加能站员工为重卡加
注 LNG。 袁萍萍 摄 王亚洲 文

重庆石油发挥产业链优势
促LNG销量增长


