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本报讯 记者常换芳报道：今年以
来，河南油田把“走出去”作为提升可
持续发展能力的举措之一，全面调整
外闯市场运行模式，转变拓市理念，整
合现有项目，完善绩效考核，按需培养
人才，推动外闯市场迈向高端化、规模
化，全力提升外闯市场创收能力。截
至 2月底，该油田外闯市场创收完成
计划任务的108.4%，效益完成计划任
务的116%。

该油田现有的200多个外闯市场
项目中，大项目相对较少。要提升整
体盈利能力，必须加大高附加值市场
和项目的开拓力度，提升技术服务、社
会服务类高附加值项目份额。河南油

田从转变理念入手，组织各单位、各部
门开展形势任务教育，通过视频宣讲、
媒体宣讲等方式，讲解油田外闯市场
的现状、优势、短板及下一步市场开拓
的思路等，引导干部员工瞄准高端市
场、技术市场、盈利市场发力，推动外
闯市场走向高端化、规模化。同时，层
层传递压力责任，结合去年外闯市场
任务完成情况，向各单位分解外闯市
场创收创效指标，合理安排月度运行
计划，为外闯市场提供方向指引。

为持续提升外闯市场的规模效益，
该油田对现有的“零、散、小”项目进行
集中整合，推动外闯市场规模化发展。
同时，把外闯市场创收创效情况纳入各

单位绩效考核，修订完善外闯市场绩效
考核细则，按照以效益为中心、以技术
闯市场为主、自己的活儿自己干的原
则，调动各单位开拓规模化、效益化市
场的积极性，推动外闯市场由劳务服务
型向技术服务型、从价值链低端向中高
端、从人员安置为主向创效与安置并重
转变。截至2月底，外闯市场技术服务
类项目占比达42%。

外闯市场的竞争也是人才的竞
争。河南油田梳理以往市场开拓及项
目运行中暴露的人才不足、专业技术
不强等问题，紧密结合今年的市场需
要，深入基层开展全面调研，摸清各单
位、各项目部不同层次人员培训需求，

制订国内外市场人才能力培训提升年
度计划，通过集中培训、项目化培训
等，进一步提高技术人才综合素质，助
力外部市场可持续发展。

外闯市场的平稳健康运行是实现
市场创收创效的重要保障，也是甲方
的根本要求。今年以来，河南油田加
大对外闯市场项目运行情况的督察力
度，从各项目签订合同开始，就对项目
的运行情况、创效情况、安全情况等实
施全流程跟进，实现了外闯市场各项
目全生命周期管理。根据督导过程发
现的问题和甲方需求，该油田梳理问
题清单、明确整改责任人、整改时限，
以问题“不过夜”为标准，第一时间解

决问题，调整项目运行模式，确保外闯
市场各项目按照预定的方案平稳推
进，推动各项目实现效益最大化。截
至 2月底，该油田 200多个外闯市场
项目均平稳运行，并超额完成创效任
务。

与此同时，河南油田结合外部市
场转型发展的实际，吸取相关安全事
故教训，本着“想甲方所想、急甲方所
急”的原则，按照甲方要求，排查各外
闯市场项目的井控、设备、电气等隐
患，严格落实外闯市场项目干部员工
健康管理措施，以员工的身心健康保
障外闯市场的运行健康，实现“甲方放
心、项目健康”的共赢目标。

江苏石油
充换电量同比增长161%

本报讯 今年以来，江苏石油积极发展
充换电业务，截至3月8日，全省在营充换
电站点460座，充换电量同比增长161%。

该公司积极促进充换电业务与易捷
服务配套发展，充分发挥易捷便利店网点
优势，科学配套餐饮、咖啡等服务业态，开
展场站让价、消费满额赠洗车券等优惠活
动，方便顾客在等待充电完成的同时得到
更多消费体验。通过公司微信公众号、视
频号、客户营销群等多种途径进行“充电
送洗车”“充电送抽纸”等宣传，有效提高
充换电业务吸引力，增强客户黏性，全省

“石化易电”品牌会员日新增超1000人。
（何 康 罗欣颖）

中原石油工程哈萨克斯坦
公司启动今年首个钻井项目

本报讯 3月 1日，中原石油工程哈萨
克斯坦公司今年首个钻井项目——布扎
奇35口大包井项目启动，打响该公司开春
复工复产第一枪。

受甲方开发部署及天气原因影响，哈
萨克斯坦公司完成去年 9月的施工任务
后，所有钻井施工项目暂停，设备回迁至
基地封存。随着近日天气回暖，哈萨克斯
坦公司统一协调，境内外联动，按照时间
节点，编制生产计划，统筹开展开春复工
前各项准备工作。大力开展岗位培训及
岗位能力验证，进一步提高员工安全技能
水平，确保施工高效、有序、安全。

（杨红苏）

江汉油田油气销售中心
超额完成销售计划任务

本报讯 今年以来，江汉油田油气销售
中心多措并举增加油品零售量，截至2月
底，零售量同比增长3.8%，超额完成油品
销售计划任务。

该公司着力提升服务品质，以服务油
城居民、提升市场占有率为出发点，制定
一站一策营销方案，在油田加油站开展让
利促销活动。积极拓展服务范围，提供免
费洗车、充值优惠等增值服务，切实提升
客户满意度，增强客户黏性。

（黄 慧 吴杰华）

炼销公司加快推进
电加热沥青罐车规模化应用

本报讯 近日，26台装载着东海牌沥
青的电加热沥青罐车从茂名站出发开往
贵州，标志着炼油销售公司电加热沥青罐
车开始规模化应用。

今年以来，炼销公司加快推进电加热
沥青罐车的规模化应用，加速电加热沥青
罐车铁路专线的报备、审核、上线运行等工
作。预计今年一季度将投入50辆电加热
沥青罐车统一运行，为提升铁路运输运转
效率、推进绿色物流体系建设奠定基础。

据悉，电加热沥青罐车在保持传统沥
青罐车主要性能和尺寸参数的基础上，对
罐车加热装置进行创新设计，用电加热技
术替代火焰加热技术，有效解决传统罐车
热损失严重、加热效率低等突出问题。

（雷家桓）

福建石油直分销
终端销量同比增长28%

本报讯 今年以来，福建石油紧抓市场
回暖契机，深耕直分销市场，抓实市场调
研、客户开发、风险防控等工作，前两个月
直分销终端销量同比增长28%。

该公司秉承以客户为中心的服务理
念，高频次开展市场调研，把握重点工程、
重点客户的用油动态，对市场整体的消费
习惯、需求变化做到心中有数。加大客
户开发力度，扎实开展客户走访及维护，
全力稳定优质客户、发掘潜在客户。围绕
直分销“线上+线下”购油新特点，在“我要
买油”APP上开展限时秒杀、限量抢单等
营销活动，进一步增强客户黏性。持续优
化增值服务，带动直分销终端客户持续增
长。 （张璐婕 卢秀龙）

日前，高桥石化合成树脂装置全新的包装生产线完成改造升级后投用。改造后的包装生产线将产品包装袋升级为可
回收利用的套膜包装，并通过在产品托盘底部装载 GPS检测托盘走向，实现“套膜包装+共享托盘”的产品出厂新模式，有
效降低人工劳动强度，大幅提高装货效率。图为合成树脂装置员工检查待出厂产品。 徐峥辉 摄

化销华南
纯苯存货经营量效创新高

本报讯 今年以来，化销华南加强市场
研判，提前布局制定纯苯销售方案，截至3
月 8日，纯苯存货经营量逾2.5万吨，创效
超千万元，量效均创历史新高。

化销华南深入市场调研，主动对接下
游工厂原料需求，协调生产企业优化排
产。抢抓市场恢复性增长机遇，精准捕捉
产业链需求，充分发挥资源和渠道优势，
抓住市场有利时机，为生产企业积极争取
外部采购资源，创效显著。 （李 颖）

今年以来，安徽六安石油紧盯天然气市场需求，持续开展市场调研，加强天
然气客户拓展与维护，不断提升市场占有率，前两个月天然气销量居省公司第
一。图为 3月 3日六安石油城北高速加油加气站员工为车辆加气。

王 韡 摄

本报讯 近日，宁夏能化成功生产
出 088-40新牌号聚乙烯醇产品，实
现该牌号产品在下游生产领域的进
口替代，全面提升品牌影响力和产品
竞争力。

该新牌号聚乙烯醇主要用于 3D
打印材料生产，国内需求量大，但高
度依赖进口。近年来，宁夏能化聚力
产业链高端化、差异化发展，持续加
大科技攻关及高附加值产品研发力
度。多次组织召开新产品开发专题
会议，确定生产思路，周密统筹新产
品开发工作。

他们制定详细的试生产方案，明
确组织机构及责任分工，结合装置现
有关键设备的处置能力，进行设备适
应性评估，确定最合适的装置生产系
列。组织员工学习试生产方案等内
容，确保各岗位员工熟练掌握生产工
艺技术。试生产过程中，该公司详细
安排转产生产任务，对聚合过程、醇
解生产等重要环节进行严格管控。
技术人员紧盯各个生产工序，精细调
整控制参数，确保装置工艺稳定、产
品质量合格。

（梁 燕 丁 繁）

本报讯 近日，石家庄炼化汽车装
车“八联锁”系统投用，规范装车作业
各环节标准化操作流程，减少人为干
扰因素，全过程保障装车作业安全受
控，有效提升装车系统安全性和智能
化水平。

在14套可燃液体、23套液化烃等

汽车定量装车系统安装“八联锁”，是
石家庄炼化危化品装卸安全提升改造
项目的内容之一。该系统将原本各项
零散的安全步骤进行集约管理，通过
八项联锁控制有效提升了危化品装车
作业的本质安全水平。在装车过程
中，一旦出现静电连接不良、溢流或超

高液位、鹤管连接不到位等情况，均会
自动联锁停止装车。为降低“八联锁”
安装期间对产品出厂的影响，安装和
调试均在每日装车后或夜晚进行。同
时，他们提前编制投用方案，组织员工
培训学习，确保“八联锁”安全顺利投
用。 （支玉铭）

本报讯 近日，荆门石化成功开
发负极材料专用石油焦，首批 500
吨锂电负极专用石油焦上市，标志
着该公司不仅完成石油焦产品的转
型升级，而且拓展了企业的创效途
径。

锂电负极专用焦是一种重要的
电池材料，具有高比容量、良好的循
环稳定性和优异的导电性能等特点，

在动力电池、储能材料方面有广泛用
途，价格高于一般石油焦。

荆门石化组织生产、技术等部门
成立专用焦项目组，邀请石科院专家
进行技术指导，多次召开项目推进对
接会。通过试产、质量检测和客户试
用等步骤，确定该专用石油焦质量完
全满足客户要求，受到客户好评。

（蒲红霞 杨 军）

本报讯 今年以来，天然气分公司
山东管道公司围绕安全夯基、科技创
效、管理赋能持续推进企业高质量发
展，截至3月5日，累计输气逾15亿立
方米，输气量同比增长7％。

该公司统筹抓好安全生产、工程
建设、风险管控、管道完整性管理、设
施创效等各项工作，管网资源接收和
管输能力大幅增强，智慧化管网储运

设施不断完善，天然气输销指标总体
趋好。

围绕生产运行智慧运营目标，深
化管道内外部风险管控。对照天然
气分公司设备工作要点和HSE工作
要点，修订发布103项安全、环保、健
康HSE工作要点；规划形成8类66项
设备管理办法，具体工作均已落实责
任人与完成时间。

他们还积极做好进销管控，充
分发挥东南干线管存调峰能力，有
效保障整体资源进销平衡。完成东
干线南段诸城站、沂水站、五莲站激
光甲烷云台中心端的数据接入，完
成淄博地区 3 座站场压力管道定
检，推进管网布局互联互通建设投
产。

（李素珍 庞小坤）

寿琳玲 黄竞晗

“俞经理，我在手机上下单了一
批柴油，请务必今天帮我们送达，不
然我们就要停工了。”3月5日，浙江绍
兴石油诸暨销售部客户经理俞志英
接到某制造公司刘经理的电话。

该制造公司一早接到停电通知，
当地供电所第二天要对其下属的盘
管厂、管件厂、直管厂一带的供电线
路进行检修。而这三个厂区正处于
高负荷生产阶段，停工就意味着产量
下降，不能按期交货。于是，该公司
决定临时采购柴油，用自备柴油发电

机来保障厂区的电力供应。
“放心吧，我马上联系车辆配送，

保证今天能够送达。”俞志英在电话
里安慰道。

下午3时，一辆满载18吨柴油的
油罐车赶往客户工厂。按俞志英的
计划，下午 5时前可将柴油送达。然
而，油罐车到达后却发现卸油场地出
入口较小，油罐车无法通行。

“这可怎么办，以往都是用小型
油罐车进行配送，这次加大了用量，
没想到车子太大开不进卸油场地。”
刘经理急得像热锅上的蚂蚁。

“您放心，我现在马上联系车队

调派一辆10吨的空车，分两次把油卸
进去，答应过您的我一定做到。”俞志
英承诺道。

当晚 11时，18吨柴油全部卸入
客户的油罐内，刘经理悬了一天的心
终于放下。

“谢谢你们加班加点给我们送油
卸油，解了我们的燃眉之急。加油服
务果然还是中国石化靠谱！”刘经理
握着俞志英的手激动地说。

本报讯 记者赵天奇报道：日前，
由中安联合作为牵头单位的先进煤
基高分子材料安徽省产业创新研究
院获批立项组建。该研究院将围绕
安徽省汽车、家电、新能源等产业创
新发展需求，搭建科技创新服务平
台，为安徽煤炭产业绿色创新发展提
供技术支撑与服务。

中安联合建厂以来高度重视科
技创新工作，聚焦“高端化、多元

化、低碳化”煤化工发展目标，依靠
技术进步不断提升清洁生产和绿
色低碳水平，废水零排放技术入选
国家鼓励的工业节水工艺、技术和
装备目录，“5G+仓储智能化”获评
安徽省创新应用案例。积极融入
长三角科技创新体系，充分发挥工
业园区龙头企业示范引领作用，助
推先进煤基高分子材料产业快速
发展。

本报讯 贵州石油紧盯年度经营
目标，紧抓节后复工有利契机，落实

“拓市扩销”专项行动，推动成品油扩
销增量。截至 3月 5日，成品油零售
量同比增长7.6%，其中汽油机出零售
量同比增长 12.2%，成品油零售量增
幅排名居销售企业首位。

该公司加强市场研判，强化资源
组织，提前调整汽柴油运力结构，增
强汽油运力，油库24小时收发作业，

实现油品接卸、周转不停歇，截至目
前，资源装卸总量创历史新高。他们
统筹机关帮扶，各站点机动排班，保
障重点站高峰时段现场用工充足，有
效提升车辆通过率。抓住市场消费
需求旺盛契机，开展优惠充值等营
销活动，加大线上线下推广力度，累
计带动油品消费上亿元，实现量效双
收。

（杨巧满 谭 娟 施延吉）

河南油田外闯市场迈向高端化规模化
转变拓市理念，整合现有项目，完善绩效考核，按需培养人才，前两个月外闯市场创收、效益均超额完成计划任务

本报讯 中原油田普光气田加强科
技创新，不断优化开发策略，加大气田
开发效率及气井的后期维护力度。截
至3月8日，普光气田大湾区块自投产
以来累计产气逾400亿立方米。

大湾区块包含 11 座集气站、22

口生产井，日产气量约 1240 万立方
米，是普光气田重要的增储上产阵
地。为最大限度释放该区块产能，普
光气田坚持“产水井稳、硫堵井畅、异
常井顺”的工作思路，创新采用集中
预热、药剂小段塞加注等方式，进一

步优化井筒解堵工艺，并大力推广机
械刮硫及组合措施，确保气井持续保
持高位生产。今年以来，该气田针对
大湾区块共开展各类措施37井次，增
产约230万立方米。

（朱文文 袁 泉）

高桥石化合成树脂包装生产线完成改造升级

普光气田大湾区块累产气逾400亿方

石家庄炼化投用“八联锁”提升装车作业安全水平

荆门石化成功开发锂电负极专用焦

中安联合产业创新研究院获批成立

宁夏能化成功研发新牌号聚乙烯醇产品

天然气分公司山东管道今年输气逾15亿方

贵州石油成品油零售量实现同比增长

送油上门解燃眉之急


