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学重要指示 开发展新局 学习贯彻习近平总书记视察九江石化重要指示精神

本报讯 2023年，荆门石化贴近市场持
续优化产品结构，加快实施提质增效项目，
狠抓生产装置运行管理，全年原油加工量
创历史新高。

该公司加强工艺操作参数调整，通过
投用压缩机、增设流程等举措，解决关键生
产装置提负荷问题，确保装置大负荷平稳
运行。销售部门紧跟市场调整销售方案，
优化资源配置，保障产品供应，同时积极走
访调研，掌握客户个性化需求，做好产品宣
传和技术服务，获得客户好评。

（蒲红霞 龙爱娥）

本报讯 福建石油积极布局新业态，丰
富易捷服务功能，发挥便利店优势，提升易
捷品牌影响力，2023年易捷服务营业额比
上年增长16%，增幅居销售企业前列。

该公司以客户需求为导向，做实门店
营销，丰富商品品类，加强养车节等主题营
销活动推广，提升易捷品牌影响力。大力
推进充电业务与易捷服务协同配套，推出

“充电送咖啡”“充电送洗车”等组合营销。
利用爱心驿站、司机之家为客户提供增值
服务，打造全链条、一体化的综合服务，满
足消费者多元化、差异化、一站式服务需
求。 （王鸿儒 郑 珊）

本报讯 今年以来，石工建中原油建公
司相继中标多个施工项目，市场开发取得
开门红。

面对复杂多变的市场环境，该公司聚
焦市场拓展目标，加强源头信息收集，加大
对建设单位的走访力度，建立良好的客户
关系；深耕细作现有项目，巩固系统内市
场；以大型长输管道项目为发力点争取系
统外市场，成功中标多个重点工程，实现市
场新突破。 （刘慧萍）

本报讯 江苏南通石油大力实施“以站
代库”项目，2023年新增中小客户 78家，

“以站代库”站点累计发货8884吨，新增客
户数量与发货量均排名省公司第一。

“以站代库”是利用低效、关停加油站
作为柴油直分销站点的一种做法。通过在
当地就近开展中小客户直销业务，延伸终
端客户配送业务，可有效解决部分县域离
中心油库较远、客户提货不便的问题，从而
缩短配送时间，满足客户及时送货需求。
南通石油因站制宜建设“以站代库”站点，
通过精确选点、科学考核、严格管理、保障
库存，确保了发货业务有序开展。

（王亚琴 陈明军）

本报讯 安徽池州石油紧盯销量目标，
深挖汽油创效潜能，2023年汽油累计销量
比上年增长8.7%，创历史最好成绩。

该公司不断加大市场调研力度，细化
目标任务，优化高标号汽油站点布局。强
化现场引导，提供快捷高效服务，提高车辆
进站率、加满率和通过率。完善考核激励
制度，持续开展销售标兵评比，有效调动全
员拓市增效积极性。加大会员开发力度，
大力推进互联网营销与会员积分兑换，实
现汽油销售指标大幅提升。（孙宗奎）

本报讯 日前，经纬公司中原测控申报
的“氢能泄漏光谱检测关键技术研究及装
备研制”成功入选2023年濮阳市重大科技
专项项目。

中原测控以形成氢能气体泄漏光谱连
续检测技术、研制出氢能气体光谱检测预
警设备为目标，成立项目攻关团队，围绕氢
气检测技术难题开展攻关。他们积极查阅
资料、现场调研，掌握国内外相关技术现状
及发展趋势，研讨确认课题主要研究内容、
技术路线及项目创新点，制定氢气检测实
施方案，以技术创新为氢能工业化应用及
安全保障提供支持。

（王新玲 王 鹏）

本报记者 于银花 通讯员 陈慧智

1月5日，中原油田收到川西气田
气田水除油技术服务项目中标通知
书。业务实施后，中原油田水务队伍
将为川西气田从根本上解决高含硫高
含油废液达标处理难题，为气田正常
投产和稳定运行提供“中原服务”方案
和智慧。

中原油田持续加大外部市场开拓
力度，坚持市场导向、精选承揽项目，
巩固技术优势、提升竞争实力，强化绩
效考核、激发全员活力。2023年，该
油田新增外部市场运行项目124个，
新签合同额 4.25 亿元，比上年增长
78%，外部市场成为效益增长新引擎。

强化市场导向
做好项目承揽“选择题”

“‘走出去’的需求固然紧迫，但我

们绝不会‘捡到篮子里就是菜’。对效
益低的项目，我们坚决不揽。”中原油
田副总经济师邓占强说。

高质量发展要聚焦价值创造，外
闯市场也不例外。为确保项目承揽始
终围绕高效益进行，中原油田下好“先
手棋”，提前做好调研分析，从企业资
信、项目效益等方面对拟承揽项目进
行整体评估。

对边际效益率低于40%的项目，
他们不予审批承揽，从源头规避高风
险低效无效项目。对效益不好的项
目，进行有序退出，去年先后有序退出
10多个低效项目，将退出员工安置到
广东、浙江等区域优质项目，推动各类
资源向高效市场转移。

他们还加强客户沟通，组织走访
甲方单位，征求意见建议，不断提高服
务质量；与中国石油、中国海油、国家
管网下属多家企业建立长期合作关
系，不断推动更深层次、更高水平的合

作。

加快技术进步
打造技术过硬金字招牌

“技能是外闯市场的敲门砖，想要
打造我们油田专属的金字招牌，就要
不断增强自己的技能。”中原油田副总
经济师邓占强说。

历经40多年的开发，中原油田现
拥有油气勘探开发、天然气处理等 6
大产业板块 36项核心业务的全业务
链优势。他们以此为核心竞争力，持
续通过技术优势“强链”，促进全业务
链优化升级，进一步提高拓市创效能
力。

针对目标市场技术难题，他们立
足应用型技术研究，组织专题技术攻
关。2023年，围绕天津管道光缆测试
桩改造、华北油气润滑油检测等39个
项目，开展薄膜罐式LNG运维等技术

攻关和现场试验12项，技术创收效果
显著。其中，该公司针对长庆油田上
古天然气主冷箱换热效率等难题组织
开展技术攻关，将乙烷收率由75%提
高至90%以上，进一步提升该油田的
乙烷产量，受到客户好评。

他们还根据外部市场需求，分业
务类别梳理油田现行技术标准，并在
2023 年新制定《酸性气田产出水处
理与回用技术规范》《分布式光伏发
电站运行维护规程》等 7 项技术标
准，形成完善的专业化标准体系，进
一步提高了市场话语权、增强了市场
竞争力。

细化考核标准
激发员工拓市创效活力

“我们油田以效益论英雄的考核
体系，让效益责任真正落到了每个人
身上，我们当然有干劲了！”中原油田

天然气产销厂川气东送管道项目部罗
新华说，“我们厂还建立了后勤互助帮
扶队，解外闯市场员工的后顾之忧，如
今在外工作愉快又安心！”

2023年，中原油田修订完善《外
部市场奖实施细则》，将联合承揽、甲
方嘉奖项目纳入奖励范围，加大创效
项目的奖励力度，鼓励各单位发挥各
自优势，共同闯市场、创效益。

“新版《外部市场奖实施细则》在
我们油田全面实行后，经常有员工到
我这里，提供外闯市场项目信息，或是
主动申请加入外部市场项目，员工外
闯市场的活力得到全面激发。”中原油
田天然气处理厂厂长段卫锋说。

此外，中原油田各单位还根据自
身实际完善内部考核细则，加大对外
闯市场员工的奖励力度，有效调动员
工外闯市场的积极性。目前，油田外
部市场员工人数由早期的千余人增加
到6100多人。

本报讯 1月10日，镇海炼化三元
共聚聚丙烯新产品RP129K熔指、乙
烯及丁烯含量性能指标通过检验，标
志着该公司成功研发生产三元热封
聚丙烯产品。

RP129K产品具有热封强度高、

耐蒸煮性能好、低温冲击性能佳等优
势，市场前景良好、产品附加值高，可
广泛运用于食品、书籍、日用品包装
等领域。

该公司成立产品攻关团队，不断
优化完善生产方案，做好精准识别风

险及应急处置预案。技术人员全程
带班，为产品生产提供技术指导。班
组操作人员严格执行生产方案要求，
狠抓各类措施落实落地，确保新产品
安全平稳生产。

（刘思慧 郭晓亮）

本报讯 北京石油深入开展“客户
增值计划”，加大营销力度，开展跨界
合作，提升服务效率和质量，赢得客
户广泛好评，客户规模扩大的同时，
油品销量持续增长。其中，2023年机
出零售量比上年增长16.1%。

该公司聚焦扩大客户规模，采用
“线上营销宣传+线下拉新推广+站外
摸排走访”方式，加大营销力度，吸引
潜在客户。聚焦主营业务，加强市场
研究，分析客户消费偏好，有针对性

地实施差异化营销策略。与银行、保
险、通信、汽车等领域单位开展跨界
合作，开辟多元化消费场景。紧抓节
日消费契机，丰富主题营销活动，提
升现场服务效率，推动油品销量稳步
提升。坚持“加能站+综合服务”发展
思路，完善洗车等“车服务”网络，与
肯德基等品牌合作提供餐饮服务，推
出“流动易捷便利店”，打造便民服务
圈，将服务范围拓展至企业单位、居
民社区。 （于 慧）

本报讯 近日，安徽省公布 2023
年度节水标杆企业名单，中安联合成
功入选，成为全省 7家节水标杆企业
之一。

此次评选旨在推动建立“节水
型-节水标杆-水效领跑者”三级水效
示范引领体系，提升工业用水效率，
共选出具备示范引领和典型带动效
应的 7家企业和 2个园区，中安联合
是淮南市唯一入选企业。2023年，中
安 联 合 工 业 取 水 量 比 上 年 降 低
11.68%，较计划量少 20.4%，污水回
用率100%，取水合规率100%。

中安联合煤化工装置严格落实
节水管理制度，加强用水标准化建
设，夯实节水管理基础。大力开展

“节约用水人人有责”宣传，不断增强
全员节水意识。加强节水管理和用
水监测，全过程监控各用水系统和用
水设备运行情况，杜绝跑冒滴漏现
象。以水资源循环利用为核心，优化
煤化工高盐废水零排放系统运行。
深化节水技术改造，持续推进技术创
新，实施雨水回用优化等项目，不断
提升水资源利用效率。

（赵天奇）

近日，石家庄炼化顺利炼制首批南美“布拉沃”原油新品种，是系统内首次炼
制该原油。该公司制定详细的生产管控方案和控制参数，加强指标控制，增加巡
检频次，上下游各相关单位协同合作，保证生产装置顺利安全平稳运行。图为催
化装置员工查看设备运行情况。 王叶敏 摄 郑媛媛 文

上海石化加快光伏发电业务布局，截至目前，共建成投运 5 座分布式光伏发电站，2023 年累计发电 796 万千瓦时。图
为上海石化南随塘河北岸光伏发电站。 张 挺 摄 陈思琪 曹 政 文

本报讯 日前，九江石化第二个兆
瓦级绿电项目——物资仓库光伏发
电项目投用。截至1月12日，项目安
全平稳投用1个月，累计发电11万千
瓦时，减排二氧化碳122吨。

该项目充分利用企业物资仓库
闲置屋顶，建设总装机容量 2.5 兆瓦
光伏发电站，实现自发自用、余电上
网，节省峰值电费，同时有效降低厂
房温度 3至 5摄氏度，减少夏季降温

成本，增加屋顶使用寿命。年上网电
量约252万千瓦时，有效减少化石能
源消耗、减排二氧化碳。

该项目施工建设以来，参建人员
克服酷暑、严寒、暴雨等不利天气影
响，多次召开施工专题会，完善施工
方案、推进项目进度，确保了项目施
工安全、建设有序，并于2023年底顺
利并网发电。

（邓 颖）

本报讯 河北石油聚焦市场导向，
积极开展主题营销，深挖网络潜力，
完善增值服务矩阵，擦亮窗口形象，
持续推动成品油销量增长。2023年
成品油销量比上年增长26%，零售量
比上年增长25.4%。

该公司持续做好营销，结合客户
需求推出不同销售套餐，提升活跃客
户数量及销量占比。通过改进提升
现场服务效果、提升高峰期车辆通过

率、优化站内硬件设施等措施，提升
客户体验。持续完善司机之家服务
功能，统一制定餐饮、服务、建设等标
准化方案，结合季节变化灵活调整餐
饮套餐，提高客户满意度。加强队伍
建设，成立服务示范队，组织全员学
习加油、收银、交接班等12项日常操
作规程并进行实操练习，有效提升员
工专业能力和服务水平。

（吴树彬）

荆门石化
原油加工量创历史新高

福建石油易捷服务
营业额增长16%

石工建中原油建
市场开发实现开门红

安徽池州石油
汽油销量增长8.7%

江苏南通石油“以站代库”
两指标排名省公司第一

经纬公司中原测控创新项目
入选濮阳市重大科技专项项目

中原油田外闯市场打造创效新引擎
坚持市场导向、精选承揽项目，巩固技术优势、提升竞争实力，强化绩效考核、激发全员活力

镇海炼化研发生产三元热封聚丙烯产品

北京石油增值服务促油品销量增长

中安联合获评安徽省节水标杆企业

九江石化又一兆瓦级绿电项目投用

河北石油成品油销量实现增长

上海石化全年光伏发电796万千瓦时

本报讯 西南油气分公司采气三
厂紧抓管理提升、规模突破，全力推
进中江气田安全高效建设，2023年天
然气、原油产量均实现增长，其中天
然气产量比上年增长32.9%。

该气田精心组织生产运行，强化
管理统筹，全力推进上产，全年新建

管线90余公里，新建站场和改建扩建
站场47座，投产新井46口，新井累计
产量超5亿立方米。重新修订发布新
井井口交接、三查四定、中交及投产
条件确认等规章制度，优化新井投产
程序，保障气田高效运行。

他们还强化技术创新，深化精细

管理，提升老井维护水平，全力实现
稳产。开展出砂井治理15井次，实现
天然气增产。开展须二气藏高效开
采、沙溪庙组气藏高效开采技术研
究，提高气井稳产能力，为气田开发
提供技术支撑。

（苏云婷）

中江气田天然气产量增三成

本报讯 日前，随着装载着 32吨
乙苯的车辆顺利驶出洛阳石化厂区，
洛阳石化新建乙苯装置首单产品顺
利出厂，标志着化销华中成功打通洛
阳石化乙苯销售业务全流程。

从洛阳石化乙苯装置计划开车
起，化销华中与洛阳石化相关部门
多次开展产销衔接，动态跟踪企业
装置投产进度、产品质量、装运设

施、库存库容等情况，全力做好相关
服务。为保障新装置乙苯产品销售
工作，化销华中芳烃团队在装置投
产之前做好乙苯产品应用分析，精
心调研纯苯-乙苯-苯乙烯产业链，
做好市场调查确定流向，提前谋划
市场布局，制定有针对性的销售预
案，为洛阳石化乙苯外销做好准备
工作。

聚焦产业链效益，化销华中紧跟
市场变化开展精准营销，积极对接不
同工艺的下游客户，发挥渠道优势完
成资源配备，并高效完成计划提报、
合同审批、订单开立等工作。他们积
极了解客户要求，配合洛阳石化做好
产品配送工作，有力确保产品安全高
效送达，为企业创效提供有力保障。

（柯常春 郭睿哲）

本报讯 日前，扬子石化 HSE开
项管理系统经过 3个月的试运行正
式上线。该系统能够实现全维度安
全环保隐患排查治理项目的开源管
理，是该领域集团公司少数几个自
主开发研创的实用性应用平台之
一。

扬子石化打通平台壁垒，将政府

部门、集团公司、公司、生产厂、属地
装置等各级业务流程信息集成在一
起，成功上线HSE开项管理系统。该
系统可根据录入信息一键生成实时
风险数据和隐患数量类别分析统计，
让管理人员清晰了解自己属地最大
的风险，为统筹安排专业力量提供了
清晰有效的指导。同时，可统一为各

项检查及后续整改工作定节点、定方
案、定负责人，动态跟踪整改闭环情
况，确保生产安全风险全面受控。为
进一步调动基层员工隐患排查整改
的积极性，该系统嵌入安全诊断即时
性奖励功能，员工可以通过领取安全
环保积分获得相关奖励。

（鲁荟宇 黄 圣）

扬子石化HSE开项管理系统正式上线

化销华中助力洛阳石化打通乙苯销售流程


