
责任编辑：封雪寒 联系电话：59963223 E－mail：fxhan@sinopec.com 审 校：周 欣 版式设计：张晨朔

走近一线

2023.10.19 星期四2 要 闻

企业短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短短波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波波
学习贯彻二十大精神 实施高质量发展行动 加快建设世界一流企业

本报讯 福建古雷石化针对动力分部
CFB锅炉低负荷状态，制定CFB锅炉单台
风机试运行方案，将两台二次风机并联运
行调整为单台运行。经测算，每天节约用
电量6400千瓦时，同时减少低负荷工况下
的蒸汽单耗。

为顺利实现运行模式调整，该公司动
力分部成立攻关小组，深入讨论单台二次
风机运行方案，对单台二次风机运行的风
险分析、前期准备、应急处置等各方面工作
进行细致筹划。在此基础上，动力分部组
织各班组开展专项应急演练，增强各岗位
操作人员协调配合和应急处置的能力。试
运行过程中，现场未出现风机震动、温升异
常等现象，各项参数均正常、稳定。

（邱丽平）

本报讯 河北沧州石油深挖经营潜力，
提升经营质量，狠抓会员开发，强化现场服
务，带动成品油经营创效能力进一步提
升。9月，该公司成品油机出零售量计划
完成率123.6%，超计划完成。

该公司结合百日攻坚创效专项行动，
在134座站点创新开展加油站增量竞赛，
通过数据分析、经营调度、帮扶指导等形
式，挖掘推广基层先进经验做法，提升问题
不足，深挖经营潜力；大力开发本地客户，

“一户一策”精准投放优惠政策，持续优化
柴油经营质量；狠抓权益会员客户开发，拓
展客户群体；强化一线员工服务意识，引导
员工站在客户角度思考问题，提升客户消
费体验，助力经营提量增效。 （张 洁）

本报讯 山西大同石油围绕扩销、创
效、防风险目标，补齐短板、压实责任，聚焦
客户和市场两大关键要素，大力提升自身
硬实力。9月份直分销量达1.5万吨，计划
完成率排名省公司第一。

该公司从油品知识、营销技巧、业务流
程、公关礼仪、合同签订等内容开展培训和
实操，提升客户经理整体素质，增强竞争意
识；针对中小客户流失率偏高的情况，梳理
分析客户的购油周期与用油需求，加大走
访力度，利用“暖心回馈”等营销策略积极
挽回客户，多措并举实现直分销业绩稳步
提升。 （苗 露 陈 芳）

本报讯 为进一步提升终端创效能力，
湖北宜昌石油聚焦高端客户群体，强化“爱
跑98”品牌推广。1月至9月，“爱跑98”汽
油销量同比增长 27.5%，效益指标同比增
长23.7%，实现销量与创效水平双提升。

该公司大力宣传“爱跑 98”汽油更强
劲、更省油、更洁净的核心优势和绿色环保
理念，在小区、商场等 500多个网点投放

“爱跑 98”宣传视频，借助各类社会活动、
第三方合作等开展“六进”活动，现场宣传
推进“爱跑 98”品牌，增强客户认知度，有
力拉动“爱跑98”汽油销量增长。

（龚华林）

本报讯 10月 9日，山东潍坊石油首座
石化易电充电站正式投运，标志着潍坊石
油转型发展进入快车道。

该公司快速推进充电项目，坚持自有
与联营相结合、内部建站与站外发展相结
合、快充与慢充相结合，成立充电项目推进
专班，建立周调度机制；提前与电力公司对
接，最大限度缩短项目投运周期。本月内，
该公司还将建成投运充电车位112个。

（段明钊）

本报讯 百日攻坚创效专项行动开展
以来，江西抚州石油不断优化现场加油枪、
加油机设置，拉动零售量增长。9月，柴油
机出零售量同比增长58.72%。

该公司以零售七项基本工作法为指
引，明确培训需求和目标，今年以来，组织
开展零售课堂培训16期，促进员工队伍素
质整体提升。他们延长柴油胶管的长度，
同时配置卷盘，保证客户车辆正反均可加
油，有效提高车辆通过率。充分利用当前
加油卡柴油专属福利等营销政策，拓展柴
油会员客户。9月，新增柴油会员客户绑
卡1094张。 （邱赶敢）

本报讯 记者彭 展 通讯员李恒玉
报道：10月 12日从巴陵石化树脂部
获悉，该部以客户为中心，以市场为
导向，着力优化产品结构和生产工
艺，突破技术壁垒，提高市场竞争力，
今年以来成功研发生产自阻燃型环
氧树脂新产品，进一步丰富了环氧树
脂产品系列。

自阻燃型环氧树脂有绝缘性能
高、结构强度大和密封性能好等优

点，能有效提高固化物耐热性和阻燃
性，可广泛应用于电容器、印刷线路、
集成电路等电子元器件的封装。

巴陵石化树脂部依托现有生产
装置和技术基础，组建攻关团队，在
查阅大量文献资料的基础上，制定详
细方案，从小试做起，反复探索，不断
优化，实现技术指标全面达标，小试
产品用于无卤化绿色塑封料，得到客
户认可。

本报讯 为支撑中原油田普光气
田扩边增储，物探院流体预测攻关团
队针对普光气田负向构造含气性预
测难题，创新形成了储层复杂气藏地
震预测关键技术，收到显著效果。

攻关团队围绕普光负向区含气
性预测难题，开展近10个月的技术攻

关，研发考虑物性影响的流体因子提
取技术和基于入射角度迭代优化的
敏感叠前衰减属性提取技术，实现普
光地区复杂气藏地震高精度预测，有
效提高含气性预测精度，研究成果经
鉴定达到国际领先水平。

（姚 铭 纪永祯 王昱翔 贾泽宇）

本报讯 今年以来，吉林石油聚焦
客户满意度提升，多措并举促易捷商
品销售额提升，前9个月易捷商品销
售额同比增长13%。

该公司狠抓服务提升，通过优化
便利店环境、升级便利店设备、推行标

准化服务手势等，提高服务标准；通过
建设爱心驿站、司机之家，积极履行社
会责任，促使客户满意度提高。聚焦
节日营销，以水饮节、易享节为抓手，
线上线下同步宣传、广泛营销，结合地
方特色推出特产专区，以精准营销促

销售额提高；推广“易捷到车”功能，以
不用下车即可购物的消费模式满足消
费者多元化需求。强化基础管理，通
过组织易捷业务、管理等培训，提升站
内管理能力，不断丰富完善商品库存，
全力满足市场需求。 （欧云瑞）

扬子石化炼油结构调整项目进入工程收尾阶段，扬子石化项目部提前介入，启动即查、即改、即验收机制，做到日事
日清，确保问题及时整改。图为 10月 12日项目部网格员检查管道阀门。 李树鹏 摄 玉晨雪 文

为确保油田电网安全平稳运行，10月 6日，中原油田供电服务中心组织开展
秋季电力设备、线路隐患大排查大整改行动，同时成立应急抢修保电突击队，对
所辖变电站、供电线路等进行无死角巡检工作。图为该中心员工进行供电线路
巡检。 曾 丽 摄

钱敏珂

“我的车子在郊区没油抛锚了，
能不能帮我送点油过来。”近日，浙江
绍兴石油新昌南岩加油站站长求钰
妃突然接到客户的电话。

客户在电话里焦急地表示，他给
保险公司打过电话，但对方却以路程
太远为理由拒绝了，万般无奈下他只
能打电话向加油站求助。

该工业园区离南岩站有 20多公
里，但客户的需求就是命令，求钰妃
让他把定位发过来并在原地等候。

当天正在下着暴雨，在安排好加
油站的工作后，求钰妃按照导航冒雨
驱车半个多小时，终于在马路边上找
到那辆抛锚的车子和在里面焦急等
待的客户。

顾不上寒暄，她让客户撑起雨伞
挡住油箱口，防止雨水进入，随后打
开油箱盖，用准备好的漏斗向里面加
注油品。终于，客户的车子顺利发动
了。

“车子突然没油，又赶上大雨天，
真是急死我了，谢谢你能这么远给我
送油过来。”客户不停地向求钰妃表
示感谢并掏出100元表示酬谢。

“师傅，这钱无论如何我都不会
收的，以后出门小心点，快去找地方
把油加满吧。”叮嘱完客户后，求钰妃
驱车赶回了加油站。

把脉问诊“唤醒”长停井
江苏油田多措并举全力推动长停井治理，效果显著，已累计增油1.8万吨

古雷石化
优化锅炉运行降耗显著

沧州石油
机出零售量超计划完成

大同石油
拓市扩销提升直分销量

宜昌石油
“爱跑98”汽油量效双升

潍坊石油
首座石化易电充电站投运

抚州石油
柴油机出零售量同比增长

扬子石化炼油结构调整项目进入工程收尾阶段

巴陵石化成功研发
自阻燃型环氧树脂新产品

物探院流体预测技术
支撑普光气田产能建设

吉林石油前9个月易捷商品销售额增长13%

驱车20公里为客户送油解困

徐博誩闻 卞亚军 杨冬平

日前，“休息”了 2年的侧真 191
井被技术人员实施工艺措施后，日产
油稳定在6吨左右，累计增油630吨。

江苏油田作为一个开采了近半个
世纪的老油田，目前已进入高含水开
发阶段，保持稳产是个具有挑战的工
作。

近年来，该油田坚定老区不老、
老井不老的理念，立足现有资源精查
细找，除了寻找新突破外，还把目光
聚集到长停井身上，多措并举让现有

“休眠井”实现再利用。2022 年至
今，已经治理 113 口长停井，累计增
油1.8万吨。

查现状，摸潜力

随着油田水驱开发状况愈加复
杂、综合含水率不断上升、井筒故障日
益增多，长期关停的油井逐年增加。

一般来说，连续停产超过 3个月的井
被称为长停井。

江苏油田现有近 600口长停井，
既是包袱，又是潜力。尽管长停井在
关井前开发效果较差，但仍有潜力可
挖。

为保障老区稳产，该油田在长停
井挖潜上下功夫，油田采油厂科研人
员组织精干力量，按片区成立攻关小
组，全面开展挖潜分析工作。分批次
对其进行滚动复查。将低液低产低效
停关的井层、高含水低产低效停关的
井层、套管损坏停关的井层进行分类，
不放弃每一口长停井的潜力。如果措
施成功，再将其成功经验应用于同类
型井中。

地质人员边研究、边实施、边调
整，2022年，停产20年的张1井通过
注气，含水率从 90%降为 50%，初期
增油 2 吨。地质人员复制其成功经
验，将周边同类型的16口井逐一“唤
醒”。

转认识，激活力

“唤醒”长停井，细化油藏研究是
基础。江苏油田以不同油藏开发矛盾
为抓手，将长停井治理与油藏综合治
理紧密结合。

2021年，黄 59-5井因套管损坏
需要“治疗”，地质人员开展效益评价
后，得出“治疗”成本高、经济效益低的
一致意见，遂将井关停。停井前，日产
油量仅为0.6吨。

近几年，重点层系的挖潜越发
艰难，科研人员坚持“在牙缝中找
肉”，将目光重新转移到了三垛组。
地质人员坚定不移对该井三垛组四
性关系进行重新认识，对比各小层
电性参数、对突变区域开展微构造
刻画、分区域分层系建立电性-含油
性图版后，突破产状固有认识，重新
界定油层电性标准。调层复产后，
该井初期日增油达 9 吨，验证了地
质人员重新制定四性关系标准的正

确性。
“黄59-5井的成功，改变了我们

对储层的认识，打开了一扇油藏之
门。”采油二厂地质研究所副主任师邹
斌说。

它的成功经验，也为整个黄珏
老区三垛组的挖潜带来新的启示，
在接下来一年内，9口类似措施井先
后焕发青春，累计增油超 4000 吨，
让“冬眠层”成为效益开发的重要力
量。

精“把脉”，挖效益

长停井治理不是“就病治病”，而
是对油藏和区块进行“全身调理”。

根据不同类型的长停井，地质人
员一一梳理出分类治井思路。他们纵
向分析油层动用潜力，查看是否能实
施卡水、调层提高产能；横向分析流场
分布，判断是否有剩余油再富集潜
力。他们还从工艺技术适用性角度评

价潜力，剖析能否应用新技术手段解
放油层、提高产能。

在王龙庄阜四段，有16口井基本
处于“冬眠状态”，背后的原因也大致
相同——稠油区块产能低，油井大部
分处于高含水状态。

采油二厂地质研究所针对这一情
况，组织开展二氧化碳吞吐先导实验，
利用二氧化碳萃取的特质，将二氧化
碳溶于稠油，有效改善稠油井低产低
效的生产现状。“我们不仅改善了原油
的流动性，还让附近油井的含水量大
幅下降。”该所油藏主任师李祥珠介
绍。此举在将稠油油藏的难动用储量
变为优质储量的同时，实现二氧化碳
的地质封存，“一箭双雕”将废气变成
了宝贝。

找油无禁区，认识无止境。如今，
江苏油田把长停井恢复与低产低效区
块治理有机结合，统筹部署，持续做好
长停井常态化治理工作，确保长停井
枯木逢春焕发新活力。

谢 勇 史翔宇

中石化产融控股有限公司下属
的中石化保险有限公司秉承依托主
业、服务主业、助力主业、兼顾效益的
经营宗旨，积极开展集团公司保险服
务，截至10月18日，境外业务保险统
筹覆盖率超90%，十年来累计向系统
内企业完成保险赔付 18.16 亿元，有
力服务保障集团公司主业发展。

发挥保险保障功能
助力国际化发展

根据集团公司境外业务保险需
求，中石化保险有限公司目前已逐步
发展形成能源建工、贸易储运、意外
健康3个专业化服务条线，打造适应
不同保险需求的专业化团队。

能源建工服务条线为集团公司
勘探开发、炼油化工及工程建设等领
域在全球超过20个国家的项目，提供
包括财产险、井控险、建工险、责任险
等保险保障及相关专业服务，保障项
目风险的有效转移。

贸易储运服务条线为集团公司全
球石油石化产品贸易、销售、仓储等业
务，提供包括货运险、仓储险、船舶险、
信用险等保险保障及相关专业服务，

确保贸易销售全流程风险受控。
意外健康服务条线为超过2万名

外派雇员，提供雇主责任、意外伤害、
疾病医疗等保险保障及相关专业服
务，消除境外员工的后顾之忧。

整合保险市场资源
提供全周期风险管理

配合集团公司国际化发展战略，
中石化保险有限公司通过整合国际
国内保险市场专业资源，搭建全球化
服务网络，与超过20个国家的百余家
保险相关专业机构建立合作关系，为
集团公司境内外业务提供全流程、全
生命周期的风险管理服务和风险转
移方案。

在投保端风险管理方面，该公司
通过有计划地组织推动风险查勘工
作，协助企业识别、评估及消除风险
隐患，助力企业提升风险管理水平；
在赔案发生的情况下，协调全供应链
所有利益相关方参与理赔处理，确保
企业及时获得足额赔付。

在再保端风险管理方面，他们定
期跟踪合作再保公司资信情况，及时
更换资信状况恶化的再保公司，确保
集团公司风险向商业再保市场的有
效转移；与国际国内排名前列的再保

公司建立长期战略合作关系，确保集
团公司整体风险转移策略的实施能
够持续获得稳定的再保支持。

境内外一体化统筹
激活未来发展新动能

2022年中石化保险有限公司划
转至中石化产融控股有限公司旗
下。在产融控股公司统筹管理下，中
石化保险有限公司积极推动境内外
保险业务协同发展，与中石化保险经
纪有限公司携手深度挖掘供应链潜
在需求，不断丰富服务手段、提升服
务质量，更好地支撑和服务好石化产
业发展。以再保方式承接境内车险
业务，实现公司境内业务的历史性突
破，为公司境内业务发展打开新局
面。同时，同步支持保险经纪公司开
展境外业务，推动实现集团公司利益
最大化。

十年砥砺奋进，十年春华秋实。
未来，中石化保险有限公司不断提升
服务主责主业、防范化解风险的能
力，助力集团公司国际化经营的高质
量发展，为打造具有强大战略支撑
力、强大民生保障力、强大精神感召
力的中国石化，建设世界一流企业作
出新的贡献。

成立十年来，中石化保险有限公司积极推进集团公司境外业务保险统筹，整合国际
国内保险市场资源，深度挖掘保险供应链价值

专业保险服务助力国际化经营高质量发展


