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王 媛 周 辉 唐玉鑫

“实施采购管理对标提升以来，
我们确定了 108 项对标提升物资品
种 目 录 ，供 应 商 数 量 压 减 比 例 达
41.9%，有效推动物资采购降本增
效。”近日，中原油田物资供应中心采
购管理专家董志峰说。今年以来，中
原油田着力规范统一采购技术标准，
压减供应商渠道，扎实推进采购管理
对标提升工作，物资采购管理水平实
现质的提升。

今年，中原油田物资供应中心与

油田相关管理部门及主要生产单位反
复对接、持续优化，制定《中原油田采
购管理对标提升工作方案》，明确各部
门的工作目标、运行机制等内容，对确
定物资品种等 9个关键工作环节、工
作标准和时间节点进行细化。在油田
范围内遴选110名技术专家，组建化
工材料、设备仪表、电气设备、安全环
保4个专家评审组，明确工作职责，为
对标提升工作提供了可靠的人力保
障。

“经专家集中评审，我们将同类供
应商数量整合、优化，供应商数量压减

比例达41.9%。”该中心采购管理室副
主任张扬说。

在工作中，他们坚持优选原则，油
田主要生产物资名优品牌占比同比提
升 20%；全面实施实力订货标准，供
应份额向名优厂商倾斜，引导供应商
从“拼价格”向“拼实力”转变。

为确保筛选的供应商群体更加优
质，该中心制订专家评审组工作运行
计划，通过“线上、线下”的方式对供应
商进行考察评审。组织油田专家共同
编制6类24套供应商考察评审标准，
保证了供应商评价的客观性、真实性

和有效性。
他们还将采购综合效能作为创造

采购价值的重要考量，强化全链条经
济分析研究，持续提升专业采购能力
和风险控制能力，推动采购业务运行
提质增效。

“我们通过统一采购技术标准，有
效集成物资需求，实现批量采购、规模
采购、战略采购，节约了物资采购资
金，生产物资也得到了较好保障。”董
志峰说。

该中心组织油田相关部门和生产
单位，对采油设备及井下工具实施采

购管理对标提升，对物资使用条件、技
术性能要求及使用效果进行集中评
价，并开展技术规格书审定、供应商现
场考察等工作。

紧扣采购价值创造和采购经济
效益提升，对重大工程项目物资、关
键装置和长周期采购物资，积极开展
国产化替代和绿色采购，防范“卡脖
子”风险，实现采购价值增值。在中
原储气库群建设中，原计划进口的高
压紧急切断阀，通过实施国产名优厂
家替代，与投资概算相比，节约采购
资金近55%。

本报记者 王维东
通讯员 王 刚

今年以来，胜利油田打破区域界
限，建立统一的侧钻井市场，让承包商
同台竞技，不断提高技术和管理水平，
助力侧钻井提质提速和技术进步。

侧钻井技术是在停产或废弃油井
井筒通过开窗侧钻，建立新采油通道
的工艺。“利用老井实施侧钻，可大幅

降低钻井工程和地面建设费用，实现
老油田剩余资源的高效动用。”胜利油
田工程技术管理中心陈建鹏说。

胜利油田东部油区侧钻井市场共
有 24 家承包商 61 支队伍。一直以
来，侧钻井由各开发单位自主招标选
商实施，久而久之，一些承包商和开发
单位形成了相对固定的合作关系。“各
开发单位侧钻井工作量不均衡、各区
域地质特点和工程技术需求也不相

同。原有运行模式下，部分优质队伍
工作量难以保证，而且市场较为固定，
容易形成区域保护，难以形成有效竞
争，束缚了胜利油田侧钻井技术的持
续进步。”陈建鹏介绍。

为打破侧钻井各据一方的小市
场，建立竞争开放的大市场，胜利油田
每半年按照队伍人员设备配备能力、
施工业绩、关键岗位业务素质三个方
面的考核评价结果，对侧钻队伍进行

排序定级；同时实施优价机制，在队伍
评级的基础上，价低者优先选井，充分
调动承包商创先争优积极性、促进侧
钻井降本提效。目前通过市场运行管
理平台统一选择井位35口，费用较定
额下降11%至25%。

市场区域被打破，某实业有限责
任公司负责人看到了机会：“多年苦
心经营的固定市场，可能被竞争对手
拿走，但是市场空间大了，我们也可

以在全油田施展拳脚。激烈竞争下，
只有提高自身的核心竞争力，才是立
于不败之地的根本。”该公司有 6台
修井机，包括 2台电动修井机和 4台
柴油修井机。他计划，一方面对传统
高能耗的柴油修井机尽快进行电动
化升级改造，另一方面通过精益化管
理，进一步提高队伍施工能力，打造
低成本核心竞争力，争取更多优质市
场份额。

本报讯 3月 31日，由中国行业报协
会主办的第五届中国行业媒体融合发
展高峰论坛在京举办，对2022年度行业
报协会组织的奖项案例进行总结表
彰。首届中国行业媒体融合发展创新
案例奖项中，中国石化报社作品《油然
而生——从一滴油开启自然资源文化
的重新认知》获内容作品类创新案例；

“构建中国石化报社新媒体一体化传播
平台”获技术应用类提名案例；一人获
融媒体平台先进联络员称号。

（刘锦妍）

本报讯 一季度，胜利石油工程西南
分公司总进尺突破3万米，与去年同期
相比多进尺约 5000 米，创近年来同期
最好纪录。

该公司推行技术专家包井，每天召
开“线上技术碰头会”，实施“一井一
策、一段一策”，确定井队单日进尺目
标，分析各井地层地质特征，研判风险，
减少停待和疑难杂症处置时间，平均机
械钻速同比提高近一倍。一季度，该公
司在国家级页岩油示范区丰页1-4HF、
1-6HF井的施工中，创日进尺、三开旋
导一趟钻、三开机械钻速等3项纪录。

（明 华 邓小荣 崔继光）

本报讯 近期，江汉油田清河采油厂
M138-35-X7井通过新技术高轮次热
采，获得日增油8.8吨的高产佳绩。

针对八面河油田稠油油藏高轮次
吞吐后期的矛盾，该厂与油田工程院合
作，持续对高轮次热采井加强攻关，创
新开展“氮气增能、氮气调剖、氮气压水
锥 和 控 制 边 水 ”等 复 合 工 艺 ，优 选
M138-35-X7井开展第 12轮热采，通
过加入高温起泡剂、注氮气、注蒸汽，堵
住大孔道，扩大蒸汽波及范围，收到良
好的热采效果。此项新技术实现突破，
进一步满足了后期热采需求，扩大热采
选井范围，提高稠油油藏剩余油挖潜能
力，为今后热采开发提供了新的思路。

（陈 辉 梁允东）

本报讯 广东广州石油围绕客户需
求，制订营销计划，开展易捷便利店加油
换购活动。一季度，水饮料换购量46万
箱，带动水饮料销量同比增长93%，销售
规模在省公司排名第一。

易捷便利店开展加油换购活动，客
户加油满一定金额后，可以优惠价换购
水饮料。该公司对换购量、换购率等指
标进行排名考核，将销售目标分解到门
店和个人，对各门店兑换情况和库存情
况进行分析，确保商品库存充裕不脱
销。优化排班，增设人员，引导客户兑
换消费，提升客户换购率。在便利店黄
金通道等醒目位置陈列活动水饮，吸引
客户参与活动。 （庞 玉）

本报讯 一季度，广西玉林石油成品
油销量同比增长 16.2%，为近 3年同期
最好业绩。

该公司紧抓旺季商机，在节假日期
间，优化各站排班，在繁忙站点设置机
动班，在加油高峰期提升车辆通过率。
开展加满率竞赛活动，下发电子优惠
券，热情引导客户多加油多消费，车辆
加满率大幅提升。在集市、小区门口、
大型企业等摆摊设点，积极推介“易捷
加油”APP，开发更多新客户。一季度，
该 公 司 新 增 用 油 客 户 3000 多 家 。

（吕政华 袁远升）

单旭泽 唐立国 赵瑞刚

“TK628CH 井上的色谱仪发
生故障，项目部的仪器工程师都上
井带班去了，你看能不能帮忙解决
一下？”

深夜，经纬公司西南测控新疆
分公司党支部书记唐立国接到了
华北测控公司轮台项目部经理杜
道勇的求援电话。

原来，华北测控公司轮台项目部
HB-LJ077录井队正在TK628CH
井施工，已经钻进目的层，需要通过
气相色谱仪分析该井段有无油气，第
二天还要接受甲方的钻开油气层验
收工作。可在这个节骨眼上，气相色
谱仪却“罢工”了，如果不马上解决，
会耽误钻井施工进度。

“我们的仪修工程师刘福文

在，他去准行。”时间已接近凌晨，
但想到兄弟单位的紧急情况，唐立
国爽快地答应下来。他敲开刘福
文的宿舍门，道明事情原委。

“没问题，我马上出发。”正要
睡觉的刘福文迅速穿好红工装，
前往工房把维修工具包背上，并
带了一台完好的备用色谱仪。他
准备了两套方案，一是排查故障，
尽力维修；二是如果故障较麻烦，
就先更换仪器。既然去了，就必
须快速帮助兄弟录井队把问题解
决了。

零时 30分，刘福文将工具和
色谱仪装上车，就从轮台基地出发
了。一束雪亮的灯光刺破黑夜，行
进在颠簸的戈壁井场路上。

2时20分，车子到达井场。录
井队长宋建良欣喜地迎上前，和刘

福文一起带着设备直奔录井房。
刘福文将设备架上的色谱仪拆卸
开后，开始排查故障原因，在众多
的元器件中寻找蛛丝马迹。

“找到了，故障点在组分离子
线这里。”经过近两个小时的排查，
刘福文终于找到了症结所在。他
迅速清除故障点，重新启动色谱
仪。色谱仪恢复正常了，大家都松
了一口气。

“幸亏有你。”宋建良感激地握
着刘福文的手，“否则明天可要耽
误施工了。”

本报讯 日前，由石油工程建设公
司河南油建承建的西气东输三线工程
中段中卫—枣阳段蛟龙山定向钻顺利
开工。

西气东输三线工程是继西气东
输一线、二线工程之后，又一项国家
级重点工程，气源地为中亚国家和
我国西部地区，建成后将连通国家
骨干天然气管网，推动天然气市场
辐射至长三角、珠三角、环渤海和川
渝地区。此次开工的蛟龙山定向钻
位于宁夏固原市彭阳县，是西气东

输三线中段中卫—枣阳段工程中的
唯一山体定向钻，对项目整体建设
具有节点性意义。

中标项目后，河南油建高度重视，
精心部署，抽调经验丰富的人员组建
施工项目部。在开工准备阶段，精心
编制施工方案，加大协调和资金统筹
力度，认真落实安全技术交底工作，保
证现场施工人员准确掌握施工内容和
技术要点。加强与业主、监理单位的
沟通协调，确保工程按照节点计划顺
利开工。 （张艳钗 王 壮）

本报讯 近日，济南炼化催化烟气
脱硫污水除盐项目投用。该项目是集
团公司炼化企业中首套采用高盐水零
排放分盐技术的项目，对实现高含盐
废水资源化利用有借鉴意义。

济南炼化重油催化裂化装置烟气
脱硫脱硝过程中产生的废水含盐量较
高，排入污水处理场后对污水外排全
盐量影响较大，需要增加脱盐处理设
施。经过多种方案比选，济南炼化率

先采用机械压缩蒸发结晶 MVR 技
术，通过适度预处理、充分减量化、高
效深度浓缩、强制循环结晶等流程，实
现了降低废水含盐量、分制高纯度结
晶盐、回收利用产品水的目标。经标
定，污水处理场总排污水含盐量满足
地方政府全盐量排放限值要求，装置
产出的净水用作循环水场补水、废水
回收率达98%，同时还可产出高品质
硫酸钠产品。 （孙丽颜）

本报讯 3月 25日，石家庄炼化设
备完整性管理体系接受集团公司体系
验收评审组检查评审，认定符合标准，
通过验收。

设备完整性管理体系包括组织机
构建设、管理体系建设、专业与技术管
理、信息系统建设四个方面，可基本实
现设备完整性管理的信息化，保证与
企业一体化体系的融合，投入后将完

善设备基层管理规范标准，深度融合
HSE管理体系，实现全要素管理规范
可控，推动设备管理水平迈上新台
阶。

石家庄炼化高度重视该管理体系
建设，成立4个层级专业团队，发布体
系手册和管理办法，修订43项管理细
则，编制技术工具集成应用方案，实现
管理落地。 （王叶敏 王 猛）

本报讯 近日，福建石油成功完成
加油卡系统6亿余条历史数据迁移，
开通验证105项核心功能，顺利完成
新加油卡系统的切换上线任务。

据悉，新加油卡系统通过与阿里
云合作，采用数据+平台+应用的架构

设计理念，在数据存储、风险防控、卡
片管理等方面优化提升，有效实现信
息系统主数据、营销管理、业务审批、
差异处理的标准化。该系统在运行
效率大幅提升的基础上，可有效强化
运维保障工作。

为更好地提升客户体验，福建石
油实现加油卡自助圈存，同时通过与

“易捷加油”APP系统同步绑定，为客
户提供无卡支付渠道，完善加油卡明
折明扣、实时返利等多元化营销功
能。 （林长青 官晓燕）

安徽石油利用闲置资源，搭平台、建机制，在加油站打造 10 个汽车展厅，推出售车+加能+购物+维保+置换一站式服
务，一季度销售额同比大幅增长。图为近日合肥石油潜口路综合加能站员工向客户推介新车。 孙德荣 摄

3 月以来，扬子石化聚焦降低运行管理成本，诊断现场低效运行问题，优化
乙烯裂解炉运行，攻克 EVA 装置在线切换难题，减少能耗物耗。图为 EVA 装置
员工在现场查找问题。 达 军 摄

建立开放市场，调动承包商创先争优积极性，促进侧钻井降本提效

胜利油田构建侧钻井招标运营大市场

优化整合供应商渠道，推进采购管理对标提升工作，推动物资采购降本增效

中原油田规范物资统一采购技术标准

中国石化报社作品和个人
获行业报协会表彰

胜利工程西南分公司
一季度总进尺创新高

江汉清河采油厂应用
热采技术增油效果显著

广州石油开展
加油换购活动创效显著

玉林石油
成品油销量同比显著增长

本报讯 3 月 25 日，河北沧州石
油向 135 座库站统一发放了“问题
直通车”二维码磁力贴，员工可通
过手机扫描二维码，直接向公司反
映生产经营中存在的问题。目前，

已 收 集 整 改 问 题 48 条 ，整 改 率
100%。

沧州石油每日将反映的问题按
种类进行划分整理，交由责任部门
与库站对接解决，重要问题提交班

子会研究，落实督办机制，确定问题
解决方案和期限，有效助力解决基
层在经营管理、库站安全等方面存
在的问题。

（张 洁）

西气东输三线工程
蛟龙山定向钻开工

济南炼化催化烟气
脱硫污水除盐项目投用

石家庄炼化设备
完整性管理体系通过验收

深夜仪器故障，“兄弟”火速支援

福建石油加油卡新系统成功上线

沧州石油问诊基层解决生产经营难题

安徽石油推出一站式售车服务


