
日前，炼化工程集团五建
公司承建的沙特哈拉德天然
气压缩处理项目 WQGCP 区
域核心设备——两台大型压
缩机一次吊装成功。

作为项目所有装置的“心
脏”，此次吊装的压缩机单台
重量达 168 吨，是该区域最重
的大型动设备。为确保压缩
机顺利吊装就位，该项目部协
同起运公司讨论制定吊装方
案，克服设备水平控制难、吊
装空间狭小、设备体积过大重
量过重等困难，严格按照既定
方案，安全完成吊装作业。截
至目前，该区域主体设备安装
基本完成，以压缩机为核心的
周边管道和电仪工作正有序
推进。

吕司鹏 李进学 摄影报道

五建沙特哈拉德项目五建沙特哈拉德项目
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域外拾贝
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●王 鹏 郭万江

“NB918井深162米”“NB936井
深161米”，8月1日，当经纬公司中原测
控公司SINOPEC511、SINOPEC510
国际综合队队长刘佳和王杰先后在
工作群里汇报生产动态时，主管境外
工作的公司副经理不由得笑了：“这
兄弟俩还是跟以前一样，干啥都喜欢
较劲，你追我赶不分伯仲。”

从同窗到同事，一起成长

“大1个月也是兄长。”论起年龄
时，刘佳认真又骄傲地说。一高一
矮、一胖一瘦的两个人，形成了鲜明
对比。

这对兄弟2009年从长江大学毕
业参加工作后，2010年又一起受公
司委派进入哈萨克斯坦市场，转眼间
已并肩作战了 13个年头。13年间，
两人从23岁的小伙子成长为36岁的
青壮年，从操作员成长为国际综合队
队长和项目副经理兼综合队队长，彼
此间结下了同学加战友的深厚情谊。

“刚到哈国时，工作环境和生活
条件比较艰苦。我们挤在一个小房
间里睡，说起来，我俩比和自己媳妇
在一起的时间都长。”和憨厚的刘佳
比起来，个高清瘦的王杰性格明显活
泼开朗许多。

境外项目标准要求高、施工任务
繁重，为早日适应国际施工需求，两
人铆足了劲，一切从零做起，向身边
师傅虚心请教，日常生活上互相照

顾、工作上彼此鼓励鞭策，就连夜里
躺在高低床上还提问对答，利用一切
时间学习专业英语和业务知识，综合
能力得到快速提升。

半年后，两个人体重轻了十来
斤，脸蛋晒得黝黑，但却技能大增，能
游刃有余地担负起 1支录井队的全
面管理工作。

追求优质高效，实现效益最大化

“我们始终坚持以高质量产品赢
得甲方信任，努力创造最大的社会效
益和经济效益。”回想起过往经历，刘
佳感慨。

近几年，境外项目受油价、地缘
政治等多种因素影响，反复经历从低
谷到高峰的波折。尤其是2020年以
来的新冠肺炎疫情，对生产经营造成
了极大冲击。

在此情况下，他们积极配合公司
与国勘公司、加拿大佛肯公司等甲方
保持联系，密切关注勘探开发部署，
广泛收集市场信息。凭借往年优秀
的质量信誉，继去年哈国项目签订
23口井的录井合同后，今年又顺利
签订北布扎奇油田 50 口井施工任
务，从逆境中杀出重围。

“熬过了最困难的日子，深切感受
到天上不会掉馅饼，一切都要靠自身
努力去争取。”工作量有了，他们又将
目光盯在了培育新的经济增长点上。

录井数据远程实时传输技术在
哈萨克斯坦KKM项目成功运用过，
方便甲方的同时也为公司挣得了利

润。于是，他们利用参加各种会议的
机会，积极向其他甲方介绍推荐，在
公司的大力支持下，先后获得中国石
油和加拿大佛肯公司在哈国项目的
实时传输任务。

一直以来，钻井队的井场视频监控
系统缺少专业人员维护，经常出现视频
监控不能正常工作的状况。两兄弟发
现后，发挥录井专业在参数采集监控等
方面的技术优势，主动与钻井队协商并
达成协议，视频监控系统产权仍归钻井
队所有，但安装、调试、维护由录井人员
负责，结算相应技术服务费用。

远程数据传输和井场视频监控
这两项业务，虽然增加了工作强度，
但每年为公司多创产值。“这可都是
真金白银！”公司负责人为他们竖起
大拇指。

站在新起跑线，是战友又是对手

由于工作业绩突出，他们先后获
得了劳动模范或先进工作者等荣誉
称号。

“在国外，我们每个人都代表着
中国石化形象、中国形象。”他们深感
自己责任重大，在各项工作中积极发
挥先锋模范作用，“比一比，赛一赛”，
看谁带的队伍更强更棒。

今年北布扎奇油田50口井的录
井任务，两支小队将分别承担一半。
时间紧、任务重，比什么？比施工质
量，比成本效益，比安全生产。

于是，两支队伍明里暗里较着
劲，每日都盯着对方的进尺、资料录

取等情况。“最好的战友就是最好的
对手。只有相互既竞争又合作，才会
有前进的动力，才能不断取得新进
步。”他们深有感触。

在疫情防控上，作为队伍负责
人，他们始终保持最严格的防控措
施，加强雇员管理和疫情防控培训，
转变雇员防疫观念，增强防护意识，
实现雇员疫苗接种率100%；在安全
上，强化雨季八防和冬防保温工作，
密切关注当地异常天气变化，做好隐
患排查和预警报警，对雇员进行
HSSE教育培训，增强其安全意识和
安全技能，强调搬迁、安装和录井作
业中的风险，特殊工况结合实际情况
做JSA（工作安全）分析，保障了生产
安全顺利进行。

在他们共同努力下，今年公司推
动用工当地化也取得了新突破。他
们各自新培养了一名哈萨克斯坦籍
现场录井队队长，在KOA项目实现
雇员单独带队并顺利完成录井工
作。这不仅解决了中方人员紧张问
题，而且为更广泛地推行用工当地
化、节约成本支出积累了经验。

“安全是前提，中心目标是产值
效益。目前，我们在抓好施工生产的
同时，正在积极向甲方推介水平井三
维地质导向技术。若取得成功，有望
再增加一份经营收入。”展望前景，刘
佳和王杰这对共同奋战了 13 年的

“双子星”满怀信心。

经纬中原测控公司的刘佳和王杰，大学毕业后由同窗成为同事，两人在哈萨克斯坦并肩作战13年，
彼此鼓励鞭策，从操作员成长为国际综合队队长和区块负责人，结下了同学加战友的深厚情谊

闪耀在异国的“双子星”

七年争议一朝解
●张巧莹

近日，在中国石化工程造价公司
（工程定额管理站）主持召开的“炼化
工程集团哈萨克斯坦项目结算争议对
接会”上，炼化工程集团哈萨克斯坦分
公司和某防腐保温专业公司代表做了
最后陈述。至此，这场历时7年、涉及
9个问题 200多万美元的工程造价争
议尘埃落定。

“本次争议解决对于阿特劳PX项
目结算起到了极大的推进作用。”炼化
工程集团哈萨克斯坦分公司商务负责
人说。

2013年，炼化工程集团哈萨克斯
坦分公司承接了阿特劳PX项目，某防
腐保温专业公司作为第三方，负责该
项目的防腐工作。这本是一场双赢的
商业合作，但在完工结算时，双方对合
同内的表述有着不同的理解，因涉及
金额较大，双方多次协商无法达成一
致意见，导致这个争议一拖就是7年。
最后，双方邀请在工程造价领域具有
权威性的造价公司作为第三方介入。

2021年10月，造价公司接手该工
程造价争议鉴定业务。该公司克服争
议持续时间长、头绪多、收集鉴定材料
难度大等困难，通过组织三方对接、听
取争议双方阐述、深入现场调研实际
情况等方式，深入研究招投标、合同法
律法规，收集证据、查阅资料，历经8轮
磋商，最终在争议双方的积极配合下，
经过近10个月的努力，对争议各个问
题进行了公平、公正的鉴定并作出鉴
定结论，争议双方最终达成一致意见。

“不少项目在项目结算阶段都存
在争议，我们开展工程造价争议鉴定
业务，为解决工程造价争议问题搭建
了平台。”造价公司总经理刘学民说。

应急演练不懈怠
●王安东 陈 强 蒋 振

“报告，有‘人’在罐里晕倒了！”随
着对讲机里泥浆工汇报，胜利石油工
程科威特项目部SP281钻井队高温中
暑救援应急演练拉开序幕。

“泥浆人员持续监控罐内空气情
况”“救援一组立即前往罐面做准备”

“救援二组跟医生一起取担架待命”“应
急车罐区就位”……平台经理黄凯的一
串指令短促有力，现场人员立即行动。

由于“受伤员工”所处空间狭小，
应急队员在做好自我保护的前提下，
紧密配合，将该“员工”顺利救出。经
现场医生初步诊断处理后，伤员被紧
急送往医院救治。

“嘟、嘟、嘟”，三声清脆的短笛响起，
演练结束。现场观摩演练的科威特国家
石油公司安全监督哈克姆点评道：
SP281队演习贴近实际，现场人员组织
有序，展现出很好的安全应急处理能力。

通过演练，该队优化了队伍处置
突发事件的流程规范，检验了各岗位
日常训练成果，为井队长周期安全平
稳运行奠定了基础。

l o b a l P e t r o c h e m i c a l W e e k l y8 2022年8月19日

海外经营● ●

环球周刊

异域来风
Global Petrochemical Weekly

跨国拓市
Global Petrochemical Weekly

●社址：北京市朝阳区吉市口路 9号 ●邮 编：100020 ●电 话：□总编室：59963392 □ 报刊发行：59963206 ●广告经营许可证：京东工商广字 0239号 ●印 刷：工人日报社印刷厂 ●报 价：□每月 16.50元 □零售每份 0.80元

□责任编辑:张 炅 □电话:59964338 □邮箱:zhjiong@sinopec.com □审校:史雅莉 □版式设计:侯燕明

美美的冰镇西瓜
●王泽南/口述 杨红苏 李小强/整理

我叫王泽南，是中原石油工程沙特
公司生产运行科安全监管人员。7月底
的一天，SINO-11队正在进行钻机搬迁。

临近中午，天气越来越热，气温达到
45摄氏度，地表温度更是达到近60摄氏
度。戴着面罩，我也能感到太阳灼烧着
皮肤。

场地上的设备已被太阳晒得烫手，
即使戴着防护手套，摸到设备也会有一
阵阵灼热感，现场作业人员的口罩已湿
透，几乎无法呼吸。

在搬迁现场进行安全巡查的 3个多
小时中，我已喝了3瓶水，却依然觉得口
渴，不得不又拿起一瓶水，准备滋润一下
干渴的喉咙。

“兄弟们，停一下，过来吃块冰镇西
瓜消消暑。”突然，营房经理在不远处冲
我吆喝。

这可真是炎热中送清凉！我将喝了
一半的水瓶装在兜里，向他走去，拿起一
块西瓜，冰凉冰凉的，咬了一大口，果然
舒服极了，整个人都清爽了很多。

为了让大家吃到冰凉的西瓜，营房
经理安排厨师提前切好西瓜，特意在冰
柜里冷藏了两个小时才送过来，保证了
大家吃到嘴里的时候，西瓜还是冰的。

很快大家都聚拢过来，开心地吃起
了西瓜，“还是又甜又冰凉的西瓜解渴
呀！”大家七嘴八舌地议论着。

“兄弟们，这边还有绿豆汤、淡盐水
和冰块，谁需要就过来拿。”营房经理说。

国勘哈萨克斯坦公司
与中油国事签署战略协议

本报讯 记者徐 健 通讯员柳文启报道：
日前，国勘哈萨克斯坦公司与中国石油国际
事业哈萨克斯坦公司签署战略合作协议。

该协议签署后，国勘哈萨克斯坦公司和
中油国事将在多方面开展合作。中油国事将
稳定采购国勘哈萨克斯坦公司原油、天然气
和轻烃等产品；结合中油国事CPC管道出口
经验，双方将合作外销原油；国勘哈萨克斯坦
公司将优先采购中油国事成品油。

经纬华北测控公司
IDS参数仪获业主好评

本报讯 近日，经纬公司华北测控公司接
连收到沙特市场各钻井公司对IDS参数仪使
用的良好反馈。自进入沙特市场以来，IDS
参数仪实时数据远传流畅、及时且准确，为保
障钻井高效安全施工发挥了重要作用，获业
主沙特阿美和国际石油工程沙特分公司认
可。

IDS参数仪是华北测控研发的集成钻井
参数设备，能够为钻井提供实时监控和异常
预警，甲方依据现场监控和实时远传数据，可
随时指导钻井施工。2020年，沙特阿美对原
有钻井参数仪数据的实时远传性能提出更高
要求，华北测控沙特项目部捕捉到市场信息，
与设备研发部门紧密配合，改进设备，率先达
到甲方要求。通过与沙特阿美和各钻井公司
的多次沟通推介，华北测控顺利拿下15部钻
机的钻井参数仪升级改造合同。

2021年初，沙特阿美经历大规模数据远
传实战考验。受疫情影响，人员轮换不能正
常进行，华北测控在人员严重不足的情况下，
组织技术骨干连续施工，利用各钻井队搬迁
间歇，按时完成所有设备升级改造。在设备
调试磨合阶段，国内仪表研发制造人员24小
时在线，及时解决技术问题。目前，华北石油
工程、西南石油工程在沙特所有钻机均使用
IDS参数仪。 （李 伟 赵天资）

日前，为保障一线员工身心健康，保证井
队安全生产，国际石油工程积极开展为员工
送清凉活动。

国工厄瓜多尔子公司及时更换营房净水
器、空调等设施，为井队员工送来饮料、水果
等防暑降温物资，要求基层队负责人关注员
工身心健康，努力为员工创造良好的工作和
生活条件，获得一线员工好评。

国工科威特分公司则成立“夏日送清凉”
小组，到井队检查防暑降温措施，查看饮品供
应情况，查验现场防暑降温设施。图为科威
特分公司员工在营房吃西瓜解暑。

姜军伟 陈 诚 高 风 摄影报道

●华春哲 高 风 肖 瑞 郑子月

8月 15日，中央电视台阿拉伯语
频道全球首播《对话》栏目对国际石
油工程公司总经理张从邦进行了采
访。中央电视台阿拉伯语频道是面
向国内及全球 22个阿拉伯国家观众
的国际频道。

在此次《对话》栏目中，节目主持
人就国工公司发展历程、海外竞争优
势、中国制造、绿色发展、跨文化交流
与履行所在国社会责任等主题对该
公司总经理张从邦进行了专访。

主持人：首先，能否请您介绍一下
公司近年来在海外开展业务的情况？

张从邦：中国石化石油工程现有
近 200支队伍、1.5 万人在全球 30多
个国家开展业务，稳固形成了中东、非
洲、美洲、中亚四大区域市场。作为较
早“走向全球”的中国石油企业，中国
石化石油工程队伍以良好的施工效率
和安全业绩赢得了效益、口碑，获得了
所在国政府和业主的认可。

主持人：与西方发达国家的同类
企业相比，您觉得贵公司具有哪些竞
争优势？

张从邦：我们中国石化作为国家
名片和“走出去”的排头兵，靠管理创

新、靠技术实力、靠优质服务，赢得了
外国企业的尊重、口碑，并取得了良
好的经营业绩，我认为优势主要源于
4个方面：

一是中国石化石油工程队伍都
是以整编制的队伍走出国门。

二是中国石化石油工程队伍善
于学习。

三是中国石化石油工程队伍善
于创新。

四是中国石化石油工程队伍重
视合作共赢。

中国石化作为国有特大型骨干
能源化工企业，必须胸怀“两个大
局”、心系“国之大者”, 肩负起“大船
拉小船”的责任，积极带动产业链上
下游企业在海外实现协同发展，担当

“一带一路”建设的重要力量。

主持人：在您从事海外石油工程
的过程中，可以说见证了许多中国制
造商发展进步的历程，也接触到许多
中国高科技的实际运用。能否给我们
讲一讲您是如何理解“中国制造”的？

张从邦：一是推动中国制造。此
前中东市场一直青睐欧美制造的石
油装备，对“中国制造”的认可度不
高。我们的队伍进入中东市场后，中
东企业主动与中国厂家联系，了解设
备的技术优势，从试用、小批量引进
到大批次配备。近年来，仅科威特市
场先后引进国产封井器、顶驱、丛式

井钻机等各类国产设备超过 60亿元
人民币，设备配套国产化接近100%。

二是因地制宜搞研发。以我们在
中东市场的石油装备为例，为了进一
步提高油气开发效率，在特定区域，业
主需要采用近距离网状或直线状多井
口丛式井钻井作业模式。为此，我们
在原有钻机的基础上大幅降低了钻机
拆装移运时间，大幅提升生产时效和
作业效率。目前，在中东市场，唯有我
们一家掌握这项装备技术。

主持人：近年来，国家在重视经济
发展的同时，越来越重视环境保护，与
环保相关的科技也在不断发展。贵公
司在海外进行工程建设的时候，在环
境保护方面做了哪些努力？

张从邦：为满足甲方要求，我们
主要采取了减少占地、减少颜色冲
击、减少灯光污染、减低噪声、防止尾
气污染、实现零排放等具体措施。例
如，在设备搬迁安装过程中，坚决杜
绝搬家运输车辆对植被的破坏，坚决
避免对骆驼等动物造成任何伤害；在
钻井生产中，及时清运“三废”，积极
推广使用泥浆不落地装置，最大程度
减少工业废液对环境的影响；在日常
生活中，安装使用环保厕所，生活营
地污水、生活垃圾严格按规定处置。

主持人：在中方工作人员与当地

人紧密合作的过程中，您有过哪些跨
文化交流经验？您在海外管理工程
项目时，是否也会有意识地为所在国
的社会福利做一些力所能及的贡献？

张从邦：我们一直秉承“拓一方
市场，交一方朋友”的理念，我与很多
甲方公司高层人员不仅成了工作中
的合作伙伴，更成了生活上的朋友。
有些业主朋友还会在假期把我请到
他们家里做客，介绍他们的妻子、孩
子和我认识，这在阿拉伯世界的文化
习俗中，代表着对我有极大的信任。
在跨文化交流方面，我们和外国朋友
分享中国美食，如包子、饺子、卤鸡爪
等，极大增进了我们与国外合作伙伴
之间的友谊。

另外就是社会责任方面。公司
始终积极履行企业在当地的社会责
任，获得了所在国政府、业主、合作伙
伴，以及主流媒体的广泛认可。如在
沙特培训中心举办各类培训班 1000
多期，培训员工10万人次，为沙特培

养了一批又一批成熟的技术人才；
2020年境外疫情发生期间，公司在沙
特、科威特、厄瓜多尔、阿尔及利亚等
境外机构购买口罩等价值100万元人
民币的防疫物资，与业主携手共克时
艰；公司还积极参加如沙特云开放
日、丝路书屋建设、捐助沙特达曼市
女子交警检查站等多样化的所在国
社会活动，进一步提升了中国石化品
牌形象的亲和力。

接下来，公司将进一步履行企业
社会责任，让每一位外籍员工都成为

“一带一路”的受益者，让每一次社会
公益活动都成为“一带一路”的铺路
石，让每一项民生工程都成为“一带
一路”的纪念碑。我相信中国企业与
阿拉伯国家企业之间的合作，将会伴
随着中阿友谊不断走深、走实、走强，
造福中阿人民乃至世界人民。
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