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7月，墨西哥石油能源展会现场，
在精心布置的中国石化展览区内，胜
利石油工程公司墨西哥项目部经理刘
永松正结合图册、展板，熟练地用西班
牙语向国际知名油服企业和石油装备
采购商推介“胜利天工”高性能 PDC
钻头、管柱自动化装置等特色产品技
术，吸引了 2000 多人次前来参观咨
询，共开展业务技术交流120次，达成
合作意向8项。

“胜利天工”是胜利石油工程发挥
产学研用一体化优势，整合23类 100
项特色技术和 53类 109项特色产品
打造的品牌。这是“胜利天工”技术产
品首次在拉美地区知名石油能源展会
上亮相。

一次拼出来的机会

“一个成功品牌的背后既有日复
一日的积累，也有关键时刻的勇敢亮
剑。”刘永松在回顾“胜利天工”钻头投
标过程时说。

今年初，在得知甲方 DS公司准
备对钻头服务进行招标时，刘永松立
即与国内投标团队取得联系，在充分
分析项目井型、地层特点和钻机情况
后，优选“胜利天工”五刀翼PDC钻头
参与投标。

参加海外项目投标要与贝克休斯
等老牌钻头品牌竞争，“胜利天工”钻
头凭借自身在钻头寿命、耐磨性、机械
钻速等方面的优良性能，和技术、商
务、报价等方面的优势，顺利进入最后
授标阶段。

可是谁也没有想到，最后的授标
谈判却风云突变。甲方突然向各家参
与投标的公司提出“钻头服务在原报
价 不 变 基 础 上 ，机 械 钻 速 再 提 高
15%，使用寿命再延长10%”的要求，
并要求现场作出承诺。

参会的刘永松立即将相关要求发
回，万里之外，守在电脑前的国内技术
支持团队立即对甲方新要求进行评
估，并第一时间将评估后的肯定结论
回复给现场。在其他承包商纷纷摇头
时，刘永松站起来掷地有声地说：“我
们可以！”

看到甲方有些迟疑，刘永松说：
“我们的钻机已在墨西哥为项目服务
了 14年，前后完成施工 200余口井，
没有出现过一次责任事故，也没有给
甲方造成过任何损失，我以项目部业
绩担保，中国的产品，在中国人手里，
一定可以有最完美的表现。”

会议室里安静下来。最后，甲方
DS公司总经理戈麦森先生一锤定音：

“刘，我们相信你，给你这次机会，可是
你们也要明白，一旦失败，你们整个项
目都会声誉扫地，难以再在墨西哥市
场立足”。

一场品牌正名之战

“捧着它，我就像捧着整个公司的
希望。”刘永松回忆起“胜利天工”品牌
钻头首次下钻时的心情。随着钻头缓
缓下入井中，一场品牌正名之战正式
打响。

为保证钻头顺利钻进，刘永松带
领现场技术小组，提前制定了周密的
方案，“我们确定了上部松软地层扩眼
保径、中部泥岩段地层快速钻进、下部

水平段储层保证机械转速的同时确保
井眼稳定的技术思路。”

他和队上的技术骨干轮流排班，
24小时守在司钻操作台旁，按照既定
技术思路，与外籍司钻及时沟通，根据
地层岩性、钻时变化，调整钻进过程中
的各类参数，确保钻头高效钻进。

“胜利天工”钻头充分发挥了性能
稳定的优势，在直井段、造斜段、水平
段都保持了较高的机械转速，不论是
泥岩地层，还是裂缝发育的灰岩地层，
全部“手到擒来”。

针对项目施工水平井造斜点浅、
造斜曲率大，造成钻压不稳、影响钻进
速度的技术难点，技术人员对钻头进
行优化设计，使切齿有效切入地层，在
保证机械转速的同时，实现了造斜井
段钻压、扭矩的平稳输出。1000米左
右的水平井，全部一趟钻完井，每个钻
头足以应对 5口井以上的连续施工，
区块内水平井钻井周期和建井周期平
均节约了12%和8%。

“非常好！后续服务我们会优先
考虑使用‘胜利天工’产品。”戈麦森
说。

首批产品走向国际市场

除了钻头在墨西哥市场一炮而
红，“胜利天工”的自动猫道、钻井液制
剂也在沙特、科威特、孟加拉国等海外
项目中应用，成为首批走向国际市场
的“胜利天工”产品。

在品牌创立之初，胜利石油工程
公司就定下了“站稳内部市场，拓展国
内市场，挺进海外市场”的发展思路，
积极推进品牌出海，参与海外市场竞
争，树立国际品牌形象。

该公司海外施工单位发挥“桥头
堡”作用，密切与产品设计和生产单位
配合，在海外成熟市场大力推介“胜利
天工”产品，助力开拓海外市场。同
时，该公司利用完善的商贸物流体系，
多方拓展国际代理商，积极寻求与国
内知名油服装备企业合作，共同开发
国际市场。

“胜利天工”品牌出海走向国际
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胜利石油工程发挥产学研用一体化优势，整合23类100项特色技术和53类109项特色产品，打造“胜利天工”

品牌，钻头在墨西哥市场一炮而红，自动猫道、钻井液制剂也在沙特、科威特、孟加拉国等海外项目中应用

为进一步加强井队安全生产管
理，近日，中原石油工程公司科威特
项目部组织开展消防演练。其中，
SINOPEC923 钻井队按照消防演练
应急预案，成立了演练小组，明确演
练人员职责要求、分工和演练流程。
此次消防演练分为 3 个环节：一是模
拟火灾发生，井队员工迅速集结响
应；二是各小组按照职责分工进行火
灾处置及现场处置；三是消防演练结
束讲评。

图为消防演练现场。
刘建柱 魏园军 摄影报道

中原石油工程科威特项目部中原石油工程科威特项目部
开展消防演练开展消防演练

●吕 敏 赵 娜

今年上半年，江汉石油工程国际
合作公司海外项目运行总体平稳，新
签合同额同比大幅增长，营业收入和
利润持续较快增长，顺利实现生产经
营目标。

该公司持续加快海外业务规模
扩张，多渠道巩固、推动国际业务发
展。积极跟踪市场信息，组织参加项
目招标 7 个，新签、续签项目合同 7
个；全面统筹海外“6个市场”“多种资
源”，深化巩固老市场，谋篇布局新市

场，实现新老市场互联互通；组织参
加阿曼水力压裂技术论坛，推介江汉
石油工程最新水力压裂技术成果，加
快突破中东高端市场，多元拓展南美
外贸服务市场。

该公司编制新版海外项目 HSE
管理体系，重新梳理安全制度26项，
组织制度宣传贯彻 3场次 146人次，
为建立HSE管理长效机制奠定基础；
开展“安全生产月”活动，组织海外员
工深入查思想、查管理、查作风，解决
安全领域重点问题38项；及时研判项
目所在国公共安全形势，组织海外项

目开展应急演练；坚持“动态清零”方
针，外派员工第三针接种率达100%，
外籍员工第三针接种率达95%。

该公司紧扣生产经营目标强化挖
潜增效，在建机组平均日费率同比提
高2.29个百分点。扎实开展在建机组
KPI考核，KPI指标创近3年同期最高
水平；统筹推进“三基”工作，营造比学
赶帮超氛围；完善预算管理，强化预算
刚性控制，倒逼生产计划执行，百元收
入营业成本同比压降4元；充分发挥
绩效考核“指挥棒”作用，建立海外机
构经营者契约制考核体系，开展单机

组、单项目、海外机构季度考核，海外
员工绩效向创效主体进一步倾斜，有
效激发全员创效活力。

该公司对标国际一流，分工区、
分专业、分项目细化分解钻修井生产
目标，建设钻井液技术实验室，充分
发挥钻井技术服务“孵化器”作用。
上半年，海外项目高效完成钻修井、
石油工程技术服务任务，收到海外业
主方表扬信4封；海外钻修井故障复
杂率控制在 1%以内，全力服务保障
业主稳油降本，实现海外业务稳健发
展、互利共赢。

春风中的燕子
筑泥中哈合作
●本报记者 徐 健 通讯员 柳文启

日前，国勘哈萨克斯坦公司当
地员工高哈尔应邀代表集团公司参
加了第十一届金砖国家工会论坛第
一阶段会议，并作发言。她生动讲
述了自己在中国石化大家庭中，通
过不断提升劳动技能，实现个人成
长成才的宝贵经历，向世界展现了
中国石化员工为追求美好生活而努
力奋斗的精神风貌。

高哈尔是一个地道的哈国姑
娘，2005年应聘到国勘哈萨克斯坦
公司，她不断提高商务谈判、技术合
作、财务法律等笔译和口译能力，多
次承担年度工作会、业务洽谈会等
大型会议的交传和同传工作，迅速
成长为该公司总经理助理。

工作之余，她担任该公司文化
融合小组组长，组织了丰富多彩的
团建活动。她和中方员工一同庆
祝中国佳节和哈萨克斯坦传统节
日，将文化种子播撒到中哈员工心
中。

公司内部培训班的讲台上总有
她的影子，她组织中方员工学习哈
语和俄语、哈方员工学习中文，沟通
交流使大家相向而行。此外，她还
担任该公司“FIOC 之窗”报纸主
编，用笔墨展现员工工作生活状态，
记录公司发展历程。

在该公司工作17年，她已深深
爱上这个大家庭，她的努力和付出
也获得回报，接连获得优秀员工、先
进工作者、劳模等称号，成长为公司
业务骨干。“我要做中哈合作春风中
的燕子，踏踏实实地贡献自己的力
量，为‘中哈友谊’的桥梁筑填新
泥。”高哈尔说。

江汉石油工程稳健推进海外业务发展

●田元武

刚进入 8月的泰国春武里府，午
后的一场雷雨并没有让天气凉快多
少，反而更加湿热了。街上匆匆而过
的行人，恨不得赶紧走进空调屋里清
爽一下。不远处的化工园区内却是另
一番景象，管道加工厂里弧光闪耀、机
器轰鸣，10 多名泰国籍员工挥汗如
雨，对最后一批工艺管道进行预制加
工。他们的领头人是35岁的穆伦。

“穆厂长，昨天焊接的650寸径管
道焊口，质量合格率达100%，外方总
包称赞咱们是‘神仙焊工’。”8月 3日
一大早，穆伦就受到了外方总包单位
今年的第七次表扬。作为炼化工程
集团十建公司泰国石油清洁油品项
目管道加工厂厂长，穆伦为提升工艺
管道焊接质量和工效，可谓是做足了
功课、下足了力气。

2020年 10月 17日，穆伦来到泰
国石油清洁油品项目建设工地，担任
项目部管道加工厂厂长。最初的一

个多月里，他就是个“光杆司令”。他
深知新冠疫情造成的人员调遣困难，
难以在短时间内解决，便决定双管齐
下，在建设管道加工厂的同时，从泰
国当地招聘员工。

经过一周的努力，穆伦制定的管
道加工厂建设方案获得项目部认可，
12套自动焊接设备在他的积极协调
下也顺利从国内运到了泰国。万事
俱备，就差开工。疫情期间，他利用
电子邮件、网络直播的方式，在中方
管理人员没有到现场的情况下，管理
外籍员工，实现了管道加工厂建设

“云开工”。
管道加工厂顺利“开张”后，穆伦

更加繁忙了。他用不到 20天时间就
和项目部人力资源部门一起招齐了
外籍员工，并趁热打铁，迅速开展外
籍员工技术培训。他根据泰国清洁
油品项目建设实际，编制培训教材，
晚上培训理论，白天实操教学。3个
月的时间里，先后有10名外籍员工掌
握了埋弧自动焊、全位置自动焊、自

动坡口机、自动切割机等管道焊接和
机加工技能。

“我们的管道加工厂里，外籍员
工数量占比98%，在穆厂长的精细管
理下，工艺管道加工效率高，焊接质
量获业主、外方总包单位一致好评。”
在项目部同事眼里，穆伦管理下的管
道加工厂就像一张“名片”，在泰国春
武里府擦亮了中国石化品牌。

技术创新和工效提升是穆伦管
理管道加工厂的基本思路。来到泰
国前，他在国内参与过4个中国石化
重点建设项目的管道加工厂管理工
作，业务范围包括管道预制和防腐保
温，管理难度相对较低。

在泰国清洁油品项目建设中，穆
伦不断挑战自己，将管道原材料接收
报验、管道预制、管道试压等13项工作
全部纳入管道加工厂的业务范围，形
成了从管道材料接收到预制焊接，再
到管道试压防腐，直至进入现场安装
的全流程“一条龙”服务，极大减轻了
现场施工压力，提升了项目建设工效。

“现在，工艺管道平均施工效率
比以往提高了 2.3 倍，装置高处管道

固定焊口数量比原计划减少70%，安
全风险降低了，施工效率提升了，穆
伦管理的管道加工厂功不可没。”项
目部各专业施工负责人对管道加工
厂赞不绝口。

两年来，穆伦带领管道加工厂的
外籍员工完成了 32万寸径的工艺管
道焊接量，超额实现施工目标。随着
最后一批预制完工的工艺管道运往
现场，穆伦的管道加工厂也将完成使
命。“一厂之主”将拥有新的角色——
泰国清洁油品项目部施工经理，工作
地点也从加工厂搬到施工现场，他将
看着加工厂出产的一根根管道被安
装到装置里。

“感谢厂长两年的陪伴，他让我
们学会了焊接、机械加工等各项工作
技能……”外籍员工不会忘记，曾经
有一位叫穆伦的厂长，在他们的职业
生涯里留下了深刻的印记。

穆伦（右）正在向泰国籍员工说明
管道预制加工方案。 刘旭慧 摄

“谢谢你及时
阻止违章作业”
●王泽南/口述 杨红苏 李小强/整理

我叫王泽南，是中原石油工程沙
特公司生产运行科的钻机搬迁安全
监管人员。7月 28日，我在 SINO-11
队进行搬迁安全监管。

早上 5 时，SINO-11 队全体员工
陆续来到搬迁现场，由于前一晚已完
成放井架的辅助工作，下一步便是放
井架、拆设备、搬迁安装等。6时，现
场监督和平台经理组织大家召开搬
迁安全会，安排工作任务，强调安全
注意事项。随后，大家便投入紧张的
放井架工作中。

作为安全监管人员，我的主要工
作就是在作业现场巡查，及时制止不
安全行为，确保整个搬迁安装工作安
全进行。

“STOP！STOP（停下！停下）！”突
然，我听到不远处传来声音，循声望
去，一名沙特籍雇员正对着迎面行驶
的叉车，做出标准的停止手势，叉车
停稳后，他又上前和司机交谈。

“你这样做是不安全的，如果车
轮压住绳套，后果不堪设想，很容易
伤害到你自己。”我到达叉车旁边，听
到那名沙特籍雇员正对叉车司机严
肃地说。

我赶紧上前查看，才发现叉车前
面挂着一副绳套，由于绳套较长，几乎
被车轮辗轧到，确实是一起违章作业。

我立即叫停了这名司机的工作，
并检查了他的证件。随后，联系了搬
迁队长和安全官，将相关情况作了详
细说明，并安排井队安全官对这名司
机进行安全教育。

看到叉车暂停工作，那名沙特籍
雇员迅速从叉车上取下绳套，拖着向
前面的吊车走去，我赶紧上前，帮他
一起拖起了绳套。

“你叫什么名字？”
“我叫阿里，谢谢你的帮助！”
“不客气，我也得谢谢你及时阻

止了一起违章作业！下班后你可以
填报一张STOP观察卡，说不定这个月
还可以被评为优秀STOP卡呢……”

我们边走边聊，很快就到达目的
地。放下绳套后，我向阿里竖起了大
拇指。

两年来，十建泰国石油清洁油品项目管道加工厂厂长穆伦，带领外籍员工完成32万寸径工艺管道焊接量，超额实现施工目标

“外方总包称赞咱们是‘神仙焊工’”

华北石油工程井下作业分公司
小尺寸井筒清理服务首秀沙特

本报讯 日前，随着防喷器冲洗清理工
具安全出井，华北石油工程井下作业分公
司 沙 特 SP- 1901 队 顺 利 完 成 沙 特
shaybah地区 SHYB-108井小尺寸井筒
清理服务，获甲方全优评价。

该井是沙特 shaybah 地区一口老井
改造侧钻井，井筒清理施工中膨胀尾管在
膨胀到位后与上层套管间隙约1毫米，对
井筒清理的效果要求极高。经过1个月精
细施工，他们在下入膨胀尾管前共完成 6
次井筒清理作业，保障了后续作业一次成
功。 （刘明辉 赵 磊）

近日，炼化工程集团五建公司承建的
新加坡炼化一体化项目开工。该项目位
于新加坡裕廊岛，业主为埃克森美孚公
司、总承包商为西班牙 TR 公司。该项目
将新建一套加氢裂化和加氢处理装置，计
划于 2024年 10月竣工。

李进学 赵俊龙 摄影报道

国际石油工程沙特分公司
获沙特阿美清沙作业订单

本报讯 近日，国际石油工程沙特分公
司获得沙特阿美海水回注部井场建设项
目为期6个月的清沙作业订单。这是该公
司首次进入沙特阿美海水回注部相关服
务市场，在已有井筒服务项目的基础上拓
宽了市场渠道。

今年1月以来，该公司通过多种渠道
积极同沙特阿美海水回注部联系，大力推
介井场建设服务项目。经过不懈努力，最
终沙特阿美同意在原钻修井服务合同的
基础上签订增补订单，该服务计划于8月
正式启动。 （程子翔 水 策 高 风）


