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上半年，沧州炼化聚丙烯产
量创近年历史同期新高，经济效
益显著。该公司加强与化销公司
沟通，尽快确定客户所需聚丙烯
产品型号；提高丙烯产量，保证聚
丙烯生产原料充足；简化提货流
程，实现产品快速出厂，满足市场
需求。图为 7 月 7 日，质量检验合
格的聚丙烯将被运至仓库。

于铁洪 摄 伏铁刚 文
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牢记嘱托 再立新功 再创佳绩 喜迎二十大奋进新征程
建功新时代

夏 梅

7月 4日，焦石2斜井启动钻井搬
家验收，从方案批复到满足搬家条件，
用时比计划提前1个月。这是江汉油
田涪陵页岩气公司各部门密切配合、
共同推进产建工作的成果。

针对涪陵页岩气田区域分布广、
上产任务重的实际情况，该公司建立

“大生产”运行模式，搭建生产部门牵
头、各业务部门密切配合、各施工环节
紧密衔接的运行网络，推动产建提速
提效。上半年，该公司投产新井 45
口，平均投产时间比计划提前15天。

一张“蓝图”绘到底
——制定全覆盖的规划方案，

产建紧紧围绕规划开展

钻前工程和地面工程统一规划，

这在涪陵页岩气田已经属于常规操
作。

“钻前施工时，我们提前预埋了采
气生产管线，后期地面工程就不需要
再次挖开。”生产运行部主任方建中介
绍，焦页 85号扩等 11个扩建平台实
施了管线预埋，为下一步实现无缝衔
接投产创造了有利条件。

该公司着力推进生产规划一张
“蓝图”绘到底，强化平台部署、工作
实施的整体规划。气田产建紧紧围
绕平台部署进行，在平台踏勘阶段，
整体考虑钻机场地布置、试气压裂布
局、平台扩建模式、集气站建设位置
等情况，制定全覆盖的规划方案，优
化各环节衔接流程，为后期整体接入
赢得主动。

相关部门多次组织开展平台综合
布局论证会，在充分利用场地的基础
上，力争既能满足安全距离，又能达到

下步扩建规划的要求。工作实施阶
段，钻前工程和地面工程一体化实施，
大大减少了后续改建工作量，降低了
整改成本，加快了产建步伐。

“串联”变“并联”
——打破壁垒、同向发力，各项目

同步实施、整体推进

变“串联”为“并联”，是“大生产”
运行模式带来的直观改变。生产运行
部牵头，各业务部门做好横向、纵向沟
通协调，科学组织各工程项目同步实
施、整体推进。在焦页12号平台，涪
陵页岩气公司通过协调各环节所需场
地、调整作业顺序等方式，实现压裂试
气和地面工程同时运行，目前已投产
的9口新井较计划平均提前1个月。

该公司提前协调交叉作业进场，
在确保安全距离足够、保障措施完备

的情况下，加快钻井、试气、地面工程
进场施工，提高生产效率。提前启动
集气站建设，充分利用钻前工程施工
和钻井试气搬家间隙，铺设采气管线，
减少后期施工时间。同时，“大生产”
运行模式还打破部门间壁垒，各项目

“并联”运行，减少了无效停工等情况，
为气井释放产能争取时间。

“脱水、脱蜡装置的制造周期一般
是 2~3个月，我们提前走采购程序，
方案投资批复下来时设备能够及时进
场。”该公司相关负责人说。

多方会诊开“良药”
——突出问题上会、相关部门

“认领”，集思广益给出解决方案

“有 70台进口压力变送器，因产
地疫情原因无法按时送达。”近日，在
涪陵页岩气公司的生产早会上，信息

岗员工汇报了面临的难题。各部门当
场协调后给出解决方案——立刻协调
物资供应中心，寻找替代产品，保障生
产需求。

产建项目涉及专业多、流程复杂，
随着气田开发范围向主力区块外围延
伸，生产运行面临企地协调程序多、安
全环保风险增加等新挑战。为及时了
解生产进度、解决生产难题，该公司坚
持每天开早会、每周开内部协调会、每
月开气田所有参建单位参加的大生产
会，把问题摆出来，集思广益、逐项解
决。

针对钻井工程项目部提出的焦页
18号东钻井队搬家涉及的程序问题，
企地工作部及时“认领”，积极与地方
政府沟通，确保井队搬迁工作正常推
进。今年以来，该公司已协调解决各
类问题300余项，有效保障产建项目
正常运行。

江汉油田涪陵页岩气公司建立生产部门牵头、各业务部门密切配合、各施工环节紧密衔接的运行网络

“大生产”运行模式推动产建提速
金陵石化低硫船燃
储运设施改造完成

本报讯 近日，金陵石化低硫船燃储
运设施完善项目——109号罐改造项目
正式投用，有效提高该公司低硫船燃储
备能力，为公司增产创效奠定了基础。

5月以来，低硫船燃市场需求旺盛。
该公司紧抓机遇，及时调整优化生产运
行，增产低硫船燃，同时启动109号罐改
造项目，提升低硫船燃储备能力。为提高
改造效率和质量，他们提前编制施工计
划，并充分识别作业安全风险，确保编制
方案更具针对性；组织设计、采购、承包商
等相关单位召开专题会，统筹调配各类资
源。施工过程中，参建各方通力配合，克
服空间受限、天气炎热等困难，每日对接
施工进度、协调解决现场问题，并通过管
理人员全程带班、作业票证提级管理等措
施，强化安全监管。 （吴 靖 薛珺文）

广州石化聚丙烯装置
成功试用新型国产催化剂

本报讯 日前，广州石化顺利完成3号
聚丙烯装置新型国产催化剂BCT的首次
试用。试用期间，装置生产了1300吨高
橡胶含量聚丙烯产品 K9015 和 K9930，
经分析均为优级品。本次试用成功，为逐
步实现装置催化剂国产化奠定良好基础。

此前，该装置部分采用进口催化剂，
进口催化剂价格高，且为独家供应。为
实现降本增效，广州石化持续开展催化
剂国产化攻关，此次试用的国产催化剂
BCT，将用于生产高抗冲聚丙烯产品。

（黄敏清 吴桂华）

化销华东首次
出口1-丁烯产品

本报讯 近日，装载着镇海炼化1-丁
烯产品的罐车驶离装车站，标志着化销
华东顺利实现中国石化1-丁烯产品的首
次出口。

随着镇海基地一期项目投产，华东
地区1-丁烯产品供应量大幅增长，化销
华东积极采取措施，在平衡国内供需的
同时，全力拓展海外市场，助力生产企业
增收创效。积极满足客户需求，协同镇
海炼化优化出厂方案，更新装载设备，畅
通产品取样、送样、报检、报关等程序，顺
利完成出关交货。 （魏朋正 许 行）

赣州石油销售
助农产品近70万元

本报讯 上半年，江西赣州石油通过
线上直播、线下门店销售等方式，累计销
售助农产品近70万元。

该公司选取高客流加油站便利店 4
个，设立消费助农专区，引进赣南18个县
（市、区）优良产品，积极做好南安板鸭、
兴国鱼丝、石城白莲等具有赣南特色助
农产品推介工作，拓宽销售渠道。今年5
月，他们还开展以“捷伴助农，赣出精彩”
为主题的易捷助农直播，直播两小时销
售额达数十万元。同时，深挖团购消费
潜力，承接外部单位工会、食堂等订单，
并动员内部员工采购助农产品。

（陈倩楠 邓明洁）

迪庆石油成品油
销量增幅排省公司首位

本报讯 上半年，云南迪庆石油成品
油销售总量、零售量、直分销量同比增幅
均排名省公司第一。

该公司深入分析资源、市场、客户、
营销等方面情况，加强客户经理队伍建
设，分级走访维护客户，推广“我要买油”
APP在线开单；开展重点工程专项调查
和市场“盲区”开发行动，明确开发维护
责任人，新开发客户数量大幅增长。扎
实开展“加油站服务提升百日竞赛”活
动，以提升进站率、通过率、加满率、回头
率和满意率为目标，组建服务示范队，开
展现场服务培训，强化考核，狠抓客户评
价和厕所扫码评价工作，并做好爱心驿
站、司机之家建设，为客户提供增值服
务。 （代泽万 张 梅）

龙岩石油加油卡
推广成效显著

本报讯 上半年，福建龙岩石油大力
开展加油卡推广营销活动，进一步扩大
加油卡消费群体，提升持卡消费比例，新
增个人用户卡近4万张。

该公司利用加油站 LED 屏进行宣
传，在有条件的加油站设置讲解和发卡
点，现场为顾客讲解加油卡积分返利等
优惠政策。调动员工“走出去”积极性，
向周边潜在客户推介加油卡，并面对面
指导客户熟悉操作。采取绑定权益会员
奖励等激励措施，优化调整员工排班，确
保高峰时期人手充足，提高办卡效率和
加油现场通过率。 （傅美丽）

田宏远 郑伟林 邵晓玲

“今天，我们要完成两个层段的
泵送射孔任务，100 发射孔弹，争
取靶靶十环！”7月6日，在位于四川
省乐山市的金石103HF井井场，石
化经纬西南测控公司312射孔队队
长杨再军，对射孔作业进行部署。
一场烈日下的鏖战即将打响。

“坚决完成任务！”10名队员围
成一个圆，击掌表态。

射孔是一种利用高能炸药爆炸

形成聚能射流束，射穿油气井的套
管、水泥环和部分地层，建立油气层
和井筒间油气通道的工艺。此次射
孔作业，他们将在 5400 米深的地
下，用外径 89毫米的射孔枪，分层
发射射孔弹打穿地层，让天然气顺
利从通道进入井筒。

“打靶”前，要把工具串送到地
下预定位置。这有点像钓鱼，需要
用电缆吊着工具串，利用水流冲击
将其送达射孔位置。杨再军担任指
挥官，10名队员密切配合，有的人

负责向射孔枪弹夹内装射孔弹，有
的人全神贯注连接桥塞工具……

经过两个小时紧张操作，工具
串一次性成功下到设计深度。

“倒计时开始，桥塞坐封点火！”
杨再军洪亮的声音响彻井场。大家
屏住呼吸，紧盯各自负责的关键点，
按照指令，完成各项操作。

夜幕降临，射孔作业顺利完成，
返回参数显示，发射成功率100%。

“百发百中，这一仗打得漂亮！”圆满
完成任务后，大家都露出笑容。

周壮志

7月 7日上午 11点，一辆农用
三轮车出现在河南油田杨楼作业服
务区大门口，车上装满圆滚滚的大
西瓜。

油服中心修井208队作业二班
员工乘坐值班车从井场回来，被堵
在大门外进不去。“卖瓜的人哪里去
了？”喊几遍没有人应答，于是大家
把车推到不碍事的地方。

这时，班长邢磊突然发现，两个
西瓜中间夹着一张字条，字条上面

写着：“车坏了，回去找人修。西瓜
8毛钱一斤，谁吃谁拿，钱随意给。”

看到字条，几名班员抱走几个西
瓜，把一百元钱压在车上西瓜下面。

第二天中午，车还停在大门口。
“不行，时间长了，瓜会晒坏

的。”党支部书记李高峰看着一车西
瓜犯了难。

他知道，当地农民今年种的西
瓜特多，不好卖。

“看样子，得我帮着卖了。”李高
峰抱起几个西瓜，放回办公室，然后
找来各班班长一起卖瓜，不到半个

钟头，西瓜就被各班员工抢购光了。
直到下午 6点，南阳市唐河县

桐寨铺镇村民张中波，才带人来修
车。李高峰把事情经过讲给他听，
然后递给他600元卖瓜钱。

张中波婉拒道：“这一车瓜，顶
多值400元钱，你给我这么多，我不
收。”

“企地一家亲，你就不必客气
了，全拿着！”李高峰执意要他全额
收下。

张中波听他这样说，收了钱，修
好车，满心欢喜地离开了。

卖瓜人不在 西瓜却卖光

百发射孔弹 靶靶中十环
黄平华 陈佑霖

7月 11日下午两点左右，一辆大
巴驶进重庆合川石油龙都加油站加
油。一名20多岁的年轻女子从车上
下来，急匆匆跑进便利店，满脸焦急
地对店员苏丹说：“姐姐，我能借用一
下你们的办公室吗？”

原来，她是今年刚毕业的大学
生，今天在回老家的大巴上，接到应
聘单位的电话通知，要求下午两点进
行视频面试。趁着大巴进站加油，她
连忙跑进便利店求助。

苏丹赶紧把她带到办公室，关上

办公室的门，为她提供一个安静的面
试环境。

不久，大巴加完油，司机开始催
促乘客上车。

苏丹跑过去对司机说：“还有个女
孩正在参加视频面试，这是她人生中一
次很重要的机会，多等她一会儿吧。”

司机一听，同意了。
20分钟后，女孩面试完走出办公

室，紧紧握着苏丹的手说：“这次面试
很顺利，谢谢您为我提供了这么好的
环境。”

“不用谢，祝你早日被心仪的单位
录用。”苏丹听说她面试顺利，十分高兴。

刘焕荣 肖辉昌

“小白鹭被林业部门的人接走
了，真有点舍不得。”赵传国看着被接
走的小白鹭，恋恋不舍地说。

7月 7日，胜利油田监测中心临
盘项目部员工赵传国上班途中，看到
一只白色的小鸟在项目部院外草地
上走来走去，想飞却始终飞不起来。

这只鸟的样子并不常见，他觉得
可能是一只受伤掉队的珍贵鸟类，于
是决定先带回单位，暂时安置在一个
空的药品箱里，然后上报给有关部门

处理。
赵传国通过上网查资料，初步判

断这是国家二级保护动物白鹭。看
着小白鹭的样子，他很是心疼，立即
买来小鱼、小虾喂给它。

“刚开始，它只吃了一条小鱼，别
的都不吃。后来，我就买了好多小鱼，
它吃得很开心。”赵传国高兴地说。

第二天，当地林业部门来人把它
接走了。他们将把这只白鹭送到德
州市动物园保护起来，精心喂养，等
它身体恢复并能够独立生活，再放归
自然。

上班途中救起受伤小白鹭

面试女孩跑进便利店求助

李方征 张晓武

“我们应如何整改应急仓库，才
能保障应急力量5分钟内就位？”

“增加货架很容易，但之后的长
效管理才是此次整改的关键。”

近日，在浙江石油绍兴油库应急
救援班安全例会上，大家激烈地讨论
着。

绍兴油库应急仓库是浙江石油
应急定点仓库之一，应急物资种类
多，数量也多，为彻底解决管理难度
大的问题，他们决心进行一次集中整

治。
首先是归口。仓库部分应急物

资存在领用混乱的情况。为此，他们
采取“优化归口、统一调配”的方式，
物资归属只保留总账，使用上采取物
尽其用的原则，进出由油库严格把
关；坚持分门别类、合理布局，借鉴物
流仓储模式，从性质门类、使用频率
和合理布局上入手，优化物资摆放，
改变过去“见缝插针”的不良习惯；坚
持明确责任、封闭管理，将管理责任
划给应急救援班，严格管理所有进出
物资。几剂猛药下来，彻底改变应急

仓库过去脏乱差的局面。
迈出关键一步后，他们又先后制

定多项管理制度，并根据班组成员驻
库特点明确责任人，确保任何物资进
出均有专人把关。“这也保证了应急物
资24小时始终处于待命状态。”该油库
相关负责人说，他们将涉及应急仓库
的各项工作纳入整体计划任务，除定
时整理、清洁、检查，每月还进行实物
盘点；加强实操培训，让所有班组成员
都能熟知应急设备性能和操作，并将
其列为技能考核的常规项目。

同时，他们还结合应急演练和应

急物资特点，将应急任务总结归纳为
管道泄漏、河面漏油、罐车侧翻、极端
天气四大类，将各自需要的应急物资
列成清单，任务下达时，只需要根据
应急救援性质“按图索骥”即可。

“然而，在接下来的几次模拟训
练中，一些队员由于紧张出现了按清
单仍不能立即找到物资的情况。”该
油库相关负责人说。于是，他们又在
每个对应物资货架上安装了不同颜
色的指示灯，通过“一键开关”功能，
相应物资放置处会同时亮灯，极大缩
短寻找物资时间。

浙江石油绍兴油库对应急仓库进行整改，优化归口，统一调配，定期盘点

应急物资实现集中高效管理

走近一线

化销华中上半年
PVA出口量明显增长

本报讯 上半年，化销华中克服全
球疫情持续等影响，紧抓PVA（聚乙
烯醇）下游新兴领域需求增长机遇，
统筹川维化工和宁夏能化产品资源，
PVA 出口量同比增长 13%，创历史
新高。

及时保供PVA专用料。该公司
紧抓下游建筑、电子高端应用领域需
求增加机遇，2月起联合川维化工扩
增专用料生产线，按客户交付时间紧
密组织报关发运，逐渐形成“渝新欧
专列+铁海联运”的常态化出口方式，
及时保供国外下游客户，得到客户与
生产企业好评。上半年，PVA专用料
出口量同比增加 131%，与常规产品
相比，增效显著。

紧盯需求开发畅销产品。他们
联合宁夏能化升级生产设备，深挖下
游造纸应用领域市场潜力，持续为客
户开发低黏 PVA 产品。同时，紧盯
疫情下居家消费方式变化，抓住日化
用品、黏合剂需求增加的契机，满足
知名跨国公司的原料需求。上半年，
两个主要海外市场出口量均大幅增
长。

共享客户资源，促进内外贸一体
化。该公司还成立 PVA 项目团队，
加强内外贸资源整体统筹，与川维化
工、宁夏能化密切配合，以商情信
息、产销衔接会等为载体，共享海内
外客户资源和市场信息。截至 6月
底，已共享 3家跨国公司客户资源，
并将 1家国外终端客户由内贸引入
外贸。

此外，化销华中还密切关注人民
币汇率变化，结合走势预判及时调整
产品出口，向海外客户推介人民币跨
境结算，有效防范金融风险。

（刘 莉）

沧州炼化

聚丙烯产量创新高


