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肖 乾

近日，由于茂名石化炼油分部新装
置施工区净化风罐，影响安全施工和日
后新装置运行，员工巧用心思，拆除原净
化风罐，引入邻近装置的净化风作为风
源，消除了安全隐患，从中可见小革新的
大效用。

对生产优化、增效创效而言，既需要
“从 0到 1”的基础性、原始性创新，也需要
“1+1>2”的渐进式、叠加式的小革新。

小革新往往从生产运行的瓶颈和难
点中产生，投入少、成本低，立竿见影。
发挥小革新的优势，点对点优化，也能积
少成多、连点成面，从而积小胜为大胜，
优化创效的局面也会有所改观。

实施小革新关键靠基层、靠员工。
对企业而言，需要提升员工本领，让员工
善于从日常工作中发现问题，激励员工
敢于创新、解决问题，以小革新带动优化
成果不断涌现。

革新不问出身、不论大小。只要能
为发展赋能，有利于改善经营管理，有利
于优化创效，就是企业所需要的，就应该
鼓励、支持和倡导，并大力实施和推广。

小革新
也有大效用

化销华南
筹措资源助中科装置投产

本报讯 近日，1000吨醋酸乙烯抵达
中科炼化码头卸货，标志着化销华南解
决中科炼化新建 EVA装置原料供应难
题，为新装置开车提供了保障。

中科炼化新建 EVA 装置计划于近
期投产。化销华南聚焦服务企业这一主
责，与中科炼化保持密切联系，及时跟进
装置建设进度，收集国内外EVA装置扩
能动态，了解原料醋酸乙烯市场和资源
分布情况。他们通过多方询价，抓住采
购时机，提前锁定进口货源，努力为生产
企业降低采购成本，同时利用现有的东
莞租赁储罐，打通进口货源经东莞转运
湛江的流程。日前，化销华南已签下今
年进口醋酸乙烯1.2万吨长约，全力保障
新装置开车运行。 （舒晓君）

四建公司
承建清禾管网项目开工

本报讯 近日，由四建公司承建的国
家管网清禾专线项目第一道焊口开始焊
接，标志着该项目开工。

该专线起于广东省天然气管网一期
清远末站，止于广东清远的禾云分输站，
总长度45.74千米，预计今年完工。四建
公司负责相应管线、定向钻、站场、阀室
施工等。该项目是广东省天然气管网县
县通工程。中标后，四建公司迅速成立
项目部，派管理团队赴现场研判沿途环
境，配合设计优化线路，针对地形复杂等
难题，扎实做好各项筹备工作。

（曲照贵 郭健兵 焦文佩）

石化机械
获长输管道内检测资质

本报讯 近日，石化机械世纪派创公
司取得国家市场监督管理总局颁发的特
种设备检验检测机构核准证，获准从事
长输油气管道内检测工作。

长输油气管道内检测主要基于漏磁
检测技术。该技术具有较高的检测可靠
性、无污染、易于实现自动化等优点，广
泛应用于长输油气管道内检测，可对管
道缺陷、管壁变化、管壁材质变化、管道
特征等进行识别，通过漏磁信号数据分
析，对缺陷部位进行定位和定量，为管道
运行、维护、安全评价提供数据支撑。

（孙海涛 王 艳）

黄予剑 黄红霞

2月 7日，江汉盐化工强氯精事业
部中控室内，班长骆飞坐在电脑前，密
切关注生产运行情况。墙上“2022新
春快乐”的张贴画，为春节后的第一个
工作日增添了喜庆气氛。

“现在的日产量同比提高了5至7
吨。”骆飞说，“目前消毒剂产品满产满
销，装置正开足马力生产。”

近两年受疫情影响，国内外消毒
剂需求大增。“今年以来，已收到近两
万吨的国内外订单，其中国外订单达
1.5万吨。”该公司负责人表示，“春节
前后消毒剂供货量约 1万吨，生产线
人员轮流倒班，装置连续生产，尽全力
保证供应。”

骆飞在江汉盐化工已经工作了10
年。在他的记忆中，大部分春节都是
在工作岗位上度过的。“装置当初刚投
产的时候，如果你来采访，我根本没时
间坐下来聊天。”骆飞对记者说，“那时
候每天晚上10点下班，整个人忙得停
不下来。”

江汉盐化工采用强氯精生产工
艺，国内仅此一家。强氯精事业部技
术负责人林林介绍，从生产流程到工
艺技术，他们进行了大量艰苦探索。
比如，此前投料仓里面的原材料经常
遇潮结块，每天要安排专人清理。“每
次清理都要花费一天时间。那时候，
一听说装置堵塞大伙儿就头疼，即便
这样，也没有人退缩。”骆飞说，“现
在，这个问题得到了很好的解决。”

“无效劳动少了，收入多了”是如
今他们感受到的最大变化。骆飞和同
事配合技术部门，积极参与装置技术
改造。“每天和设备打交道，哪里操作
不合理，我们最有发言权。”骆飞说，这
些年，从投料、压实到最后的包装环
节，都做过大大小小的“手术”，让员工
不必把大量时间耗费在无效劳动上，
从而有更多精力投入企业创新创效。
去年，强氯精事业部连续 3个月刷新
生产纪录，提前52天完成年度产量目
标任务，销售量创历史新高。

新的一年，骆飞有了新的奋斗目
标。“过去3套生产装置是按照‘两用一
备’的双釜模式运行，今年计划实现三
釜长周期运行。我们要积极参与革新
攻关，争取取得更好效益。”他笑着说。

于海玲

“潘经理，能不能帮着问问哪有卖
40端面法兰轴承，我们工地急用。”近
日，安徽阜阳石油市场部客户经理潘
莉，接到在阜南县施工的某水电公司
刘经理的求助电话。

原来，刘经理所在工地的机械出
现故障，需要法兰轴承配件，在阜南县
跑了一下午都没买到，而联系厂家需
要3天才能发货。停工3天会产生巨
大损失，刘经理急坏了，便抱着试试看
的态度给潘莉打电话。

前段时间，潘莉得知该公司的
工程刚刚开工，曾上门拜访了几次，
向刘经理介绍了中国石化油品和服

务情况，当时被告知工地由民营加
油站送油。潘莉就给刘经理留下电
话号码，称如有任何需要可以随时
联系。

“别急，我现在就去阜阳汽配城问
问。”潘莉放下电话，立即开车赶往阜
阳汽配城。汽配城位于阜阳经济开发
区，距离潘莉家有 20多公里，到达时
天已黑了，许多店铺已关门。潘莉就
一家一家地问，遇到关门的就打店铺
电话咨询，终于了解到一家店铺有符
合要求的轴承，可店员已经回家，且家
离汽配城距离较远。

“帮帮忙，不然我去接您。”潘莉和
店员协商后，立即赶往其住所，等拿到
轴承已经快 22时了。潘莉告诉刘经

理这一好消息，刘经理立马赶往阜阳
城区。

潘莉得知刘经理和同事因找配
件一晚上没来得及吃晚饭，便在汽配
城附近逛了一圈，找到一家还没关门
的包子店，买了一些包子。刘经理看
到潘莉准备好的轴承和包子后非常
感动，连说了几个谢谢。

“潘经理，公司研究决定了，只要
我们在这里继续施工，油品就统一从
中国石化购进。上次要不是您及时帮
忙买轴承，工地损失会很大，谢谢您。”
过了几天，潘莉接到刘经理的电话。
紧接着，刘经理带着业务人员来到阜
阳石油市场部，一次性签订3500吨柴
油购油合同。

许庆勇

1月 31日 20时许，胜利油
田滨南采油厂采油管理三区注
采三站员工宋瑞波戴好头灯，
系上安全帽防寒头套，走出值
班房，径直来到房前的滨古
24X5井，进行第3次巡检。

该井是滨古24同台井“三
胞胎”新井之一。当天 17时，
在宋瑞波和同事共同努力下刚
刚投产。不久前，“老大”滨古
24X9 井、“老二”滨古 24X10
井先后投产。

2022年，采油管理三区计
划生产原油17.33万吨，比上年
增加4.6万吨，预计新投产油水
井50多口，是滨南采油厂重要
的效益上产阵地。

“新投产的井就像是刚出
生的婴儿，孕育着新年的希望，
需要特级护理，来不得半点马

虎。”宋瑞波说。为此，在认真
巡检其他井的同时，他干脆驻
扎在这儿，加密巡护“三胞胎”。

在滨古24X5井，他认真观
察液量、温度和压力，仔细听电
机运转的声音，查看皮带是否
松动、盘根是否漏油，再给光杆
和压杠螺丝抹黄油，每一项工
作都严谨细致完成，确保一切
正常后，再走向下一口油井。

夜里 23 时，起风了，吹在
脸上针扎般疼，气温又降了两
摄氏度。这丝毫没有阻挡宋瑞
波巡检的脚步，等一口井一口
井巡检完，已近子夜。

回到值班房，煮好热气腾
腾的饺子，斟满饮料，宋瑞波举
杯跟“三胞胎”一起迎接虎年的
到来。

2 月 1 日 5 时许，晨曦微
露，天就要亮了，宋瑞波再次踏
上巡井路。

常换芳

1月 31日除夕，历经多日
雨雪天气后，河南油田赵凹油
区的天终于放晴，明媚的阳光
照耀在赵 5-1井，给冬日井场
增添了一分温暖。

虽然天放晴了，但井场依
旧泥泞不堪。每走一步，鞋都
会陷入深深的泥坑中。当天上
午，中国石化石油工程技术研
究院钻井液工程师董国峰和河
南油田工程院钻井液工程师曾
虹钢，深一脚浅一脚地穿过泥
泞的井场，登上井场的二层平
台，来到泥浆罐前，观察测量泥
浆的比重、黏度等指标。

赵5-1井是河南油田部署
的一口开发井，1 月 24 日开
钻。该井所处地层的碳酸氢根
等含量较高，容易污染钻井
液。一旦钻井液被污染，油藏
储层就可能被破坏，油井后期
开发效果将受影响。

经过沟通，石油工程技术
研究院决定送技术到河南油
田，帮助解决这个问题。董国
峰新婚不久，最初没被安排出

差。由于另外一名工程师临时
有其他任务，最终还是由他挑
起了这个重担。

“要解决这个问题，必须给
钻井液注射‘疫苗’，增强对污
染物的‘免疫力’。”董国峰打了
个比方。

所说的“疫苗”就是新型钙
基钻井液体系。这个钻井液体
系在河南油田是首次应用，虽
然前期已经过两个多月室内试
验，但现场情况瞬息万变。董国
峰不放心，每天要和曾虹钢根据
现场钻井进展，观察测量5次钻
井液的各项性能，并根据变化情
况决定下一步施工方案。

1月 31日 10时，他们拿着
比重仪、黏度仪等测量一番。
11时 30分，测量完所有指标，
他们又来到会议室，和现场人
员一起讨论优化方案。

你一言我一语，大家讨论
得越来越热烈。有人提醒：“今
天是除夕，吃饱了再干活儿。”

“结婚第一年就在他乡过
年，心里啥滋味？”曾虹钢打趣
道。“媳妇重要，为国找油更重
要。”董国峰哈哈一笑回应道。

本报讯 1月，重庆石油抓住机遇
持续做大天然气市场份额，天然气
销量同比增长 20%以上，其中 LNG
销量同比增长 40%以上，增幅在销
售企业排名前列。

重庆石油目前拥有日加工能力
40万立方米的CNG母站一座、日加
工能力100万立方米的LNG工厂一
座，CNG 子站、LNG 站等多种经营
窗口配套。在网络布局过程中，该

公司依托川气东送管道及涪陵页岩
气田资源，抓住气化长江、煤改气机
遇，坚持发展CNG城区站点，选取县
区、城区要道布局LNG站点，加快在
高速公路重点区域站点增设LNG加
气功能。针对运距较远的客户，与
更具运距优势的LNG工厂合作，开
展外采外销，在补充资源缺口的同
时，努力实现扩销增效。

在经营方面，该公司每日召开

经营碰头会，紧跟市场走势研究零
售及直分销业务运行情况。建立
LNG行业链信息分享机制，掌握第
一手市场信息，贴近市场灵活调价，
实现资源创效能力最大化。坚持一
体化运作，积极与江汉油田对接进
购页岩气，加大川渝、湖南、贵州、江
西等地新客户开发维护力度，产销
联动确保满负荷供应市场。

为了提升服务质量，重庆石油

成立加气站服务提升示范队，通过
巡回演示，推行标准化服务。增加
增值服务，打造司机之家，春节期间
在加气高峰时段为排队客户送上小
礼品。打造智慧加气站，率先推出

“一键加气”，大力推广持卡加气、自
助充值，提升客户体验。各站每周
组织评选服务之星、服务标兵、客户
满意班组，奖励到人、激发干劲。

（周高利 孙丽萍）

上海石油投用
跨企业数据互联系统

本报讯 近日，上海石油跨企业信
息系统数据互联项目投用，打通数据壁
垒，深化了与特定合同供应商的采供销
合作。该项目投用后，便利店在向供应
商提报要货计划前，无需进行繁杂的销
售与库存数据统计，使商品进货更便
捷。

去年8月以来，上海石油紧跟数字
化转型步伐，与特定合同供应商采用
新技术，实现数据互传，上线进销存数
据每日定时交互、在线校验数据明细、
对账单在线传输等功能，可通过数据
模型管理便利店销售和库存，并根据
销售情况，自动计算出要货数量供门
店参考。

试运行以来，双方不断优化业务流
程。对供应商而言，实时掌控各便利店
销售情况，可动态调整便利店销售等级
和配货量。对便利店而言，商品进货改
由供应商根据销售情况主动配送，省去
便利店预先要货环节。员工只需对系
统中的配送量进行确认，等到货后核对
验收，有效减少员工工作量，提高运行
效率。

该系统的投用加快了特许商品流
转，助力提高便利店销量，已带动 300
多个便利店实现特许商品销售等级升
级，为扩销增量奠定基础。下一步，上
海石油将进一步推动数字化应用，尝试
更多跨企业合作的新业态、新模式，助
力提升非油品经营水平。（方 沛）

本报讯 1月，中原石化持续强化
精益管理、优化原料结构、调整裂解
深度，乙烯装置的乙烯收率、双烯收
率均排名化工企业第一名，实现开
门红。

乙烯收率、双烯收率是衡量乙
烯装置运行水平的重要经济技术指

标，是企业管理水平、员工操作水平
的具体体现。近期，在原料供应紧
张的情况下，中原石化积极做好原
料保障，加大协调力度，确保原料及
时充足供应。做好原料结构优化，
在日分析、日平衡、日优化的同时，
每月对乙烯原料结构优化情况进行

专题分析，克服原料杂、质量不一等
困难，多采用优质原料，不断提高资
源利用效率。

在生产组织方面，该公司将装
置安稳长满优运行作为重中之重。
针对冬季极端天气可能带来的不利
影响，保持安全管理高压态势，通过

加强培训，增强员工安全意识，提升
安全技能水平，为提高乙烯收率、双
烯收率提供保障。积极开展技术攻
关，采取有效措施，调整裂解炉裂解
深度，确保裂解炉安全稳定长周期
运行，促进乙烯装置负荷不断提
高。 （张 良）

本报讯 近日，化销华北开出首
张38吨耐辐照医用料销售订单，助
力青岛炼化耐辐照注射器专用料实
现批量工业化生产，优化了企业产
品结构，缓解疫苗注射器供应紧张
的局面。

新冠肺炎疫情发生以来，随着

全民接种疫苗工作不断推进，医用
一次性注射器消费量出现大幅增
长。化销华北抢抓市场机遇，深入
一线调研注射器市场现状，实时掌
握一手资讯，充分发挥产销研用一
体化机制优势，携手青岛炼化及医
疗器械行业龙头客户，联合推动耐

辐照聚丙烯技术在医用料领域的应
用。

在试验过程中，针对普通医用
级树脂材料经射线辐照后变黄、机
械性能减弱的痛点，化销华北牵头
对接工艺技术参数，开展针对性技
术攻关，先后多次组织相关方为客

户提供现场技术服务，最终开发出
抗老化、透明性等性能指标均能满
足市场要求的耐辐照注射器专用
料。与传统工艺生产的产品相比，
该专用料具有消毒灭菌周期短、有
害物质无残留等优势，得到客户高
度认可。 （陈润芝 李 君）

长岭炼化
增加产量保供春运

本报讯 针对春节前后油品需求大幅
增加的情况，长岭炼化启动春运油品保
供生产方案，调整各装置运行情况，目前
日产汽柴煤油1.6万余吨，确保市场平稳
供应。

作为中部地区成品油生产主力军，
长岭炼化按照要求，及时优化生产运行，
提高原油加工量，科学调整主要炼油装
置运行负荷。技术人员 24小时现场值
守，指导优化相关工艺。计划、储运等部
门与油品销售企业保持联系，及时获取
市场需求动态信息，合理安排铁路、公
路、水运、管输油品出厂计划。检验计量
中心增加监测频次，为春运把好油品质
量关。 （张 勇）

重庆石油天然气销售量效创新高

化销华北助耐辐照医用料工业化量产

中原石化乙烯双烯收率指标创佳绩

守护新井“三胞胎”

钻井液技术送到油区现场

开足马力忙生产开足马力忙生产 拿下虎年开门红拿下虎年开门红

紧急帮停工客户买配件

2月 6日，南方多地降雪，安庆石化运输部铁路场站积雪厚度达 10厘米。2月 7日，该公司员工及时清除积雪，确
保进出道路安全畅通。图为员工清理机车附近的场地。 张立新 摄

瑞雪兆丰年 安全不松懈

春节后首个工作日，南京迎来降雪。南化公司及时增加关键部
位巡检频次，开启设备管线伴热，铺设防滑垫，确保安全生产。图为
2月 7日，员工雪中进行工艺操作。 裴 昱 摄

走基层


