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中科炼化
深挖潜力全力创效

本报讯 面对激烈的市场竞争，中科炼化
坚持把能源保供、生产优化作为提质增效的
主战场，深挖创效潜力。

针对国内柴油供应紧张的形势，中科炼
化将市场保供作为首要任务，全面优化生产
运行、强化产销衔接，多部门共同配合，实现
柴油多生产、优调和、快出厂，开足马力增供
柴油。10月共向市场供应柴油26.2万吨，创
历史新高。

近期，国内环氧乙烷价格上涨，成为盈
利最好的旺销产品之一。中科炼化精准抓
住市场需求旺季，灵活调整乙二醇与环氧乙
烷两大产品结构，加强生产运行管控，优化
产品结构增产高价值产品环氧乙烷。1~10
月，增产环氧乙烷 6629吨，其中，10月增产
1080吨，收率环比提高4.05%。

中科炼化加强对主要化工产品价格跟
踪分析，积极推进产品价格滚动预测机制。
他们通过市场研判，与各专业销售公司保持
紧密协作，结合市场形势、库存和生产情况，
统筹优化调整产品库存，通过打时间差、库
存差和价格差，实现产品增效。10月，因受
华东乙醇胺主力工厂停产等影响，乙醇胺市
场现货紧缺、价格持续大涨，中科炼化快速
反应，加快乙醇胺出库节奏，当月售出5090
吨，进一步扩大在华东、华南市场份额，保证
了供应，稳定了市场。 （闫春燕）

上海石化
保障燃料库存安全稳定

本报讯 为应对当前煤炭供应紧张局面，
上海石化积极与相关部门沟通协调，从采购、
煤源、库存管控等各环节统筹安排，多措并举
紧盯燃料管理，全力保障燃料库存充足。

上海石化相关部门提前谋划，迅速行动，
加强与煤炭供应商的合作，积极商谈采购及
装船计划，确保煤炭在规定时间内正常到港
装卸，为电力保供备足“粮草弹药”。

为满足该地区冬季发电供热需求，该公
司热电部采取多项措施，加强煤炭掺烧的安
全性、经济性分析，同时加大掺配掺烧力度，
进一步降低电煤成本，并通过合理安排燃料
调运计划做大库存。近3个月，该部燃煤和
石油焦的平均库存分别达到7.6万吨和9000
吨，燃料库存维持在安全稳定的区间内。

同时，该公司热电部切实抓好燃料储备
和配煤掺烧，提前做好燃煤运输设备运行维
护和缺陷管理，督促码头班组抓紧燃料接卸
进度，继续落实好安全生产和应急处理预案
等各项措施。燃料专业管理人员加强燃料
到厂验收及采制样、上仓、盘场全过程管理，
保障电煤质量稳定可靠。 （吴 伟）

化销江苏
化解企业断供风险

本报讯 11月 10日，化销江苏收到扬子
石化—巴斯夫有限责任公司（以下简称扬巴
公司）发来的感谢信，对化销江苏在醋酸乙
烯资源极度紧张的情况下，积极协调保障其
EVA 装置正常生产的做法表示肯定和感
谢。这是化销江苏醋酸乙烯产品组今年收
到的第3封感谢信。

9月中旬，作为扬巴公司醋酸乙烯主要
供应商之一的塞拉尼斯南京工厂，其醋酸乙
烯装置因能耗双控停车。受此影响，扬巴公
司EVA装置随时面临停车的危险，于是紧
急求助化销江苏。为保障生产企业原料供
应，化销江苏有机化工部统筹整合川维、上
海石化醋酸乙烯资源，立即制定处理预案。
在该公司物流部的支持下，最终将 10月的
2000吨合约计划提前交付扬巴公司，同时，
化销江苏在合约基础上额外增供1000吨醋
酸乙烯，化解了扬巴公司EVA装置断供风
险。 （钱星驰）

金陵石化
蜡产品实现智能在线监测

本报讯 近日，金陵石化烷基苯厂分子筛
装置液体石蜡再蒸塔在线色谱分析项目中
交，运行结果表明，智能在线分析快速可靠，
分析量减少60%。

过去，该厂分子筛岗位每天要在装置 8
个采样点逐个采样，分析数据最快也要4个
小时后才能出结果，影响生产及时优化。目
前，在烷基苯厂分子筛装置DCS页面上，重
蜡、轻蜡等多个品种蜡产品的实时分析数据
一目了然，实现了监测数据智能在线分析，
中控采样分析频次大幅减少。统计显示，10
月，该厂液蜡分析频次由3000降为 1000左
右。同时，操作人员根据数据情况，可以及
时优化参数，保证环保型重蜡质量 100%合
格。 （陈平轩 袁宏桥）

□王 冲 张志军 王 蕊

近 日 ，中 韩 石 化 聚 烯 烃 一 部
STPP装置工业化成功试产高熔指透
明聚丙烯专用料GA450，首批产品产
量1248吨。这也是该公司继成功生
产 M150N注射器专用料后，在医疗
合成树脂领域的又一突破。

今年以来，中韩石化聚烯烃一部强
化技术攻关，紧盯市场需求，着力开发
高端树脂产品，重点研发生产优势强、
效益能力强的新产品，促进中韩石化打
造高质量发展新格局。截至目前，该公
司共自主研发生产6种化工新品。

紧盯市场，
生产系列高熔指专用料

“我们将结合你们的反馈，进一
步提高产品韧性，消除发脆现象，满
足你们的需求。”近日，聚烯烃一部工
艺员赵明与下游厂家通话后，继续研
究全新产品的生产方案。在新方案
中，他试图将原来加入第二反应器的
少量乙烯改加入第一反应器，以提高
产品性能。

7月中旬，该运行部收到了关于
生产高熔指薄壁专用料的排产计
划。此时距离第一批投入市场的产
品已过去一年，从下游厂家反馈来
看，产品总体性能达标，但还可进一
步优化，提高更多产品质量指标。

近年来，随着食品包装和外卖行

业的蓬勃发展，聚丙烯注塑产品的需
求不断增长，但市面上高端产品大多
依赖进口，高熔指薄壁聚丙烯专用料
成为中韩石化打破高端国际市场垄
断的一把利剑。中韩石化紧跟市场
脚步，始终把客户的需求作为最大驱
动力，在2020年开发M600E的基础
上成功生产熔指超高的M800E。由
于高熔指产品远远超过了挤压机的
设计值，设备管理人员通宵达旦坚守
生产一线，将过往经验与实际生产紧
密结合，及时巡检挤压机运行情况，
并通过提前更换切刀、严控产品粒
形、调整筒体温度等措施，有效防止
设备停工，M800E也成为挤压机投产
以来生产出的最高熔指产品。

高 熔 指 薄 壁 聚 丙 烯 M600E、
M800E系列的成功量产，使中韩石化
成为国内继镇海炼化和洛阳石化后
第3家成功研发出高熔指薄壁聚丙烯
的聚烯烃生产厂家。

反复攻关，
探索新型催化剂反应规律

“目前，我们已摸清了新催化剂
的‘脾气’，对以后反应的调整有了十
足的把握。”8月上旬，中韩石化中控室
的操作台上，几名内操正讨论着催化
剂调整对反应的影响。自2020年7月
以来，中韩石化联合北京化工研究院
开发的新型高效催化剂在聚烯烃一部
STPP装置试用成功后，已连续开发出

多种高熔指产品，收到良好效果。
目前，国内市场大部分聚丙烯工

艺采用DQC催化剂，但存在氢调敏感
性不强、操作难度大等问题。此次在
聚烯烃一部PP装置投用的新型高效
催化剂具有超强的氢调敏感性和定
向立构性，其活性也较传统DQC催化
剂高。由于这是中韩石化首次运用
氢调法调整产品熔融指数，并没有现
成经验可借鉴，因此在技术攻关上有
许多需要攻克的难点。聚烯烃一部
技术员和操作员加强交流，反复修
改、完善生产方案，密切观察反应变
化，增加采样频次，在最短的时间内
摸索出新型催化剂的反应规律，为攻
克技术难点积累了宝贵经验，也为生
产多种型号的新产品夯实了基础。

提高性能，
打造叫得响的拳头产品

“我们要坚持高端化、差异化的
研发方向，打造一批在国内叫得响的
拳头产品，把准市场脉搏，开发出适
销对路的高端新产品。”中韩石化聚
烯烃一部经理黄汉文表示。

作为国内首个热塑性聚丙烯防
水卷材生产企业，中韩石化面对日趋
激烈的市场竞争变化，积极探索产品
升级之路。4月，聚烯烃一部 JPP装
置计划转产TPO防水卷材基础材料
NS06。该产品于2019年在中韩石化
研发成功，吸引了国内大批防水卷材

行业的专家前来观摩指导。首批产
品经过 3年的试验和检测，其性能和
指标均达到行业标准，可比肩国外同
类进口材料。

为进一步提高产品加工性能，中
韩石化工艺人员在开发同系列新型
防水卷材产品的同时，努力攻克进口
催化剂和国产催化剂工况不同的难
点，在产品外观不理想的情况下，及
时调整挤压机参数，为继续推动防水

卷材的研发再深入夯实基础。
“市场有所呼，我们必有应”。7

月，聚烯烃一部聚丙烯新产品产量达
3302吨，占聚丙烯合成树脂产品总产
量的18.3%，创同期历史新高。

图为树脂技术中心员工对当天产出的高熔指透明聚丙烯专用料
GA450进行留样编号存储，保证产品质量可追溯。 付 松 摄

□尚江松

“没想到你们的效率这么高，原料供应这
么及时，让我们的生产装置这么短时间就顺利
复产开工。我们对今后的合作充满信心，下个
月，我们要双倍采购纯苯！”近日，湖北某化学
公司负责人说。

该化学公司是国内氯化苯行业的龙头企
业，也是湖北省目前第二大纯苯下游用户。前
期，该企业一直以加氢苯作为原料生产氯化
苯，虽然化销华中业务人员多次走访推介，但
该企业始终没有意向采购品质与成本都较高
的石油级纯苯。

前不久，化销华中业务人员在与该企业采
购人员交流中获悉，由于产业升级，下游客户
对氯化苯的要求提高，该企业计划开始采购石
油级纯苯生产氯化苯。

得知关注两年多的潜在客户终于有机会开
展合作后，化销华中业务人员放下电话就订了
当天下午的车票，第一时间赶赴企业。

到达该企业后，化销华中业务人员积极向
相关负责人介绍使用石油级纯苯生产的优势，
经过一番推介，该企业同意从化销华中采购纯
苯，但由于要货比较急，需要尽快安排发货。

为了促成此次合作，化销华中业务人员收
集完客户资料后，又马不停蹄赶回公司。虽然
已过了下班时间，但他们顾不上休息，紧锣密
鼓地开始办理申报入户、物流配送线路招标、
排布资源计划、签订合同等工作，并在 5天内
完成从入户到合同审批的所有手续，在最短时
间内助力客户顺利开工复产。

在进行售后反馈时，该企业负责人表示非
常满意，称赞化销华中业务人员工作效率高、
业务知识精湛、服务态度好，当场提出要建立
长期合作，并将计划采购量增至2000吨，于是
就有了文章开头的一幕。

“下一步，我们要持续做好客户服务工作，
不断提升客户的满意度和忠诚度，把更多的潜
在客户变成现实客户。”化销华中业务经理说。

本报讯“今年以来，我们注重加强市场调研
成果应用，截至10月底，已累计引导生产企业优
化排产67次，创效逾亿元。”在化销华北市场调研
成果发布会上，计划信息部负责人王卉春说。

为积极应对复杂多变的市场形势，化销华北
以“扫市场”为抓手，持续深化市场调研工作。他
们充分发挥网点前哨作用和产品条线“精专”优
势，分省市、区域开展“地毯式”调研，系统摸排市
场宏观环境、资源配置、渠道变化、产业链上下游
供需情况等前沿信息，敏锐把握市场行情变化，
为合理调整销售节奏提供科学指导，助力经营质
量提升。8月，齐鲁石化检修期间，化销华北抢

抓丁辛醇产品价格机遇，积极外采丙烯保供丁辛
醇装置满负荷运行，助力企业首次在大检修期间
实现盈利。10月，在合成橡胶产品价格短时间
内大起大落的情况下，他们及时汇总市场调研中
收集的各类信息，深挖数据指向，实现预测结果
与市场走势高度吻合，单月盈利近千万元。

“深入细致的市场调研，是我们摸清区域内
各种产品信息和流向的有效途径，为优化市场资
源投放和调整产品结构提供有力支撑。”该公司
首席营销专家冯长周有感而发。今年以来，化销
华北在对调研收集到的地区供需、产品信息及物
流等情况进行深入分析的基础上，科学优化产品

资源投放，有效拓展外部市场，提升了客户服务
质量。今年以来，他们先后打通西布尔化工产品
西线开拓新疆市场，打通中线开拓西安周边市
场，在服务好“一带一路”沿线市场的同时，切实
增强了市场竞争力。

同时，他们注重以调研结果引导辖区内企业
生产排产，根据调研获取的第一手资料，引导燕
山石化加快产品结构调整，先后开发出营养袋专
用料、流延膜专用料、农膜专用料、预涂膜料和光
伏用EVA等产品，实现新专、高附加值及差异化
产品销量持续攀升，带动化工材料迈向价值链中
高端。 （马 良 魏 林 胥政璐）

本报讯 记者陶 炎报道：四季度以来，扬子
石化借助中国石化“石化e贸”平台，不断提高自
销产品销量，实现了自销产品的高效创收。截至
10月底，扬子石化自销化工产品在“石化e贸”平
台已上线102个牌号，上线资源量1.53万吨，订
单达293笔，交易金额上亿元。

为推进自销化工产品上线“石化 e贸”工作
有序开展，扬子石化成立了“石化e贸”平台上线
工作小组，编制扬子石化自销炼化产品实施“石

化 e贸”上线方案和自销炼化产品上线“石化 e
贸”责任表单，明确了上线各环节的主要工作内
容、完成时间，以及责任单位。在时间紧、任务重
的情况下，该公司完成基础数据的收集、集中培
训、系统测试、内部员工培训和客户培训等工
作。6月 24日，扬子石化旗舰店成功进驻“石化
e贸”，实现了自销产品线上交易。9月 30日扬
子石化自销产品全面实现“石化 e 贸”线上销
售。交易模式涉及合约交易、现货交易和竞价交

易，其中竞价交易模式的方便快捷，既给客户带
去便捷，又为企业带来了效益。

进驻“石化e贸”后，扬子石化大力推进该平
台的应用，及时跟踪协调解决相关问题，方便客
户使用。通过使用该平台，扬子石化实现了从传
统营销模式向完善的电商模式转型，提高了销售
采购效率，实现了产品链信息流、资金流、物流的
高度融合和高效运转，大大提升了客户服务体验
度和满意度。

“市场有所呼，我们必有应”
今年以来，中韩石化聚烯烃一部着力开发高端树脂产品，自主研发生产6种化工新品

扬子石化借助“石化e贸”提高产品销量

11月 27日，随着成品油码头
4 号化工品输油臂的成功吊装，
标志着茂名石化港口分部成品
油码头实现向化工型码头转变
升 级 。 今 年 以 来 ，该 部 抢 抓 机
遇，想方设法优化资源，充分利
用现有罐区和码头，新增快上苯
乙烯下海装船外运改造项目，全
力以赴确保化工产品出厂高效
外运，拓市扩销。图为码头化工
品输油臂吊装现场。 林永胜 摄

实现成品油码头
向化工型码头转变

化销华北以市场调研引导生产经营

本报讯 10月以来，面对国内柴油供应日
趋紧张的形势，青岛石化快速反应、采取有效
措施，全力增产柴油，保供油品市场。

该公司多次召开增产柴油专题会，细化分
工管理、部署增产措施。他们全力做大加工负
荷，加强原油采购计划安排，精心协调原料油
进厂，确保常减压装置、焦化装置、汽柴油加氢
装置高负荷安稳生产。10月，原油加工量环比
增长13.5%。

他们及时优化生产流程，滚动优化产品结
构，通过调整汽柴油加氢装置石脑油和柴油切
割温度、常压装置柴蜡切割温度、优化低硫船
燃调和配方等措施，全力增产车用柴油。10
月，柴油产量增长 28.5%。同时，他们充分发
挥产品出厂渠道多、交付便利的优势，与销售
华北分公司、李沧油库建立需求信息共享机
制，按市场需求进行24小时保供作业。10月，
柴油外供7.3万吨，环比增长35.2%。 （官 鹏）

本报讯 今年以来，巴陵石化树脂部树脂装
置不断优化工艺、改进技术，邻甲酚醛单元平均
每日增产5吨，每生产1吨产品降低蒸汽单耗5.6
吨，产品一次合格率提升9.2%，前10个月产量超
去年总产量，创历史新高。

一直以来，邻甲酚醛单元固含量偏差较大造

成分液效果差、废聚物较多、黏度波动，影响产品
一次合格率，需反复搭料，增加了装置能耗。树
脂装置以问题为导向，针对装置提产的瓶颈，使
用新的测试方法，精准控制固含量，装置分液效
果明显增强，每批料减少废水量1至2吨；精准控
制中控黏度，实现产品黏度定制化生产。

树脂装置在提升产量的同时，注重产品质
量。他们根据 PCB油墨领域客户的要求，提高
树脂产品纯净度，优化设备运行，增加新设备，进
一步提升产品质量，使得该部树脂产品成功进入
PCB油墨行业龙头企业，创效100多万元。

（肖 雄 冯斯宇 李翼骏）

青岛石化
全力保供柴油市场

将潜在客户
变成现实客户

巴陵石化邻甲酚醛树脂产量创新高


