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巴彦淖尔石油庆丰街加油站巴彦淖尔石油庆丰街加油站，，建有中国石化第二家建有中国石化第二家、、内蒙古首家易捷折扣工厂店内蒙古首家易捷折扣工厂店

这里一年四季都在打折这里一年四季都在打折

□谢 银 邹云芳

“青丰加油站销量破万吨啦！”近
日，湖南邵阳石油隆回县青丰加油站
站长刘霞在微信群里向大家报喜。

邵阳石油网点布局点多线长面
广，小站多、大站少，没有万吨级大
站。为改变这种状况，邵阳石油在制
订万吨级加油站打造计划、提升站长
队伍素质、实行全员联量计酬等方面
发力，成功将青丰加油站打造成首座
万吨级站。今年以来，该站成品油销
量同比增长43.8%。

因站制宜，分级确立加油站发展目标

“去年我们站在‘多卖一升、前进
一名’的晋级活动中排名市公司第

一。今年我们只要继续保持并实现销
量破万吨，就能提档晋级有奖励！”隆
回县公司负责人每个月都会到青丰加
油站宣讲邵阳石油的激励政策，调动
员工的销售积极性。

今年初，邵阳石油根据辖区内百
余座加油站的销量情况，因站制宜确
立发展目标，即年销量在9000吨以上
的加油站打造万吨级站；年销量在
6000 至 7000 吨的加油站打造 8000
吨级站；年销量在3000吨以上的加油
站打造4000吨级站。

为实现目标，邵阳石油配套出台
了一系列激励措施。一是开展“提档
晋级”行动，即以千吨为一档，分9档
对年销量每前进一档的加油站进行奖
励，鼓励大站、要站积极提档晋级。二
是对年机出零售量破万吨的加油站予

以奖励，同时在标准上明确了县公司
班子、加油站站长和营业员的奖励占
比，将奖励比重向加油站站长和营业
员倾斜，让基层油站员工在打造万吨
级站的征程上充满干劲。

选好带头人，让油站“旧貌换新颜”

“刘霞姐担任站长一个月，我们站
就有了大变化。在她的带领下，我们
的精气神更足了，当月销售任务完成
率达115%。”隆回青丰站加油员廖红
英钦佩地说。

今年初，为全面提升站长素质，邵
阳石油推行人才素质提升“351”工程：

“3”是培养30名中层后备人员，“5”是
培养 50名技术人员，“1”是培养 100
名高素质站长。此外，该公司还修订

加油站站长竞聘选拔办法，辖区内加
油站站长严格实行公开竞聘上岗，并
加强对新站长的培训。

刘霞就是从加油员岗位成长起
来、通过竞聘脱颖而出的。担任站长
前，她精通加油站的各项业务，被省公
司评为“微笑服务加油员”，还获得过
市公司技能竞赛二等奖。担任站长
后，她每天在现场带头示范加油，并通
过优化排班、增加加油现场服务人员、
调整二次分配办法等举措提高车辆通
过率，调动员工工作积极性，使加油站

“旧貌换新颜”。

联量计酬，“多卖一升油就能
增加薪酬”

“第一次见大家抢着值班，这是尝

到了联量计酬的甜头呀！”今年国庆节
前，刘霞就排班问题征求青丰站员工
的意见，结果大家一致表示国庆期间
全部在岗：“我站位于高速公路入口
处，国庆节是一年中增量增收最可观
的时期。”

今年以来，邵阳石油按照加油站
薪酬考核办法，实行全员联量计酬，明
确“多卖一升油就能增加薪酬”，超量
越多、工资越高，有效调动一线员工的
销售积极性。

实行联量计酬和按员工卡加油数
计发薪酬以来，青丰站员工的收入拉开
了差距，他们从过去的不愿多加油到现
在抢着多加油、从原来的不愿到加油现
场到现在看到客户进站就跑动服务，形
成了浓厚的比学赶超氛围，带动油站汽
柴油销量和员工收入不断增长。

南通石油江海油库
建成智能化管理平台

本报讯 日前，江苏南通石油江海油库
建成以重大危险监测预警、可燃有毒气体
检测预警、安全风险分区管理、人员在岗在
位和企业生产全流程管理为主要内容的

“五位一体”智能化管理平台，并通过南通
市应急管理局组织的验收。

在油库日常检维修和施工过程中，特
殊作业票的闭环管理一直是薄弱环节。纸
质作业票签发过程中，偶尔存在代签、不到
现场审批等情况。为此，“五位一体”智能
化管理平台开发电子作业票功能。作业
前，由申请人在平台录入作业项目的基本
信息，摄像头监控点位，之后由项目分析组
组长召集相关岗位成员进行网上 JSA分
析，作业人员携带防爆移动终端到作业现
场，落实电子作业票安全措施，作业结束
后，验收人关闭作业票，同时打印作业票以
便后续检查，完成闭环。

通过“五位一体”智能化管理平台，后
台监督管理人员可以查看当日所有特殊作
业情况，并通过平台接入视频系统，远程实
时查看现场作业情况，提高检查效率和质
量。 （陈明军 秦理安）

解析：智能化管理更加高效、合理，不
仅提高了设备的管理效率，而且能规避人
的不规范行为，相比传统的管理模式更适
合销售企业。随着科技发展，智能化管理
水平会不断提升，这也对操作人员的专业
素质提出了更高要求。因此，既要依靠科
技的高水平，又要依靠人员的高素质，才能
实现高质量智能化。

福建龙岩石油
首座光伏发电加油站投用

本报讯 近日，福建龙岩石油永定顺安
加油站顺利并网发电，这是该公司首座并
网发电的光伏发电加油站。

该公司充分利用永定顺安加油站站房
屋顶面积大的优势，安装分布式光伏发电
装置，面积约 140 平方米，总装机容量
17.44千瓦，预计首年总发电量1.9万千瓦
时，节省电费约1万元。与同等发电量火
力发电厂相比，该站光伏发电项目建成投
运后每年可节约标准煤4.58吨，减少二氧
化碳排放量11.2吨、二氧化硫排放量0.25
吨、氮氧化物排放量0.15吨。

据了解，该公司今年计划在10座加油
站的站房屋顶安装分布式光伏发电装置，
利用加油站现有建筑物实现节能减排。目
前，永定顺安加油站项目已成功并网发电，
其余9座站的光伏发电项目正紧锣密鼓推
进。 （魏天伦 傅美丽）

解析：光伏发电是重要的清洁能源之
一，各销售企业纷纷加快布局光伏发电业
务，应对电力紧张、推进碳中和。要特别注
意的是，加油站在安全运营上有较高要求，
在布置光伏电板时，必须充分考虑到潜在
的漏电、火花风险等。在实际使用时，必须
提前制定好因天气、设备等原因导致无法
供电的应对方案。

邵阳石油成功打造首座万吨站
在制订万吨级加油站打造计划、提升站长队伍素质、实行全员联量计酬等方面发力，小站多、大站少的状况得到改善

●● 站长刘青枝讲故事站长刘青枝讲故事

我站的易捷折扣工厂店投营后

很受客户欢迎，我们忙并快乐着。

窦大哥是我站的老客户，折扣店开

业当天他就风风火火地进店，购买

了 10袋大米。加油员帮他把大米

搬上车后，他又愉快地去加油、洗

车。次日，他又到店，还带着同事一

起：“我昨天与超市对比了，你们卖

的大米又好又便宜，我同事知道后

也要来买。”不少像窦大哥这样的忠

实客户，纷纷成为我站易捷折扣工

厂店的“活广告”，为我们的折扣店

带来了更多新顾客。

（（4444））

●● 名名 称称
内蒙古巴彦淖尔石油庆丰街加油站

●● 定定 位位
位于巴彦淖尔市临河区中心，原花都花卉

市场东侧

●● 特特 色色
集加油、洗车等功能于一体的综合服务站，

拥有内蒙古首家易捷折扣工厂店

●● 成成 绩绩
受疫情影响，今年1~10月汽油销量同比

增长3%，非油品销售额逾200万元

庆丰街加油站期待您的光临庆丰街加油站期待您的光临。。

让进店客户满载而归是员工最大的心愿。

□张 丽 文/图

中国石化第四届易享节在顾客的依依不
舍中落下帷幕。“加一元多一件”、第二件半价、
打折、满减、满额赠等优惠活动被众多客户追
捧。易享节活动结束后，就买不到打折的易捷
商品了吗？

那可未必！在内蒙古巴彦淖尔的一座中
国石化加油站，您随时可以买到易捷折扣商
品。这就是位于临河区中心的庆丰街加油站。

巴彦淖尔位于内蒙古西部，北与蒙古国接
壤，中部为阴山山地，南部与宁夏接壤的河套
平原有“塞上江南”的美誉。

庆丰街加油站于 2011年正式投营，由于地
处市中心，车流密集、周边居民小区较多，逐步
由一座边陲小站成长为集加油、洗车等功能于
一体的综合服务站。今年 10 月 20 日，该站易
捷折扣工厂店正式开业，成为中国石化第二
家、内蒙古首家易捷折扣工厂店。

“我站可以提供洗车服务，客户逗留时间
长，具备打造折扣工厂店的客户条件；便利店

面积达 200 平方米，精装改造后具备打
造折扣工厂店的场地条件；

单店日均营业额近
万 元 ，具

备打造折扣工厂店的生态条件。”该站站长刘
青枝道出在该站建设易捷折扣工厂店的缘由。

经规划设计、合理布局，庆丰街加油站划
分出易捷便利店和易捷折扣店两大区域。

便利店面积约 70平方米，是公司打造的标
准店，销售千余种商品，并设有热饮吧台及办
卡、充值、收银操作台。

折扣店面积约 130 平方米，根据商品种类
划分为精选区、劲爆区、特产区等。销售的商
品主要为公司中央仓积压滞销、临期仍可销售
的商品，折扣二至五折不等，每半月更新，有效
缓解了加油站的库存压力，加快了商品的周转
速度。

其中，精选折扣区主要销售热销水饮、小
吃零食、粮油副食等商品，通过打包折扣的方
式，以低于周边超市的价格实现薄利多销；劲
爆折扣区展销网红小家电，通过加油充值返
券、折扣券等方式惠及客户；特产折扣区依托
当地政府打造“天赋河套”金字品牌，赋能乡村
振兴，销售河套面粉、手延面、葵花籽等特色商
品，为当地农民增收、农业增效扛起央企担当。

服务贴心、天天爆款、优惠多多的购物体
验，使该站客户流量转化率不断攀升、黏性不
断增强。庆丰街加油站易捷折扣工厂店开业
以来，带动易捷便利店日均增销近千元，汽油
销量环比增长 9%。

庆丰街加油站近景庆丰街加油站近景。。

折扣店根据商品种类划分为精选区、劲爆
区、特产区等。


