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化销华北携手各方
完成氢能重载货车首车发运

本报讯 7月16日15时18分，满载30吨
聚丙烯产品的氢气新能源货车从燕山石化
顺利驶出，标志着化销华北联合多方筹划实
施的氢能货车应用完成首车发运，绿色物流
和节能减排创新实践取得新成果。

今年以来，化销华北积极践行国家减碳
战略和中国石化绿色发展要求，联合燕山石
化、中物联氢能汽车生产厂家及北京迅邦润
泽物流公司，积极推进氢能货车应用，通过
广泛调研、技术交流、研讨论证和优化比选，
历时半年完成首车发运，这也是北京市第一
辆氢能重载货车的应用。

下一步，化销华北将继续携手各方，积
极履行社会责任，深入推进绿色物流，为呵
护首都碧水蓝天和绿色奥运贡献力量。

（陈相振 吴 昱）

化销华南疏通环节
完成古雷项目首船乙烯原料供应

本报讯 7月17日，由化销华南负责供应
的 3500吨乙烯顺利到达古雷码头，为古雷
石化项目开工提供了原料保障。

由于古雷石化苯乙烯装置和环氧乙烷/乙
二醇（EO/EG）装置要先于乙烯裂解装置开
车，因此需要外购乙烯原料。但在国内可供调
配的乙烯船只有4艘，需要至少提前一个月预
定，而且若无法按时卸货，将产生高额的滞期
费用。

为确保乙烯及时供应，化销华南细化产
销衔接机制，采用每日跟踪协调、每周视频
对接、每半个月内部沟通，及多次组织乙烯
保供专题会的方式，准确掌握古雷石化开工
信息和港口经营许可证办理进度，同时积极
协调乙烯供应商，最终顺利完成了首船乙烯
保供工作。 （谢 青）

南阳能化拓市扩销
上半年特种蜡销售增长13.3%

本报讯 今年以来，南阳能化顺应市场需
求，加大新产品开发力度，努力拓市扩销，上
半年共销售特种蜡产品7.51万吨，比计划增
长13.3%。

借助网络平台，南阳能化营销人员建立
工作协调群、客户交流群等，广泛收集市场
信息，及时了解行情变化，通过完善线上线
下互相协调的服务体系，努力提高产品销
量。截至目前，特种蜡产品的固定客户已有
500多家，产品直销率达70%以上。

在巩固原有市场的同时，南阳能化还积
极根据市场需求研发特种蜡新产品，开拓新
市场、吸引新客户。今年以来，该公司先后
研发出环保材料专用蜡、木材专用蜡、102防
护蜡等特种蜡新产品。其中，环保材料专用
蜡符合欧盟最新环保要求，用其作为添加剂
生产的产品，具有无毒、无臭、不易挥发等特
点，可广泛用于环保型电缆料、地板、压延板
材、防水制品和橡胶制品等领域，深受市场
欢迎。 （李家武）

□张玉香

6 月 30 日，站在即将全面投用的
集中控制室内，沧州炼化设备工程部
主任师梅昌利不苟言笑的脸上浮现出
按捺不住的激动神色。“实现集中控
制，是全厂员工一直以来的梦想，很
高兴这个重任落在了我们肩上。”

几年来，作为设备工程部仪表专
业负责人，梅昌利带领仪表专业团队
攻下一个又一个堡垒，带给大家一个
又一个惊喜，推动沧州炼化装置自动
化水平不断取得新突破。

一个没有签约的承诺

“要让装置自动化水平再上新台
阶。”2020 年，在“感动沧炼人物”的颁
奖典礼上，面对现场观众，梅昌利大声
说出了这句藏在心底已久的誓言。那
一刻，沉默寡言的他，身上散发出一种
独特的魅力，睿智、果敢、有担当，还有
源于技术创新底气的自信。

“从 2018 年开始，这就是我们为
之努力的梦想。”为了这个没有签约
的承诺，梅昌利带领仪表团队踏平荆
棘，一路向前。

阀门故障率高是他们攻关的首
要 目 标 ，也 是 最 难 啃 的“ 硬 骨 头 ”。
2018年，梅昌利牵头成立 S-Zorb装置
特护攻关小组，精心制定攻关方案，
逐项落实、不断改进。经过一次次升
级更新，阀门故障次数由之前每年 35
次以上降至 2020 年的 3 次以内，基本

解决了 S-Zorb 装置阀门长周期运行
难题。

为 提 高 装 置 运 行 平 稳 率 ，2019
年，梅昌利又带领团队开发建设自控
率提升项目。在项目建设中，他们先
后对全厂 1200 个回路进行测试，收集
大量资料，进行多次试验，优化了51个
复杂控制回路功能，陆续上线了自控
率平稳率监控系统和先进报警管理系

统。2020 年，该公司仪表自控率提升
至99%以上，设备故障率大幅下降。

一次忘却艰辛的跋涉

自 2018 年起，梅昌利和仪表团队
就在为一件大事做准备——实现全
厂所有操作集中控制。

“蜀道难，但在当时的我们看来，
难不过实现全厂仪表‘大搬家’。”团

队成员笑着回忆。信号传输、机柜配
置、DCS 操作系统配套升级、操作台
布置……任何一个单项工作，都是一
项庞大的工程。单拿仪表点位来说，
全厂有上万个仪表回路、两万多台仪
表设备，而且有些关键系统的逻辑关
系极其复杂，要实现迁移，就意味着
上万个仪表调节点位必须全部经过
优化升级、校验后才能投入运行。

搬哪些？怎么搬？仪表需要做
哪些改动？操作台如何设置？……
在项目建设初期，梅昌利和仪表团队
成员不断提出问题、讨论措施，进行

“排兵布阵”，并将最终讨论意见写入
技术协议。“技术协议要签、技术要求
要提，但整体的谋划才是关键。”谈到
集中控制系统的谋划，梅昌利形象地
称之为“装修”，“厂家也好、承包商也
好，都只是帮你达到目的，真正决定
结果的还是甲方。”

在之后的项目推进过程中，DCS
操作柜选型、显示器选择、各装置操
作台顺序安排……有关仪表专业的
大事小事，梅昌利都全程参与。集中
控制室建成投用后，不仅实现了除热
电部、水务部外所有装置的集中控
制，而且解决了困扰沧州炼化多年的

安全难题。

一份沉甸甸的责任

在沧州炼化，大家都知道梅昌利
有“三件宝”——自行车、手表和双肩
包。自行车是为了随时去现场解决
问题，电话手表是确保 24 小时随时待
命，而双肩包里则是装满了资料图表
和工作记录的笔记本电脑。

查阅设备工程部最新通报的加
班情况，仅 5月、6月，梅昌利单月加班
时长都超过了 21 天。“仪表在装置运
行中所起的作用太关键，一点都马虎
不得。”大修改造期间，面对全新的项
目，他深知肩上责任重大，一刻都不
敢懈怠。

只要在现场，梅昌利就不停地穿
梭于操作台与机柜间，协调、指挥、操
作。面对十几面控制柜内的各色仪表
信号线，他一眼就能看出哪里该单独
列组、哪里信号容易衰减需要整改，眼
神犀利、直指关键。

“现在科技发展得太快，我也要
不断学习，只有了解最前沿的技术，
才能找准工作方向。”作为仪表专业
负责人，梅昌利深知创新的重要性，

“装置开工后，我们还要继续攻关，逐
步缩短与领先企业的差距。”提到未
来，他踌躇满志。

梅昌利（右）和运维人员一起分析查验仪表数据。 张元旺 摄

铮铮誓言来自创新克难的底气

炼化人生
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□谢 江 祝敏皎

6月 17日，一位武汉的医药商来
到江汉盐化工洽谈“水杉”含氯消毒
剂采买事宜。“这位客户是通过网店
联系到我们的，前期已在网上少量购
买过几次，这次来是想扩大合作，将
产品打入当地医院。”江汉盐化工市
场营销部电商办业务员谭思维介
绍。如今，网络平台已然成为江汉盐
化工产品销售的另一个主战场。

自去年起，江汉盐化工投身电商
大潮，采取“线上+线下”的销售模式，
细化经营品类，提高服务质量，助推
新产品在消毒日化品市场占有率不
断提升，推动传统生产制造向新型经
营服务转型升级。截至目前，该公司
已通过网络平台销售含氯消毒剂5.6
万瓶，创效超百万元。

顺势而为，推进电商平台建设

突如其来的疫情极大地改变了
人们的卫生和健康观念。自去年以
来，消毒日化品需求量猛增，通过各
种途径咨询、求购江汉盐化工消毒剂
产品的电话不断。

为进一步扩大销售渠道，江汉盐
化工将目光投向了电商平台。“如今，
网购已成为大家最习惯的消费模式，
我们也要借助这股‘东风’，为企业找
到新的效益增长点。”江汉盐化工销
售经理朱卓雄介绍，他们专门抽调人
员组成电商办消毒日化品专班，对系

统内外多家电商平台及物流快递公
司进行了一系列的调研。确定要入
驻的电商平台后，他们又立即制定了
网店建设方案，稳步推进前期准备工
作，并建立了江汉盐化工1688专属服
务群，将阿里巴巴纳入ERP供应商进
行维护。

物流配送是电商建设的重要环
节。江汉盐化工与快递公司经过反
复沟通，妥善协调物流配送方案，最
终确定小批量订单由物流公司承接，
大批量订单则采用自提或现有危化
品运输方式。

万事俱备，2020年7月8日，江汉
盐化工阿里巴巴店铺正式营业，主要
销售消毒日化产品。至此，该公司迈
出了线上销售的第一步，完善了消毒
剂生产企业与终端用户间的供应链，
有效推动了企业从传统生产制造向
新型经营服务转型升级。

突出功效，不断丰富产品系列

“水杉”含氯消毒片是江汉盐化
工网店的主打产品，为固体片剂，最
初提供了 60 克旅行装、100 克家用

装、1000克经济装和精品礼盒装等四
种包装供客户选择，居家旅行使用都
非常方便。

该产品主要杀菌成分是无机氯，
安全无残留，可杀灭肠道致病菌、化
脓性球菌等各种有害菌，对新冠、非
典、肝炎等病毒都有灭活作用，消毒
后的瓜果蔬菜可以直接食用，是国际
公认的高效无毒产品。

“这个可以用来洗水果吗？”“礼
盒里能不能每种功能的产品都放一
点？”网店经营一段时间后，客服收到
了来自消费者的各类使用咨询。

根据市场调研和消费者反馈，综
合考虑产品外形的美观性、包装的便
捷性、消毒计量的准确性等因素后，
江汉盐化工突出产品功能性，按照包
装、配方、用途的不同，新增了消毒瓜
果蔬菜、餐饮具、卫浴陶瓷等4种不同
场景的产品，并取得了第三方检测报
告，精心制作了使用小视频，让消费
者用起来更放心、更便捷。

目前，该公司正在根据不同客户
需求，加快系列产品研发，包括低温
消毒剂、泡腾片、彩晶片等，进一步丰
富含氯消毒日化产品系列。

多措并举，全力拓宽销售渠道

“我们的消毒片携带方便，遇水
即溶，还有不同功能和剂量可以随意
选择。欢迎大家都来看看。”晚上7时
30分，在某小区内，江汉盐化工电商
办业务人员一边在地摊前现场演示

如何使用“水杉”牌含氯消毒片，一边
通过线上直播与网友进行互动，耐心
介绍产品特性、用途。

“用起来真方便，给我一盒 60克
旅行装。”一位拉着行李箱的女士停
驻在摊位前观看了几分钟，迅速选购
了适用的产品，匆匆离去。与此同
时，直播间里的网友也纷纷下单。

“‘酒香也怕巷子深’，网店开起
来了，现在最重要的任务就是把名气
打出去。”朱卓雄介绍，为更好地将

“水杉”牌含氯消毒日化品投放市场，
他们突破常态，开启全新销售模式，
采用“线下摆摊+线上直播”的方式，
不断做大“家业”、做强口碑。

“分布广、数量多的易捷店也是
重要的销售阵地。”朱卓雄说，“我们
不仅要‘自强’，而且要会‘借力’。”在
进行网店推广的同时，他们与湖北石
油合作，打造易捷“店中店”，目前已
在荆州和武汉的 12家易捷店内布置
了货柜，并将产品在易捷APP中同步
上线。

与此同时，电商办业务人员积极
培育销售代理商，先后与武汉、杭州
等多家公司签订了代理销售协议，使
含氯消毒片系列产品在代理商淘宝
店铺和杭州政府网陆续上架，目前已
取得不错的销售业绩。

本报讯 7月 21日，春风塔河高
等级优质90号A级道路沥青在疆内
实现首次销售，用于南疆公路建设。

该沥青兼有北疆荆门石化春风
沥青延展度好和南疆塔河炼化沥青
胶质高的优势，高温性能突出，低温
性能也能满足新疆严寒地区的需要，
质量优于疆内同类产品。

今年以来，为拓展新疆和西部沥
青市场、提升“东海”牌沥青市场影响
力，支援国家“一带一路”基础设施建
设，集团公司生产经营部、炼油事业

部组织荆门石化、塔河炼化、炼油销
售公司和大连院，发挥产销研优势，
优化原料和生产工艺条件，探索春风
塔河渣油最佳优化调和方案，经过近
一年的研究和试生产，成功在疆调和
出春风塔河混合沥青。

下一步，荆门石化将联合炼油
销售公司，积极做好产品销售和市
场推广工作，稳定产品质量，降低生
产成本，加快沥青新产品规模化应
用。

（蔡锦华 龙爱娥）

江汉盐化工借助网络销售，推动新产品迅速打开市场、创造效益

借风电商平台 扬帆线上销售

今年以来，广州石化积极落实总部“调结构、增效益”产品优化政策，紧抓
石脑油价格走高机遇，及时调整销售节奏，积极协调直供用户，优化排船计
划，全力增产增销石脑油。上半年，该公司石脑油出厂量同比增长 121%。图
为广州石化贮运部操作人员对石脑油出厂泵进行检测调整，确保机泵处于最
佳运行状态。 李广群 黄敏清 摄影报道

江汉盐化工消毒产品在易捷第一届秭归脐橙节参展。 祝敏皎 摄

广州石化紧抓机遇全力增产增销石脑油

春风塔河高等级沥青在疆首次销售

上海石化多管齐下
绿色采购由浅入深渐入佳境

本报讯 经过 3年的探索与实践，上海
石化推行绿色包装，建立绿色退税物资清
单，推广全生命周期总成本最低招标模式，
绿色采购由浅入深、渐入佳境，在今年上半
年的大修改造中取得积极成效。

从2018年开始，该公司物资采购中心就
联合相关生产部门及供应商，共同评估更换
包装的安全风险，细化操作流程，推进包装
轻量化、减量化工作。据统计，自2019年至
今，该公司已实现近百个品种无包装或包装
循环使用，共节约包装桶1.6万多只，节约处
置费用 80多万元。目前，上海石化正扩大

“绿色包装”战果，加快推进炼油部缓蚀剂换
液袋吨包装、破乳剂换装不锈钢吨桶等工
作。

按照国家对企业采购“节能节水、环保、
安全生产”三项专用设备的税收优惠政策，
上海石化把采购退税设备作为一项重点工
作积极推进，每月梳理统计，建立物资清单。
在此次大修改造期间，该公司采购了4000多
件低逸散垫片和填料，应用于换热器、油浆蒸
汽发生器等重要关键设备，不仅为高温高压
工况条件下的设备提供了可靠的密封性能，
而且可享受退税金额，实现了双赢。

同时，上海石化大力推进全生命周期总
成本最低的招标采购模式，持续完善绿色采
购目录，陆续淘汰低效、高耗工艺技术和装
备。在制定采购预案时，该公司优先选用符
合国家绿色节能目录的产品和资源节约型
物资，今年以来已采购节能节水专用设备、
环境保护专用设备640台（套）。

此外，该公司还在能源替代材料利用上
动脑筋。生物质燃料以秸秆、木屑、稻糠等
农林废弃物为主，是一种“零碳排放”的可再
生能源。今年以来，上海石化在热电部锅炉
联合装置 6 号锅炉进行了掺烧生物质材料
试验，目前已投放了数千吨生物质燃料。

（胡拥军 戴春平）

本报讯 今年大修改造期间，沧
州炼化深挖创效潜能，积极做好石油
焦焦粉与清理焦池焦泥的销售出厂
工作，焦粉、焦泥销售价格均创历史
新高。据统计，该公司共计出厂石油
焦焦粉910吨、石油焦焦泥2121吨，
创效显著。

自 5月 10日起，沧州炼化按计
划进行大修改造，炼油三部延迟焦化
装置焦炭池内有石油焦落地焦和焦
泥等产品需要出厂清池。该公司计
划经营部和炼油三部密切配合、分工

合作，按照石油焦质量情况对产品进
行分类，同时与质量计量中心保持沟
通，细致做好采样化验工作，确保产
品质量合格。

为实现效益最大化，该公司及时
与炼油销售代表处进行沟通，周密制
订销售计划，即时发布拍卖信息，并
多次邀请有需求的客户现场查看石
油焦产品情况，最终成功拍卖出当期
最优价格。随后，他们还安排专人做
好装车现场的车辆调配工作，确保产
品顺利出厂。 （张 婷）

沧州炼化外销石油焦创效显著


