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长城润滑油协办
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中原油田启动作业现场标准化提升工作

7 月以来，中原油田井下作业现场标准化提升工作全面启动。该公司油气工程服务中心强化
井下作业现场标准化管理，对照标准逐条分解、制定措施、明确责任，将方案要求落实到班组、岗位
的具体工作，夯实基层作业队安全基础。图为 7月 14日，储气库文 13-47井现场，员工利用最新设
计的标准化应急物品支架，收集整理安全使用工具。 孙 博 摄
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高空作业切不可
扎上“纸糊的安全绳”
齐 州

近日媒体报道，高温时节到来，空调
安装与维修进入高峰，社会上一些所谓
培训机构趁机造假，公开承诺只需缴纳
800 元费用，不经过任何考试与培训就能
拿到高空作业证。

高空作业危险大、风险高，须经严格
培训后考取证书。不经培训、不掌握相
关技能就盲目作业，就等于扎上“纸糊的
安全绳”。石化行业高空作业较多，对此
应重点关注。

安全容不得造假。任何麻痹、疏忽和
虚假，都可能危害安全生产，带来无法挽
回的损失。安全教育培训及演练如果不
规范、不到位，甚至弄虚作假，让作业人员
存有知识盲点、技能盲区，无疑会给安全
生产和施工作业增加风险、埋下隐患。

杜绝培训掺假造假，须综合施治。
一方面，政府相关部门要强化监管，依法
查处造假培训机构；一方面，企业要落实

“从严”方针，制度执行从严，监督监管从
严，资质资格审查从严。对高空作业、起
重作业等特种作业人员必须进行严格规
范的安全培训，不培训不上岗、不取证不
作业，任务再急、工期再紧，也不得放松
要求，更不允许弄虚作假。

制度至上、从严从实是安全生产的
底线。守牢这一底线，管紧管严、抓牢抓
实从教育培训到生产操作、施工作业的
每个过程、每个节点，杜绝一切弄虚作
假、形式主义的行为和做法，“安全绳”才
能扎得更紧，安全堤坝才能筑得更牢。

福建石油首座加油充电站
服务超万辆新能源车

本报讯 截至今年 6月，福建石油漳
州坑北加油充电站累计服务新能源车1.2
万辆，供电量11.6万千瓦时。

据悉，该站为福建石油首座加油充
电综合供能服务站，具备加油和充电双
向服务功能，充电业务区占地约300平方
米，设置5台单枪充电桩、5个充电车位。
该站于去年3月正式投营，有效填补附近
地区充电站空白，为车主提供综合多元
服务，满足客户实际需求，有效提升客户
满意度。 （王鸿儒）

天津石化
月增苯产量1800吨

本报讯 天津石化重整抽提装置灵活
应对市场，及时调整产品结构，6月份增
加苯产量1800吨。

近期，随着苯产品市场价格持续走
高，该装置召开增苯创效会议，组织相关
技术人员研讨增苯措施。通过适当提高
重整反应苛刻度，提高芳烃产量，同时对
芳烃抽提蒸馏塔灵敏板温度进行调整，
实现窄幅控制，以降低抽余油苯含量，减
少苯产品损失。此外，他们积极优化原
料配比，将乙烯抽余油调整进入重整装
置，进一步增产苯产品。（杨晓丹 李 雪）

上海石化
做好油漆涂料采购牵头工作

本报讯 近日，上海石化积极做好油
漆涂料牵头企业交接工作，保障各企业
油漆涂料安全及时供应。

该公司负责2022年度中国石化油漆
涂料集团化框架协议采购工作。他们梳
理油漆涂料编码并确定油漆涂料采用标
准，对部分企业的个性化需求逐一会
审。同时，根据油漆涂料的技术特性，充
分考虑潜在投标人的情况。目前，已基
本完成油漆涂料新旧物料编码对照及新
增工作，后续将完成中国石化内部所有
企业的油漆涂料需求计划提报、收集和
调价机制的补充完善，预计 8 月完成
2022 年度油漆涂料采购方案编制和预
审。 （雷 红 戴春平）

山东管道公司
被评为突出贡献企业

本报讯 近日，济南市政府表彰九大
行业的110家“创新发展突出贡献企业”，
天然气山东管道公司上榜。

该公司是中国石化与山东省政府合
资成立的第一家省级专业化天然气长输
管道公司，管理运营10条近1000公里管
线，成为华北地区天然气供应的重要枢
纽。公司勇于创新、奋力开拓，为山东省
加快新旧动能转换、促进济南市经济社
会持续健康发展作出突出贡献。今年上
半年累计输气总量36.25亿立方米，完成
输气计划任务106%，有效保障华北地区
居民和工业用气需求。 （李素珍）

叶迎春

今年以来，南化公司积极
布局高端市场，创新“产品+服
务”模式，加大拓市增销力度，
自销产品销售量价齐增，销售
收入大幅增长，取得进入集团
公司以来最好成绩，实现“双过
半”目标，为进一步实现“现有
区域扭亏为盈”目标赢得先机。

布局高端市场
着眼远距销售

氯化苯、稀硝酸、副产盐酸
等都是该公司的中间产品，由
于商品量波动较大，过去应急
销售常常有些被动。该公司找
准中间产品销售难点，主动出

击布局高端市场。氯化苯下游
有苯基氯硅烷、三苯基磷等多
个行业，他们分别找到优势销
售半径内的龙头企业建立战略
合作关系，并通过最大的流通
商向新疆、内蒙古等较远市场
辐射。目前，该公司氯化苯重
点客户增加两倍。江苏一家上
市公司将南化公司作为第一供
应商，每月定量采购氯化苯产
品，采购量同比增长近10倍。

3月22日，该公司首次将
960 吨稀硝酸装上“浙黄机
828 号”海轮运往南方市场，
实现远距离销售。今年初，面
对长三角地区稀硝酸市场日益
激烈的竞争，该公司会同相关
部门进行研究，选择千吨级海
轮作为合作承运商船只，与远

在广东的客户开展业务。海轮
运输成本低、单船运输量大，成
为该公司稀硝酸市场重要合作
方。5月份，该公司氯化苯、稀
硝酸销售量均创历史新高。

优化一户一策
创新服务模式

该公司优化一户一策服
务，以“产品+服务”模式为客
户提供产品加市场研判、安全
环保、检维修、企业文化、员工
心理帮扶等服务的自由组合，
有效提高客户满意度，增强客
户黏性。

今年初，该公司销售中心
负责人在走访一家无机产品重
要客户时，发现客户的仓储管

理水平提升空间很大。深入沟
通发现，客户希望在仓储物流、
安全环保、企业文化、员工心理
帮扶等四个方面进行改进，却
无从下手。根据客户意愿，负
责人牵头组织该公司相关部门
与客户企业交流，并专程组队
前往客户企业提供综合性服
务，帮助客户全面提升管理水
平，巩固合作成果。

从研判市场、安全环保诊
断、EAP、设备维修到党史学
习教育、红色文化宣传等多种
类型服务，客户都可以像搭积
木一样自由选择搭配。上半
年，该公司销售中心化工销售
分部建档开展一户一策对口服
务 11 家，进一步增强客户黏
性。

加强走访开发
锤炼过硬队伍

端午节期间，一辆商务车
沿沈海高速一路北上，车内一
位清瘦的中年人吞下几粒药丸
后蜷缩着在后座躺下，他是南
化公司的一位销售负责人。为
了应对橡胶助剂行情走低，他
顾不上养病，在医院里拔了针
头带领团队跑市场，3天行程
1600公里，走访了3家重要客
户。他说：“约好了客户，必须
守时。”

去年 2月开始，整个销售
团队持续高速运转。收费卡口
见客户、隔着栅栏谈业务、马路
边上签协议、自掏腰包送口罩、

引擎盖上冲泡面，是他们工作
的真实写照。

销售团队持续走访、密切
沟通，该公司的保供能力、质量
保障、配套优势和绿色供应链
等优势打动了一家国际著名轮
胎企业，双方建立合作关系。
今年 4月起，他们实现了对该
企业的稳定供应。

今年上半年，该公司销售
团队走访客户213户，同比增加
15.6%，新开发客户26户，以销
促产持续带动产量创新高。该
公司销售中心负责人表示：“市
场好，更要跑！”通过积极跑市
场，他们锤炼出一只专业过硬
的销售队伍。员工表示，下半
年苯化工系列产品将面临严峻
挑战，他们已经做好了准备。

南化公司积极布局高端市场，优化一户一策服务，锤炼专业过硬队伍，今年以来自销产品收入大幅增长，实现

“双过半”目标

“产品+服务”模式拓市增效

樊春华

7月 14日 12时，湖北襄
阳石油伙牌加油站站长姜禹
接到电话：“我是四季青工业
园离合器厂的赵双成，我们
这里变压器负荷过大，电路
出了故障，柴油发电机没有
油，麻烦你送一桶柴油来好
吗？”

姜禹挂了电话，立即将
空油桶搬到电动三轮车上，

用大流量加油机发满 190升
柴油，然后和加油员王红伟
一起奔赴25公里外的四季青
工业园。“走 207国道要多跑
十几公里，走郜营村小路近
得多。”为尽快到达，王红伟
提议从郜营村走近路。当车
子走到因抗旱抽水挖断的路
面时，只听“砰”的一声，三轮
车传动链条断了。

姜禹叹了口气说：“在
这半路上到哪里找修车人，

咱们就推着走吧。”正午的
太阳像个大火球，沥青路面
直发烫，路边的杂草被晒得
趴在地上。姜禹和王红伟
推 着 车 子 向 前 走 ，满 身 大
汗，衣服全贴在脊背上，汗
水顺着头发流进眼里，蜇得
睁不开眼就用胳臂肘擦一
下。

离合器厂负责人看到姜
禹和王红伟全身湿透推着三
轮车到达时十分感动，立即

将他们请进办公室，给他们
扇扇子、端西瓜，拿来矿泉水
为他们降温。姜禹不好意思
地说：“耽误你们发电了！”负
责人却连连道谢：“你们顶着
烈日为我们送油，实在辛苦
了！太感谢了！”

烈日下推车送柴油

本报讯 7 月 6日，西南油
气 分 公 司 元 坝 气 田 最 深 井
——元坝 102-4H 井顺利完
钻，完钻井深达 8200米，刷新
此前的8100米纪录。

元坝102-4H井位于四川
省苍溪县，是西南油气分公司
部署的一口开发调整井，于
2020年 9月开钻。此前，为提
高储量动用率，他们成立稳产
团队，积极开展潜力评价工
作，通过技术攻关，实现精细
刻画，落实天然气富集区，先
后部署元坝104-1H、元坝2-
1H、元坝 272- 2、元坝 102-

4H 等多口超深开发调整井，
实施立体开发。

为打好元坝 102-4H井，
该公司加强地质工程一体化，
第一时间收集整理邻井资料，
分析施工难点，专题研究技术
对策，采用泡沫与空气钻井、
精细井眼轨迹控制等技术，实
现快速钻井。该井水平段优
化轨迹 3 次，储层钻遇率超
90%，创元坝气田全井平均机
械钻速、241.3 毫米井眼段和
165.1毫米小井眼段平均机械
钻速最快纪录。

（冯 柳 江 波 徐守成）

本报讯 记者戴 莹报道：7
月 11日至 12日，涪陵页岩气
田焦页 6 号西平台焦页 6-
7HF、焦页 6-S2HF等 8口新
井连续投产，气田每天新增产
气量32万立方米，为完成全年
天然气增储上产任务筑牢产
量基础。

焦页6号西平台是涪陵页
岩气田老区立体开发调整平

台，8口气井投产对于弥补老
区产量递减具有重要意义。

为了让8口新井早日贡献
产量，江汉油田涪陵页岩气公
司联合江汉采油厂、安装施工
单位等，针对天气炎热、雷雨
多、设备投入多、协调难等困
难，提前研判风险，制定保障
措施，建立良性沟通、快速联
动的响应机制，采取领导干部

24小时带班值班制，及时协调
解决投产问题，强力推进各项
工作高速运转。

投产前，公司反复细化新
井投产运行大表，精心布局好
采气工艺流程设置，备足机具
材料，提前准备采气撬装设
备。对于利旧的加热炉、分离
器等设备，精心进行保养，清理
加热器烟道，更换阀门，认真做

好设备检测，不仅确保了新井
投产顺利，还节约了施工成本。

投产时，公司紧密工序衔
接，保障施工进度。7月 11日
突遇暴雨，员工冒雨对设备进
行检查，雨停后员工争分夺秒
做好氮气置换、焊接、试压、管
沟填埋、管道升压等恢复工
作，确保 8口新井一次性投产
成功，有效补充了气田产能。

本报讯 记者黄敏清 通讯
员李友亮报道：广州石化围绕
降低热电机组发电成本、开展
大用户直购电、错峰购电、调整
基本电费和积极参与需求侧响
应等 5个方面开展工作，上半
年降低用电成本1168万元。

今年上半年煤价较高，等
热值价格高于石油焦，该公司
及时调整能耗，大部分时间只
开一台煤粉炉，并减少锅炉掺
煤量，上半年用煤量同比下降

0.73万吨；全电量参与直购电
业务，上半年直购电1.13亿千
瓦时，降低成本475万元；充分
利用分时电价政策，实施“峰
平时少购电、谷时段多购电”
策略，降本102万元；积极与供
电部门沟通，二季度降低基本
电费413万元；紧跟政策，积极
参与需求侧响应，制定合理的
热电站炉机运行调整方案，6
月份总响应电量52万千瓦时，
增效178万元。

本报讯 7月 13日，石化机
械发布 2021年半年度业绩预
告，比上年同期增长17倍~20
倍。上半年，该公司生产经营
高效有序，同时受益于油价上
涨和服务业务收入增长，经营
业绩得以提升。

今年以来，该公司全力开
拓市场。积极进行市场策划，
提升市场占有率，确保产品订
单稳中有升。突出创效原则，
统筹量效关系，加快提升市场
创效能力。

强化管控，在资金压降上

持续发力。着力管控存货风
险，强化源头控制，推行全面
库存管理，坚持以“库存控制”
为焦点，优化供应链管理；强
化积压处置，借助订单消化、
折价销售等手段，多渠道降存
货。

推动持续优化，提升管理
水平。运用精益思维和工具，
按计划进度完成 8 个方面 36
项重点任务，推进精益管理水
平、安全环保绩效、风险管理
能力、物资采购价值、投资管
理效能全面提升。（孙海涛）

菅李峰 刘 敏

“这个革新工具确实好
用，这么难的活儿5分钟就轻
松搞定。”7月 9日，胜利油田
临盘采油厂采油管理三区注
采303站站长张华说。

高压流量自控仪是油田
注采站配水间的必用仪器设
备。受水质等因素影响，该
仪器需要定时将阀芯取出进
行维护保养。采油管理三区

有水井 198口，老井多、设备
旧，每周需要清理高压流量
自控仪阀芯 10个，取出每个
阀芯至少需要 50分钟，如果
遇到阀芯卡死耗时更长。目
前使用的阀芯取出工具容易
损坏，阀芯取出后，工具与阀
芯不易分开，需要两人以上
配合才能完成。

注采 303站员工郁学陵
反复琢磨，决心制作一种效
率高的取阀芯工具。经过认

真研究，他发现，目前使用的
工具取阀芯时采用的是向上
撞击的办法，由于阀芯与阀
座配合过紧，工具的撞击距
离又十分有限，很难取出。
他研究后决定借助阀芯的上
部结构，研制一种让卡瓦与
丝杠对接适当，均衡施力即
可将阀芯带出的工具。他找
到车工，利用两片卡瓦将连
接丝杠和阀芯包裹住，再套
入撑筒使卡瓦固定，一种旋

进式拔出装置诞生了。郁学
陵立刻进行试验，只用8分钟
就顺利取出阀芯。他又结合
实际操作进一步改进，去掉
卡瓦上的丝扣，目前单人操
作只需 5分钟就能将阀芯取
出。

该工具有效节约劳动时
间、降低劳动强度，很快得到
推广应用，已经申请临盘采
油厂2021年科技立项，并申
报国家实用新型专利。

涪陵页岩气田8口新井投产

新型工具让取阀芯从50分钟变5分钟

扬子石化新建 EVA装置自 5月开车以来，克服重重困难，实现
长周期稳定运行，月产量不断创新高，日产量保持 200吨左右。上
半年，该公司塑料新产品专用料产量占比达 68.14%，超出计划进
度 3%。图为 7月 14日，扬子石化 EVA产品下线。 达 军 摄

石化机械上半年净利润大幅增长

广州石化多举措降低用电成本

元坝气田创造井深8200米纪录

本报讯 近日，茂名石化炼
油分部全力消除高温天气对生
产装置带来的影响，优化沥青
产品生产。6月，该公司润滑
油联合车间丙烷脱沥青装置生
产高等级道路沥青调和料近2
万吨，同比增产1723吨。

该公司着力做大沥青调和
料产量，做优指标。车间积极
调控生产操作参数，在扩大产
量的同时严控沥青调和料产品
质量，6月产出的高等级道路沥

青调和料全部达到A级标准，
实现了产销两旺的良好势态。

同时，开展班组竞赛，促
进自主管理，稳控关键参数。
外操在酷暑中持续加强巡检，
密切关注高温环境中设备的
运行状况，内操和外操共同配
合，在保证装置安全平稳运行
的前提下，细致调节沥青调和
料进出装置温度和压力，确保
装置产品外送顺畅。

（黄燕玲）

茂名石化增产高等级道路沥青调和料


